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empleos perdidos

® Entre 2012 y 2017,
Inegi report6 la baja de
858 mil 565 trabajadores
en esas actividades

JUAN LUIS ALTAMIRANO
—cartera@eluniversal.com.mx

Las personas que se dedican a hacer
“artesanfas, los comerciantes y los
agricultores son los mas vulnerables
a perder su empleo. De 2012 a 2017,

Tin millén 858 mil 565 trabajadores

"no pudieron continuar con su traba-,

jo en estas actividades.

~Trabajadores en la ganaderia, agri-
cultura, silvicultura, caceria o pesca
§on quienes mas pierden su trabajo
en México. De acuerdo con datos del
Inegi, en los tiltimos ¢inco aflos 599
mil 932 nas i este
sector se in empleo.
La principal causa para la cance-
lacién en este tipo de trabajos fue la
necesidad derealizarrecortesdeper-
sonal. En estas actividades, 89 mil
257 personas tuvieron que dejar el
empleo por ese motivo.
Sin embargo, la principal razon por
la que se dieron de baja es porque el
contrato terminaba o ya habfa con-
cluido el trabajo para el cual fueron
solicitados. Por esta causa 485 mil
384 personas quedaro 1 desocupa-
dos, es decir, 81% del total de casos.

Durante el afio pasado, el niumero
de estos trabajadores que perdieron
su empleo aumento 22% respecto a:
2016, pues en este afio 82 mil 755 per-

sonas se quedaron sin trabajo y fue
uno de los afios con menos reduc- -

ciones, mientras que en 2017 1a cifra

ag.cendiéalDOmil(»ﬁ&Lospeor&s_

anos para este sector fueron 2014 y
2015, en conjunto significaron la pér-
dida de 224 mil 637 empleos.
Entre los afectados se encuentran
trabajadores industriales, artesanos

~ y ayudantes, que en los cinco afos

sefialados contabilizaron 989 mil
542 personas que se quedaron sin
trabajo por diversos factores.

La razoén principal por la cual se
perdieron estos empleos fue por re-
cortesde personal, ocasionando43%
de las bajas. El afio con mayor dis-
minucién de néminas fue 2015, con
85 mil 365 casos.

El trabajo de los comerciantes
también se vio disminuido durante
este periodo, pues 269 mil 891 per-
sonas dejaron su empleo por varios
motivos. Aligual quelosartesanos, la
principal razén:es que fueron parte
del recorte de personal, representan-
do 141 mil 880 empleos perdidos.

El afio con mas recortes directos a

 loscomerciantes fue 2016, cuando25

mil 802 personas fueron despedidas,
y 2011 fue en el que menos recortes
directos hubo, sumando 19 mil 170.

0.3 MAL 08

' Lalibra el sector priblico. Los fun-

cionarios y directivos de los sectores
publico, privado y social fueron los
menos afectados por pérdida de em-
pleo que contabiliza el Inegi. Entre
2012 y el afio pasado fueron 20 mil
725 trabajadores.
El recorte de personal repitié como
el principal factor para que 17 mil 772
personas perdieran su empleo. Le si-
guieron, de manera distante, causas
comoel cierre de la fuente de trabajo,
con 2 mil 940 casos, y la finalizacion
del contrato o trabajo, con 377.
El afio con menor cantidad de ba-
jas para este segmento fue 2013,
cuando 2 mil 657 personas, mientras
que 2012 se posicioné como el perio-
do con mds pérdidas de estos em-
pleos, con 4 mil 534.

Deacuerdo con el Inegi, 3millones
138 mil 313 varones de diferentes ac-
tividades perdieron su empleo entre
2012y 2017, es decir, en promedio 523
mil 52 personas por afio.

Respectoalas mujeres, durantees-
te periodo un millén 227 mil 406 tra-
bajadoras perdieron su empleo, des-
tacando 2014 comoel afiodonde18%
de los trabajos se removieron.

En seis de cada 10 trabajos el mo-
tivo primario por el cual se perdieron
estos empleos fue elhechodel fin del
contrato o de la actividad e

Trabajadores industriales, artesanos y ayudantes

gue perdieron su empleo
(Miles) =

20122 2083

Fuente: Inegi

2017
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Productos con

comerciales

Denominacion de

Origen como el tequila gozaran
de mayor proteccion con tratados

s e
A diferencia del

tratado anterior,
en éste, lainfor- -

macion de las
negociaciones
estd permeando
alas pymes pa-
ra que puedan
aprovecharlas
oportunidades
que represen-

ta el mercado
norteamericano.

Patricia Romo
EL ECONOMISTA

Guadalajara, Jal. LA RENEGOCIA -
CION del Tratado de Libre Comercio
de América del Norte (TLCAN) bene-
ficiaria principalmente a las pequenas
y medianas empresas (pymes) de Ja-
lisco, afirmo el representante del sec-
tor industrial en el llamado Cuarto de
Junto, Juan Alberto Porras Brambila,

El también presidente de la Cima-
ra Regional de la Industria de la Trans-
formacion (Careintra) senalé que a
diferencia del tratado anterior, en és-
te, la informacion de las negocia -
ciones estd permeando a las pymes
para que puedan aprovechar las opor -
tunidades que representa el mercado
norteamericano. . :

“En Jalisco tenemos una gran ven-
taja; contamos pricticamente con to-
dos los sectores econémicos a excep-
¢ién de la extraccion de petréleo, esto
da pauta para que pricticamente lo-
gremos una aplicacion universal en lo
queesel tratado”, indico.

Asuregreso de Washington, don-
de la semana pasada continuaron las
negociaciones entre representantes de
Estados Unidos, México y Canadi, el
industrial jalisciense dijo a E1 Econo-

TLCAN beneficiard a pymes
Jaliscienses: Careintra

mista que su labor consiste en “bajar la
Informacion” que ahi se genera en be--
neficio de las pymes locales,

“La gran ventaja que tenemos con
esta renegociacion en la economia de
Jalisco es que, de alguna forma, el pri-

mer tratado dej6 relegadas ala peque-

na y mediana industria y con esta re-
negociacion y en lo particular, con la
presencia de un servidor, toda esta in-
formacion del tratado la estamos ba-
jandoyy la vamos a poder aterrizar pa-
ra que el beneficio sea a las pequefias
y medianas empresas que el anterior
tratado no las habia favorecido tanto”,
puntualiza.

Porras Bambila explicd que la infor -
macion que se genera en el marcode las
negociaciones del TLCAN es compar -
tida con las pymes locales a las que se
proporcionan las estrategias y los mer -
cadosalos cuales pueden orientarse de
acuerdo con sus respectivos perfiles.

“Enelpasado, alas pequefias y me-

Porras Bram-
bila indic6 que la
ventaja de Jalis-
co es contar con
practicamente
todos los secto-
res economicos.
FOTO: ESPECIAL

dianas empresas no les permeaba es-
tetipode informacion; en el pasadono
habian participado organismos jalis-
cienses en el Cuarto de Junto”, sefiald
el presidente de Careintra.

BENEFICIO

Segtin el representante industrial, la
renegociacion del TLCAN comoel dela
Union Europea generardn un beneficio
mayor a productos con Denominacion
de Origen (DO), como el tequila.

“Es un patrimonio la DO que tene-
mosy obviamente se deben establecer
politicas mds agresivas para proteger
esas denominaciones, tanto las nacio-
nales como las extranjeras, pues estos
mercados deben tener un repunte na-
tural por esta situacion”, ahondo.

Destaco que la incertidumbre “si
pega sobre todo en inversiones a me-
diano y largo plazo, pero en el corto
plazo no se ha dejado sentir”.

estados@eleconomista com
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Pobti‘m Edomex.- Frente a pmdum
de licteos de la zona norte del Estado de Mé-
xico, César Camacho, candidato del PRI al Se-
- nado de fa Repuiblica por esta entidad, ofrecic
su apoyo para que se haga efectiva la capacita-
_cién y tecnificacién de los procedimientos de
produccion agricolas, “para que quien a esto
se dedica lo haga bien y gane mis”, afirmo.

En esta localidad, el abanderado tricolor
sostuvo que los productores de la industria
~ lechera estardn en mejores condiciones de

César Camacho.dﬁo qu&}um con Aguilar
Castillo “trabajaremos de la mano para lograr
que la llamada puerta norte de la entidad sea
detonante de desarrolio econémico, compe-
titividad y empleo para los habitantes de la
wmli

~ competin,si se da un impulso real a fas cadenas o

de. valor, pues con.ello, evitard también otros
~ problemas
* migracién y ¢ hlmbmam]a

) por Gregoﬂo GarclaAmagui

como. Ios'empleob mal pagados. la"._.'

 presidente del Consejo de Administracion de [

IﬁUnléﬁdﬁLicteasdePolotitlanthrdo :

- Aguilar Castillo, candidato- a diputado Fede-
~ ral por el D

- de este: imp

" nio Meade lo; _da-ll.mfo en la eleccion del |

+ de julio préximo. ~

‘En respuesta a las demandas que le mani-

festaron los productores de leche y queso,

y |, Camacho pidié el apoyo
runtesacwrpara lograr que.el
e nacion que encabeza josé Anto-

“El candidato. César Cam
el norte del estado.




Pag. Col.

‘Secc.

Industria lechera:
nove la suya

istéricamente uno de
H los sectores agrope-

cuarios mas complejos
ha sido el de la produccién de
leche de bovino. Como en otras
cadenas del sector se da una
combinaci6n entre productores
“modernos” y “tradicionales”.
Los primeros operan con tec-
nologia de punta y acceso ade-
sarrollo genético para elevar la
produccién, condiciones sani-
tarias a niveles internacionales,
elevadas inversiones, econo-
mias de escala, agresivas estra-
tegias comerciales y presencia
en todo el pais; ese es el caso
de Grupo Lala —origen de una
de las grandes fortunas empre-
sariales de México— y Alpura,
que integra a muiltiples produc-
tores medianos y grandes en el
norte. Ese segmento convive
con miles de pequefios produc-
tores (de acuerdo con Femele-
che, aproximadamente 92% de
los establos del pafs cuenta con
menos de 100 vacas) que ope-
ran practicamente sin tecnolo-
gfa, en muchos casos todavia
con ordefia manual y escasas
instalaciones para refrigerado,
lo que afecta la calidad y condi-

9
ALTIBAJOS SECTORIALES

Mariano
Ruiz Funes

Socio Fundador de GEA Grupo de Econo-
mistasy Asociados

O 0pine usted;
mruizfunes@gmail.com

© @ruizfunes

ciones sanitarias de los produc-
tos; inexistencia de canales de
comercializacién, que implica
que tengan que vender su pro-
ducto de manera casi inmediata

N4
Ui

8

y en mercados locales; y, nulo
acceso a financiamiento.

Desde hace décadas las poli-
ticas publicas y los programas
gubernamentales de “apoyo”
al sector lechero han sido in-
eficaces y han significado un
gran desperdicio de recursos,
empezando por la participacién
de Liconsa que se ha traducido
en un factor de distorsién del
mercado de la leche, al adquirir
leche de pequeifios productores
—cuando le conviene a precios
inferiores a los de mercado—,
industrializarla y distribuirla
a precio subsidiado “en apoyo
ala nutricién de millones de
mexicanos, especialmente de
nifos”.

A ese de por si complejo
entorno, ahora se sumaran
los efectos de los acuerdos
comerciales recién suscritos

- por México: el transpacifico

(CPTPP o TPP-11) y el europeo
(TLCUEM). Aunque Estados
Unidos sigue siendo el ma-

yor proveedor de México en
lacteos, sobre todo de leche

en polvo, ahora se negociaron
nuevos cupos para las importa-
ciones de esas regiones. En el
CPTPP una cuota inicial de 20
mil toneladas de leche que au-
mentar4 a 40 mil en diez afios y
con Europa una de 50 mil tone-
ladas en cinco afios. En 2017 se
importaron 327 mil toneladas
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de leche en polvo, lo que repre-
sent6 57% del consumo total. Si
bien ello permitird diversificar
las importaciones, también sig-
nificard una mayor competen-
cia para la produccién nacional

- (México es el segundo importa-

dor mundial de leche en polvo y
el sexto de todo tipo de leches).
Seré dificil competir cuando las
diferencias en productividad
son abismales: México produce
1.9 toneladas de leche por ca-

- beza, en comparacién con 10.5

en EUA, 6.5 en la Unién Euro-
pea, 5.6 en Australiay 4.3 en
Nueva Zelanda. A ello se suma-
ran las nuevas concesiones en
los tratados a las importaciones
de quesos. En el caso de Europa
se estableci6 una cuota de hasta
20 mil toneladas en cinco afios
para esos productos, lo que re-
presentaria cerca de 15% de las
compras al exterior en 2017.

A pesar de que para otros
sectores el gobierno ofrecié
esquemas complementarios
(como “cartas paralelas” para

Fecha.

précticas desleales de comer-
cio en textil, vestido y calzado,
aunque aparentemente no se
han materializado) o progra-
mas especiales internos (para
algunos productos agricolas)

u obtuvo ciertas concesiones
en las negociaciones (limitar
las denominadas indicaciones
geogréficas europeas y el uso
libre de nombres para algunos
quesos como el manchego), no
hubo nada para el sector pro-
ductor de leche.

Lo anterior s6lo ratifica la
tendencia de los tltimos afios:
la ausencia de una estrategia
integral para incrementar la
competitividad, reordenar los
eslabones productivos e impul-
sar el desarrollo del sector. En
ello no sélo incide la incompe-
tencia gubernamental, a fin de
cuentas responsable del disefio
de las politicas priblicas, sino
también la desorganizacién de
los productores y la carencia
de propuestas y consensos para
lograrlo.

“Ahora se sumardn los efectos
de los acuerdos comerciales recién suscritos

por México”

Integral para incrementar la competitividad”

I ‘(Hay una) ausencia de una estrategia

03 MAY 2018
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'EN SINTESIS
Leamasen:

1 eleconomista.mx/emprasas
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Diageo es |a empresa lider de
bebidas premium en México.
FOTO ESPECIAL

CRECE PORTAFOLIO

- Diageo compra

al mezcal Pierde

- Almas

Diageo, la compania de be-
bidas premium, anuncié la

. adquisicion de Pierde Al-
. mas, la marca artesanal de

mezcal ultra premium, infor-
maron en un comunicado.
“En Diageo estamos muy
emocionados acerca de esta
adquisicion y la oportunidad
que nos brinda para apoyar
el crecimiento sustentable
del mezcal”, senalé el direc-
tor general de Diageo Méxi-
co, Erik Seiersen.
Puntualiz6 que continua-

~ ran promoviendo el desarro-
- llo de la categoria de mezcal
- en el pais y en el extranjero,

mientras que conserva el
proceso artesanal de elabo-
racién, asi como los compro-
misos de Pierde Almas con la
sustentabilidad, las comuni-
dades locales y familias que
lo producen. (Maria Alejandra
Rodriguez)
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A labaja, gran ) 0s
en Chicago con la
soyaalacabeza

Reuters

LOS FUTUROS de [a soya
en la Bolsa de Chicago ca-

_yeron el miércoles ante las
- Preocupaciones de una dis-

minucién de la demanda chi-
na por exportaciones, debi-
do a una disputa comercial
entre Estados Unidos y el gi-
gante asidtico, asi como por
laabundancia de suministros
de Brasil, dijeron operadores.

Los futuros del trigo blan-
do rojo de invierno y el maiz
retrocedieron por una toma
de ganancias, luego de que
ambos contratos tocaron su
cota mas alta desde julio pre-
viamente en la semana.

Los futuros de la soya pa-
ra julio perdieron 10.25 cen-
tavos, 0 1.02%, a 10.43 d6-
lares por bushel, y durante la
sesion cayeron bajo su pro-
medio de movimiento de 10,
20,30,40y 50 dias.

Las ventas de soya esta-
dounidense a China se han
frenado luego de que Pekin
amenazé con imponer aran-
celes a las importaciones, di-

jo el miércoles el presidente

ejecutivo del operador agri-
cola Bunge.
La consultora INTL FCS-

~ tone elevé su estimacién

para la cosecha de soya de
Brasil a 117 millones de to-

10.25
 CENTAVOS

perdieron los futuros de
la soya para julio.

neladas desde 115.9 millones.

El maiz para julio cay6
0.75 centavos, 0 0.06%, a
4.05 délares por bushel. Las
preocupaciones sobre el len-
to avance de la siembra en
el Medio Oeste de Estados
Unidos limitaron las bajas.

El trigo blando rojo de in-
vierno para julio bajé 2.50
centavos, a 5.2675 ddlares
por bushel, mientras que el
trigo duro rojo de invierno
para julio en Kansas City ga-
n6 2.25 centavos, a 5.5525
délares por bushel, apunta-
lado por el temor a que una
sequia en los Grandes Llanos
de Estados Unidos limite los
rendimientos de la cosecha
en esa zona.

El potencial de rendimien-
to para el trigo duro rojo de
invierno en el suroeste de

Kansas y en el noroeste de

Oklahoma es aproximada-

mente la mitad del afio pasa- -

do, debido a que condiciones
excepcionales de sequia han
afectado a la cosecha, dijeron
observadores, en un reporte
anual el miércoles.
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