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Da CongresodeEU
ultimatum para TLC

JOSE DIAZ BRISENO
CORRESPONSAL

WASHINGTON.-- El Congre-
so de Estados Unidos fij6 un
ultimatum para concretar el
nuevo TLC.
Si ese pais quiere reno-
var el acuerdo comercial con
Meéxico y Canada este afo,
debe notificarlo via escrita
al Capitolio antes del 17 de
mayo, es decir, durante los
siguientes seis dias.
Asi lo anuncio el presi-
dente de la Cdmara baja, Paul
Ryan, durante un evento de
la Ripon Society.
Ryan aseguré que la Ofi-
cina del Representante Co-
mercial de EU (USTR, por
. sus siglas en inglés) deberia

entregar dicho documento
- antes del 17 de mayo para
cumplir con los requisitos de
la Ley de Autoridad de Pro-
mocién Comercial (TPA, en

inglés) y votarlo en este 2018.

S6lo asi el Capitolio po-
dra someter a voto este mis-
mo afio el nuevo TLC.

“Como el autor de la TPA,
les puedo decir que debe-
mos tener el documento por
parte de la USTR antes del
17 de mayo para que noso-
tros podamos votar este afio,
en diciembre, en el periodo
(tras la eleccion legislativa)”,
dijo Ryan, segun el video del
evento.

“Hay varios temas sin re-
solver. Entonces, no quiero
dar una noticia aqui, pero
veremos si lo pueden lograr
finalizar antes del 17 de ma-
yoy entregar el documento al
Congreso. Sino pueden, nolo
hariamos”, anadio.

De acuerdo con la TPA,
el Ejecutivo debe notificar al
Congreso la intencion de fir-
mar un acuerdo 90 dias antes
de suscribirlo. La USTR de-
be entregar el texto final 60
dias antes de su firma para
que sea sometido a estudios
y consultas.
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Hoy, clave
en futuro

de TLCAN:
Guajardo

® Legisladores de EU ponen
como fecha fatal el 17 de mayo

® Canciller canadiense reconoce
progresos y objetivo final cerca

VICTOR SANCHO E IVETTE
SALDANA Corresponsal y reportera
—cartera@eluniversal.com.mx

Se acortan los tiempos para concre-
tar la renegociacion del TLCAN. A
decir del secretario de Economia, I1-
defonso Guajardo, este viernes sabra
con claridad si puede haber un
acuerdo base pronto. Sin embargo,
legisladores estadounidenses consi-
deran que no hay tiempo porque el
17 de mayo es la fecha limite para te-
ner listo el texto, no sélo el principio
de acuerdo.

Ayer, en Washington, antes de su
_ encuentro con el representante co-
mercial estadounidense, - Robert
Lighthizer, el secretario de Econo-
mia, Ildefonso Guajardo, dijo a Reu-
ters que en estos dos dias espera te-
ner mayor claridad sobre si se puede
llegar a un acuerdo en el corto plazo
con Estados Unidos (EU) y Canada
con el que se concrete la renegocia-

ci6én del Tratado de Libre Comercio
de América del Norte =
La canciller canadiense, Chrystia

. Freeland, quien se reunié con con-

gresistas estadounidenses, confioen

que pronto habrd acuerdo: “Hemos
progresado mucho desde el lunes.
Los responsables [de los tres paises]

. estan muy comprometidos. Esta-

mos mas cerca del objetivo final”.

Lasituacién secomplica, deacuer- '

do con el vocero de la Camara de los

' Representantes de EU, Paul Ryan,

quien afirmé a la publicacion Inside
US Trade: “Nosotros debemos tener
un papel, no sélo un acuerdo. Debe-
mos tener un documento de la Re-
presentacién Comercial de EU para
el 17 de mayo para votarlo en este
afio, en diciembre, en lo que se llama
cola de pato”, es decit, el ultimo pe-
riodo de labores del Congreso.
Pero afirmé qué hay muchos te-
mas sin resolver, por lo que dijo hay
que ver si podran los ministros delos
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tres paises tener listo el texto.

Si bien Ryan hablé de una fecha
limite, el subsecretario de Comercio
Exterior de México, Juan Carlos Ba-
ker, expuso que para el pais “lo im-
portante es tener un buen acuerdo, y
se tomard el tiempo que se tenga que
tomar para llegar a é1”.

Afiadié que esa “debe ser la fecha
limite para Estados Unidos, pero ob-

viamente México cree que estamos
aqui para negociar el mejor acuerdo
para trabajadores y consumidores
del pafs, y tomara tanto tiempo como
sea necesario. Cualquier fecha a la
que el legislador hiciera referencia,
sUpongo que eso es de sus procesos,
de los estadounidenses, con los que
no estoy familiarizado”.

Se prevé que la préxima semana
sera dificil mantener la renegocia-

¢ién con el mismo ritmo, porque lle-
gard una delegacion de China para
iniciar reuniones en torno ala guerra
comercial que mantienen con Esta-
dos Unidos.

Er&sidente de Comercio Exterior del

%@W&t

0 e, aseguro que de no ha-

BE‘ r acuerdos lo mejor serd “quedar-

1108 como estamos” con el =
o comercial.

Reconocié que el secretario de
Economia esté a la espera de que en
estos dias se dé una definicion que
puedallevaraunacuerdo, sobretodo
porque “el tiempo sigue corriendo y
el tiempo para llegar a un acuerdoen
principio se agota mas”, pero “ya no
sabemos si presionar o no. Es mejor
quedarnos con lo que tenemos que

* llegar a un mal acuerdo por andara,

las carreras”.

Afirmé que por ahora los minis=
tros buscan llegar a un acuerdo en
reglas de origen del sector automo-
triz, y una vez que se resuelva se in-
tentard destrabar los demés temas
del TLCAN.

Para el coordinador del Cuarto de
Junto del TLCAN, Eugenio Salinas,
los trabajos técnicos seguirdn en esta
misma semana, lasiguiente y cuanto
sea necesario en la busqueda de un
principio de acuerdo. ®
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Fijan fecha limite: 1/

un buen trato comercial.

de mayo

El obstaculo: reglas de origen

Los integrantes del Cuar-
to de Junto, que apoyan a
México en las negociacio-
nes del Tratado de Libre
Comercio de América del
Norte, anticiparon que los
cabildeos para destrabar el
capitulo de laregla de ori-
gen automotriz continua-
rdan en la siguiente semana,
pues Estados Unidos no ha
dado su aprobaciony sigue
analizando la contrapro-
puesta mexicana.

Eugenio Salinas, coor-
dinador general del Con-
sejo Consultivo Estratégico
de Negociaciones Interna-
cionales, confirmé que los

representantes de laindus-

tria automotriz trabajan en
los ajustes necesarios del
capitulo.

Y es que la delegacion
de Estados Unidos pidio
hacer cambios ala pro-
puesta mexicana, la cual
establece un nivel de 70%
al contenido regional para
lafabricacion de autos, sin
considerarlos salarios que
pagan las armadoras ni
una lista de rastreo sobre
los insumos que utilizan

Eugenio Salinas, miembro del
Cuarto de Junto. :

-

para su fabricacion.

De acuerdo con Mario
Andrade, vicepresidente
de comercio exterior del
Consejo Nacional Agro-
pecuario e integrante del
Cuarto de Junto, los esta-
dunidenses estan dando
prioridad al contenido
regional para poder avan-

zar en los siguientes rubros

mds algidos, como laes-

tacionalidad de productos
agropecuarios, la cldusula

- de extincion cada cinco

afios y la solucion de con-

 troversias comerciales.

“Esta es unaronda per-
manentey el secretario de
Economia, lidefonso Gua-
jardo, dijo que el tinico lujo
que no nos podemos dar es
no estar; por lo que segui-
remos el fin de semanay el
tiempo que seanecesario’,
dijo.

El empresario advir-
ti6 que el tiempo sigue
corriendo para Estados
Unidos, pero por el lado
mexicano y canadiense no
hay prisa de tener un mal
acuerdo, sino de alcanzar

Andrade aseguré que la
delegacion mexicanano
busca presionar el cierre
del acuerdo, pues quien
pidi6 revisar el tratado fue
Estados Unidos, porlo que
prefieren quedarse con el
Tratado original en caso de
que no se tenga un cierrea
finales de este mes.

El representante del
Consejo Nacional Agrope-
cuario espera que unavez
logradas las coincidencias
en el contenido regional
automotriz se logre quitar
de la mesa rubros como la
temporalidad agricolay
mantener el de solucién de
controversias comerciales,

| pues son cartas que siguen

en juego.

Eugenio Salinas dijo
que se mantiene el trabajo
positivo entre la delega-
cion para que las reuniones
ministeriales de Washing-
ton avancen en 10s proxi-
mos dias.

Durante el cuarto dia
de sesiones ministeriales
en Wa-shington, Ildefon-
so Guajardo declaro que
en los proximos dos dias
sabrdn si se puede alcan-~
zar un cierre en el corto
plazo, pues se mantiene el
compromiso de tener una
solucion.

“Definitivamente, es-
taremos aqui. Tenemos
equipaje para dos semanas
si es necesario”, comento a
medios internacionales.

— Lindsay H, Esquivel
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m Las reglas de origen frenan la modernizacién del TLCAN, alertan .

Reajusta EU la contrapropuesta de
México sobre industria automotriz

M ALesanpro Atecria Y NoTIMEX

El sector privado mexicano afir-
mé que la revision del contenido
regional en reglas de origen para
la industria automotriz atin fre-
na la modernizacién del Tratado
de Libre Comercio de América
del Norte (TLCAN).

Moisés Kalach, coordinador
del cuarto de junto del Consejo
Consultivo Estratégico para las
Negociaciones Internacionales,
sostuvo que Estados Unidos reto-
m6 la contrapropuesta de reglas
de origen que México present6
para analizarla y hacer ajustes.

Coment6 que la ronda perma-
nente que se realiza en Washing-
ton se centra en la industria auto-
motriz para tratar de encontrar
un consenso entre los tres paises
y llegar a un cierre,

Subray6 que los cambios pro-
puestos son totalmente necesa-
rios para que el tema automotriz
pueda transitar y lograr tener un
acuerdo en principio antes del 15
de mayo, fecha que marcaria el
fin a la oportunidad de finiquitar
el tratado en este afio.

Agregé que la ventana de po-

sibilidad sigue abierta con la vo-

luntad politica de los tres pafses.
“Politicamente sf se siente que se
llega a un acuerdo, aunque en las
mesas de negociacion todavia no

cambian las posturas y las posi-
ciones toxicas siguen alli”, dijo.

La propuesta mexicana en re-
glas de origen, retoma algunos
puntos de las hechas por Canada
y Estados Unidos, pero busca
elevar el contenido regional a 70
por ciento en 10 afios, no prevé
el tema salarial planteado por
Washington en la segunda pro-
puesta que buscaba aumentar el
contenido regional de 62.5 a 75
por ciento.

La medida estadunidense tam-

bién sugiere que 40 por ciento de
valor de los autos ligeros y 45 por
ciento de las camionetas se fabri-
quen en lugares con salarios de
16 délares por hora o mds.

Por separado, Eugenio Salinas,
secretario técnico del cuarto de
junto, indic6 que el tema de reglas
de origen detiene el avance en
otros temas que estdn por cerrar.

Agreg6 que hasta el momento
no hay avances en otros asuntos
4lgidos, como muerte sibita
cada cinco afos, ‘estacionalidad

de productos agroalimentarios,
ni para resolver controversias
comerciales que se contienen en
los capitulos 11, 19 VPR

Por otra parte, Bosco de la
Vega, presidente del Consejo
Nacional Agropecuario (CNA),
afirmé que México tiene la opor-
tunidad de presionar a Estados
Unidos para lograr un acuerdo
en principio del TLCAN antes
del 15 de mayo, fecha limite para
que el Congreso de ese pafs ava-
le el documento.

Mencioné que el aparente
cambio del presidente Donald
Trump es porque enfrenta pro-
blemas con varios sectores pro-
ductivos de aquel pais, como el
agricola que estd en desacuerdo
con la forma en que lleva la re-
negociacion del acuerdo comer-
cial vigente desde hace 24 afios.
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Quieren mas productos mexicanos

Las exportaciones agroalimentarias y pesqueras de México a Japon
aumentaron 12.7 por ciento entre 2012 y 2017

® Cifras anuales, en millones de délares

880 1,000 1120

2012 0 970.0

2013 —o0 985.0

2014 0 982.0

2015 0 976.1

2016 © 1,054.0

2017 o 1,093.0
Fuente: SAGARPA
EXPORTACIONES EN CPTPP

Japon, ‘joyadela

corona de Mexico

enalimentos

v
DANIEL BLANCO
dblanco@elfinanciero.com.mx

Las exportacionesagroalimentarias
de México a Japén podrian crecer
a tasas de mas de dos digitos una
vez que entre en vigor el Tratado
Integral y Progresista de Asocia-

cién Transpacifica (CPTPP), que se
esperase materialiceamediados de
2019. “Enla parte agroalimentaria
del TPP, una vez que entre en vigor,
vemos que las exportaciones agro-
alimentarias a Japén van a crecer
amads de dos digitos. El mercado

japonésesdealgunamanerala‘joya

delacorona’en el TPP parael sector
agroalimentario”, dijo Francisco de
Rosenzweig en entrevista con EL
FINANCIERO.

Entre los productos mexicanos
que la isla asidtica buscaria com-
prar estdn el jugo de naranja, las
hortalizas, los granos, carnederes,
aveycerdo.

“Elmercado japonésesla primera
vez que abre su mercado practica-
mente con una liberalizacién, no
absoluta, pero muy, muy alta y en
este caso, al no estar Estados Unidos
y solamente Canada, por ejemplo,
enlapartede cadrnicos, Méxicotiene
unaventaja comparativa”, agrego.

Por otra parte, Bosco de la Vega,
presidente del Consejo Nacional
Agropecuario, indicé que “Japén es
una gran oportunidad(...) el tema
delaexportacién de alto contenido
envalorcomo lasberries, lacarne,
pero sobre todo la carne de cerdo,
lo que son costillas, empacados al
vacio; el valor agregado del sector
agroalimentario tiene muy buena
aceptacién en Japén y es una muy
buena oportunidad”.

En tanto, Juan Carlos Anaya, di-
rector de Grupo Consultor de Mer-
cados Agricolas dijo que las ventas
de carne de res, en las que México
tiene un cupolimitado hacia Japén,
son otra drea de oportunidad.

En la parte de granos, Anaya ve
posibilidades tanto para el sorgo,
como para el trigo cristalino, en el
que México tiene excedentes.
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Se abre nuevo frente en
guerradequesos:EU

R
DANIEL BLANCO
dblanco@elfinanciero.com.mx

La concesion de ciertas indicacio-
nes geograficas en quesos median-
te el Tratado de Libre Comercio
entre México y la Unién Europea
signific6 un ‘contrato’ para ‘con-
fiscar’los nombres de dichos pro-
ductos alas empresas de Estados
Unidos, Méxicoy otros paises que
han apostado previamente por el
mercado mexicano, asegurd Jai-
me Castafieda, vicepresidente se-
nior del US Dairy Export Council.

“Elgobierno mexicano ha hecho
un contrato con los europeos para
confiscarle los nombres comunes
a personas y empresas que han
creado este mercado”, dijo Cas-
tafieda en entrevista.

La proteccion otorgada a la
Unién Europea, aseguré Casta-
fieda, afecta principalmente alos
productores estadounidenses, a
los consumidores mexicanos, y
otros eslabones de la cadena.

“El consumidor mexicano es-
taria obligado a tener sélo una
opcién, no creo que esto sea en

El significado. £l otorgamiento
de lasindicaciones geograficas
setraduce en que no se podrian
| importar productos de otras
. economias, segiin EU.

Adetalle. Al respecto, Econo-
mia explicd que el mercado de
lacteos no quedd cerrado alos
. estadounidense en el acuerdo
con Europa, sélo paraalgunos
productos por sunomenclatura.

beneficio de los consumidores,
y esto tendrd un impacto negati-
Vo en sectores de autoservicios,
la industria de restaurantes, las
empresas distribuidoras de ali-
mentos”, dijo.

Por el contrario, el secretario de
Economia, Ildefonso Guajardo,
considerd que esta decisién no le
cierra el mercado a los producto-
resy exportadoresdel paisvecino.

Fecha.

11 MAY. 2018
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SE COMPITE CON PRODUCTOS EXTRANJEROS CON APQYO FISCAL

Impuestos excesivos dafian
a la industria del vino: CMV

En promedio, 47% del precio de una botella es por gravamenes

Eduardo de la Rosa/México

nicola (CMV) afirmé que

en el pafsla industria paga
impuestos excesivos por comer-
cializar sus productos, situacién
que la deja en desventaja frente
ala competencia extranjera.

En promedio, el impuesto sobre
produccién y servicios (IEPS) es
de 26.5 por ciento, mas el IVA de
16 por ciento y otros gravimenes
derivan en que 47 por ciento del
precio de una botella es por las
tasasfiscales, declaré en entrevista
con MILENIO el director general
del CMV, Gabriel Padilla Amaya.

“Frente a otros paises que est4n
compitiendo en nuestro mercado,
ellos obtienen muchas ventajas y
subsidios, incluidos los impuestos
bajos; los vinos mexicanos no
cuentan con ese reconocimiento,
por lo tanto existe una clara
desventaja”, comentd,

Expuso que la percepcién es
que el vino mexicano es mds caro,
pero hay desde 80 pesos hasta 2
mil pesos, por lo que la expansién
que buscamos es para tener més
variedad, y al existir més opciones
los precios bajar4n atin m4s”.,

Adelant que este afio buscar4n
presentar ala Secretarfa de Hacien-
daun estudio para explicar quela
proporcién pagada de IEPS, masla
obtencién de montos especificos
de apoyo al sector, pueden ser ca-
nalizados con métodos distintos,

E 1 Consejo Mexicano Vitivi-

como una mayor recaudacién del
sector si éste creciera mds.
“Lanzaremos una campaiia,
apoyada por la Secretaria de
Agricultura, denominada Todos
unidos por el vino mexicano, que
serd permanente y difundir4 las
caracteristicas de las zonas pro-
ductoras del pais, para impulsar
el crecimiento del sector”, sefialé.
Detall6 que la campana ser4
para estar més cerca del con-
sumidor, ademés de difundirla
complejidad de la elaboracién
de las variedades y mostrar la
riqueza de consumir los vinos
que se realizan en el pafs.
Respecto de la nueva ley de
Fomento a la Industria Vitivi-
nicola, Padilla Amaya indicé
que en el corto plazo va a per-

Este afo lanzaran la campaiia Todos unidos por el vino mexicano.

OCTAVIO HOYOS

mitir, bajo la coordinacién de
las secretarfas de Economia y |
de Agricultura, alinear politicas -
ptiblicas orientadas a fomentar la
expansion de vifiedos, asi como |
infraestructura en las regiones
del pais donde se elabora vino.
“Lo que sucede con el sector
es que la falta de agresividad, .
incentivos e inversion, el merca-
do estd siendo aprovechado por
companfasy etiquetas extranjeras
de vino en México”, comentd.
Destacé que el mercado del vino
estd dominado por compaiifas
externas, y aunque el consumo
tiende a ser creciente en el pais
falta duplicar la cantidad de vi-
nedos para que México pase de :
29.2 por ciento de participacién
en el mercado a 40 por ciento. M
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EXTIENDEN AYUDA A PESCADORES DE BCY SONORA

Pescadores de San Felipe, Baja Californiay el
Golfo de Santa Clara, Sonora, acordaron con el
titular de la Semarnat, Rafael Pacchiano, exten-

der por cinco meses mds el pago de compensa-

ciones al sector, por la prohibicién en el uso de
redes de enmalle o agalleras en el Alto Golfo de
California, habitat de la vaquita marina.

ALARGAN VEDA

De esta forma, la veda pes-
quera en la region, que se
aplica desde mayo de 2015,

se amplia por quinta oca-

sion, con laideadeencon- |
trar por fin artes de pesca {
alternativas. f

Laampliacién del Acuerdo, que serd publi-
cado en los préximos dias en el Diario Oficial
de la Federacion (DOF), prevé abril, mayo, ju-
nio, julio y agosto de 2018, lo que representa
un gasto de poco mas de 218 millones de pe-
sos para la Federacién. Laveda pesqueraenla
region se amplia por quinta ocasion.

' — Ernesto Méndez

i e
Foto: Ernesto Méndez

Eltitular de la Semarnat, Rafael Pacchiano acords extender por cinco
meses mas el pago de compensaciones al sector pesquero.
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REUNION DE TRABAJO
Reafirma CNC
apoyo a !!eadg_

El dirigente nacional de
la CNC, Ismael Hernandez
Deras, destacé la consoli-
dacion de la unidad cam-
pesina en torno del candi-
dato priista, Jos¢ Antonio
Meade, que tiene proposi-
tos firmes de sumar, mul-
tiplicar y comprometerse,
responsablemente, con el
desarrollo sostenido de
México v de su fortaleci-
miento en el contexto
internacional. Sostuvo
una reunion con el diri-
gente nacional del PRI,
René Judrez Cisneros.
Gabriel Xantomila
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Los pollos sivuelan
El pollo sube de precio. En lo
que va del afio, 6 por ciento, que
es casi el doble que acumul6 su
alza en el mismo periodo del ano
pasado.

Bachoco, el principal produc-

tor nacional, estd envueltoenuna

creciente demanda del producto
que le obliga a producir més, ade-
mads de hacerlo eficientemente.
Esa eficiencia le valio esta se-
mana el Premio Nacional Agroali-
mentario que recibi6 en el marco
de la Asamblea anual del CNA
que comanda Bosco de la Vega.
La empresa de origen sonorense
que encabeza Javier Bours

Castelo lucha por elevar el mar- |

gen del negocio queronda el 11
por ciento, antes de impuestos. El
alza de precios ayudard segura-
mente, por lo que el mercado le
concedi6 un alza de 15 por ciento
en el valor de sus acciones en 12
meses.

Eleva su productividad con
inversiones como la planta que
instalé en Yucatan, en donde Er-
nesto Herrera Novelo, forma ya
conjuntos de produccién alimen-
ticia en su calidad de secretario
de Fomento Econémico.

Ahi, Bachoco produce unos
20 mil pollos por hora, alta efi-
ciencia en el sector que anun-
cialallegada de més capacidad
e inversién en breve. Aquile
contaremos.

Fecha. 11 MA‘I" 7019
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EU, el
pais mas
tequilero

VICTOR CHAVEZ/EI Occidental

mercado del tequila en Jalis-
co ha encontrado importante
nicho, de ahi la importancia de
mantener sus niveles de calidad
y sobre todo de que su produc-
cion sea 100% de agave azul.
Estados Unidos es su principal
cliente a donde van 81.44% (171
millones 914 mil 158 litros) de las
exportaciones, seguido por Espa-
fa y Alemania, pero dentro del
top ten aparecen ya Japon y has-
ta Singapur.
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