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CAPITANES

Aguacateros
Cibernéticos

Los aguacateros mexicanos
estan sacando frutos de la
tecnologia, pues lanzaron
sus cuentas oficiales en las
redes sociales de China y
tienen ya su primera aplica-
cién moévil.

La Asociacion de Pro-
ductores y Empacadores
Exportadores de Aguaca-
te de México (APEAM),
que preside Adridn Iturbi-
de, tiene las dos primeras
cuentas oficiales en Weibo y
WeChat, las plataformas de
redes sociales y mensajeria
personal mas importantes

. en China.

Se trata de los primeros
pasos para promocionar, ba-
jo la marca Avocados From

- Mexico (AFM), el aguaca-

te mexicano en el gigan-

- te asidtico y con ello el Pais

UC a o Fecha.
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ganaria mayor terreno en
un mercado que en el pasa-
do Black Friday chino ven-
di6 casi un millon de piezas .
en linea

La APEAM también
lanzo su primera app lla-
mada APEAM Inocuidad
y tiene como finalidad in-
formar sobre la Ley de
Modernizacion de la Ino-
cuidad de los Alimentos
(FSMA, por sus siglas en
inglés).

Dicha ley es la que esta-
blece los diversos aspectos
que demanda EU para que
los productos en fresco (es
decir, sin procesar) como el
aguacate, puedan entrar a
ese pais.

Entre los contenidos
que se ofrecen esta la capa-
citacion a los trabajadores
en temas de salud e higiene,
el uso del suelo y manejo
poscosecha.
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® Productores sefialan que no tendran acceso al mercado del pacto

La agricultura y la proteccion de
variedades, en riesgo por el CPTPP

o)

Col.

SusaNA GonzAlez G.
Y ALEJANDRO ALEGRIA

La ratificacién del Tratado Inte- i

gral y Progresista de Asociacion
Transpacifico (CPTPP, por sus
siglas en inglés) representa un
riesgo para la agricultura y la
protecci6n de variedades vegeta-

les y animales del pafs, advirti6
la Confederacién Nacional de
Productores Agricolas de Maiz

de México (CNPAMM).
Pablo Rojas Pérez, presidente

de esa confederacién, sostuvo

que los productores nacionales
no podrén acceder al mercado de
372 millones de consumidores
que representa el acuerdo entre

México y 10 naciones, porque

“no contamos con una politica
agricola que incentive la inver-
sién, la cual genere a su vez pro-

ductividad y competitividad res-
pecto de otros paises”.

Agregb que sin una agricultu-
ra desarrollada y capitalizada, t?l
CPTPP “s6lo nos hace consumi-
dores y no proveedores, lo cual
no tiene tiene mucho sentido
econémico, porque nos vuelve
dependientes y vulnera las espe-
cies y variedades originarias de
nuestro territorio”.

El dirigente de la CNPAMM,

la cual representa a 200 mil pro- '
ductores de maiz a escala nacio-

nal, mencioné que Otros temas en
riesgo para cuando entre en Vigor
el tratado son proteccion laboral,
medio ambiente, transparencia y
combate a la corrupcion.
Sostuvo que la organizacion

que preside presentard analisis y

propuestas conduncentes del

sector primario para que los can- |

didatos presidenciales las tomen
en cuenta. y

Secc.

Por otra parte, Francisco Cer-

vantes, presidente de la Confede-
racién de Camaras Industriales

(Cdncamin) felicité al Seﬂado .

porque el CPTPP significa una al-
ternativa de diversificacion, pero
reconocié que la preocupacion
para algunas industrias continda.
Sostuvo que trabajard conjun-

tamente con las autoridades me-

Xicanas para delinear una estrate-
gia que evite impactos negativos
en los sectores que muestran al-
gin grado de vulnerabilidad,
como las industrias textil, del
vestido y el calzado.

En tanto, Martin Rodriguez,

presidente del Consejo Interna-
cional de Empresarios (Coine),
destacé que serd un instrumento
para avanzar en la reduccion de
la dependencia comercial que
tiene México con Estados Uni-
dos, ademis de enviar un mensa-
je claro al pafs vecino en medio
de la posible recta final de la mo-
dernizacién del Tratado de Libre
Comercio de América del Norte.
“México sabe negociar trata-
dos comerciales internacionales,
sobre todo en medio del clima de
proteccionismo detonado por
Donald Trump”, sostuvo.
~ Sobre la incertidumbre por
parte de los empresarios de la in-
dustria textil y del calzado, Ro-
driguez confié en la puesta en
marcha de medidas contra la
competencia desleal de Malasia
y Vietnam.
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Momento cﬁSpide, la
negociacion del TLCAN

HANNOVER.-Larenegociaciondel Tra-
1]/ tado de Libre Comercio de América del
ALNUEVO Norte (TLCAN) se encuentra en un mo-
mento cispide, y pronto habrd uncierre
paratenerunacuerdoen principioentre
México, Estados Unidos y Canadd.
Asilo asegurd el subsecretario de In-
dustriay Comercio, Rogelio Garza Garza, despuésdeque
el titular de la Secretarfa de Economia (SE), Ildefonso
Guajardo Villarreal, viajara de Alemania a Washmgnon
para seguir con los trabajos para renovar elacuerdo.
“Yo creo que pronto, en dias, vamos a tener una pro-
" puesta de cierre”, destaco al ser abordado en Hannover
Messe, la feria industrial mas i importante a nivel inter-
nacional, y a la que México asistié como pais invitado
dehonor.

El funcionario reiter6 que el equipo negociador mexi-
cano mantiene su posicion de rechazo alas cléusulas
de extincién y temporalidad agricola, al cc iderar qu
“éstasnole dan certezajuridicaalosinversionistas.

El subsecretario reiterd su confianza en que los tres
paiseslogren unacuerdo a principio de mayo.

Tanto Guajardo comolacanciller canadiense,
Freeland, y el representante comercial de EU, Robert
Lighthizer, buscan un acuerdo répido. /nommex
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MECANISMO ESTADO-ESTADO

TLCUEM mantiene
solucion de disputas

Capitulo forma parte del acuerdo en principio

Roberto Morales
EL ECONOMISTA

MEXICO Y la Uni6n Europea acor-
daron mantener el mecanismo de
solucién de controversias Estado-
Estado en la actualizacion del Tra-
tado de Libre Comercio entre ambos
(TLCUEM).

En contraste, el gobierno del pre-
sidente Donald Trump ha propues-
to desaparecer este recurso juridico
como parte de la renegociacion del
Tratado de Libre Comercio de Amé-
rica del Norte (TLCAN).

El mecanismo establece los pro-
cedimientos para resolver cualquier
disputa potencial entre los paises so-
bre la interpretacion y aplicacién de
la parte comercial del Acuerdo.

En el TLCUEM, segtin el acuerdo
en principio alcanzado para su ac-
tualizacion, el mecanismo se acti-
va cuando una parte considera que
la otra no ha cumplido con las obli-
gaciones establecidas en ese tratado.
En una primera etapa, se espera que
México y la Unién Europea inicien
consultas para encontrar una solu-
cién amistosa.

También prevé la posibilidad de
que ambas partes encuentren una
solucion amistosa con la ayuda de
un mediador (mecanismo de “me-
diacién”). Si no se encuentra una
solucion, el demandante puede so-
licitar un pénel de drbitros indepen-
diente e imparcial para que se pro-
nuncie sobre el asunto.

Debe estar compuesto por tres
drbitros con altas calificaciones y
experiencia en el comercio y el de-
recho internacional, ademds de ob-
servar altos estdndares de conducta
€tica y tomar decisiones de mane-

rajusta.

Durante el proceso, ambas partes
tienen la posibilidad de ser escucha-
das y exponer sus argumentos. Las
audiencias estdn abiertas para las
personas interesadas, quienes tam-
bién pueden hacer sus propias pre-
sentaciones ante el panel.

El pdnel emitird un informe y su
decision es final y debe ser respeta-
da por los involucrados. Siun Estado
incumple sus obligaciones, éste de-
berd poner sus medidas en confor -
midad con el TLCUEM.

Los procedimientos de solucién
de controversias se basan en el de-
bido proceso y en los principios de
transparencia, lo que permite a las
partes interesadas asistir a las au-
diencias y presentar sus propias pre-
sentaciones al panel.

En general, el mejor acuerdo in-
ternacional valdra poco si uno de
los firmantes no cumple las obliga-
ciones en €l prescritas, y no se pue-
de hacer nada al respecto. En conse-
cuencia, un mecanismo eficaz para
resolver las diferencias aumenta el
valor prdctico de los compromisos
contraidos por los signatarios en un
acuerdo internacional.

Un principio transversal para este
tipo de mecanismos a nivel mundial
es que las diferencias se resuelvan a
tiempo y de un modo estructurado.
De esta manera, se pueden evitar los
efectos perjudiciales de los conflic-
tos no resueltos del comercio inter—
nacional y se atentian los desequi-
librios existentes entre los actores
fuertes y los mas débiles, haciendo
que sus diferencias se resuelvan de
conformidad con las normas, y no
sedejen al arbitrio de la fuerza.

rmorales@eleconomista.com.mx
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Democratas piden
eliminar a EU
clausula sunset

Roberto Morales
EL ECONOMISTA

UN GRUPO de 12 legisladores de-
mocratas de la Cimara de Represen-

i tantes pidieron al gobierno de su pais

i eliminar la peticion de incluir la lla-
* mada cldusula sunset en la renegocia-
+ ciondel Tratado de Libre Comercio de

" América del Norte (TLCAN).

Durante la cuarta ronda, el gobier-
no estadounidense planteo incluir la

. cldusula sunset en el sentido de que

el TLCAN se terminaria automatica-
mente cada quinquenio, a menos que
los tres paises acordaran antes reno-
varlo, una propuesta que ain man-
tiene en firme.

En una carta enviada este jueves
al representante comercial de la Ca-
sa Blanca, Robert Lighthizer, los le-
gisladores demdcratas indicaron que
los trabajadores, los agricultores y las
empresas estadounidenses se benefi-
ciarfan mejor al aumentar el acceso al
mercadoy lacertidumbre.

“En cambio, la administracion es-
td presentando propuestas para que
el acuerdo se suspenda automatica-
mente por cinco anos y menosca-
be la aplicabilidad y, por lo tanto, la
estabilidad del acuerdo subyacente”,
cuestionaron,

En el TLCAN vigente, el articu-
10 2205 ofrece la posibilidad de que
una parte contratante deje de ser-
lo previa notificacion con seis meses
deanticipacion. Ningun tratado de li-
bre comercio actual obliga a cumplir
recomendaciones originadas por los
exdmenes al mismo cada cierto pe-
riodo de tiempo.

“Ademds, los intentos de retiro s6-

lo exacerban la sensacion de incer-

tidumbre, no han logrado obtener
concesiones de nuestros socios co-
merciales mds cercanos y no seran

constructivos para generar apoyo
para la consideracion del Congreso”,
advirtieron.

También cuestionaron que
Lighthizer, en lugar de enfocarse en
los umbrales de minimis de Canad4
y México de 10 a 40 veces menores
que los de Estados Unidos, los cuales
afectan adversamente la capacidad
de las compaiifas estadounidenses
para vender a los socios comerciales
mds cercanos, propone restricciones
de compras gubernamentales que
amenazan 10,000 millones de déla-
T€S por afio en contratos de Estados
Unidos con los gobiernos mexicano
y canadiense.

Los legisladores criticaron que
en vez de aumentar la competitivi-
dad de la fabricacion de automévi-
les en Ia region del TLCAN, se espera
que las reglas de origen automotri-
ces propuestas por la Representacion
Comercial impulsen los empleos au-
tomotrices estadounidenses en el
extranjero.

Durante las negociaciones, al-
gunos legisladores estadouniden-
ses han expresado su preocupacion
de que las declaraciones sobre el co-
mercio internacional de la adminis-
tracion Trump puedan dafiar las re-
laciones comerciales de América del
Norte, especialmente con respecto a ;
Meéxico, y han declarado que les gus-
tarfa ver un resultado positivo de las
negociaciones que mejore las relacio-
nes con los socios del TLCAN a través
deun acuerdo modernizado. ;

Otros legisladores han manifes-
tado su preocupacion sobre aspectos |
especificos del objetivo de la revisién
del TLCAN, asf como también la in-
clusion de disposiciones similares a
las del Acuerdo de Asociacion Trans-
pacifico para actualizar el TLCAN.

mmmorales@eleconomistacommx
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Caja fuerte

LUIS MIGUEL GONZALEZ

TLC: ;Por qué Guajardo
modero el optimismo?

La ultima milla del TLC 2.0 estd cuesta arriba. Son
rudas las condiciones que EU quiere imponer en €l
sector automotriz, y, ademés el calendario no ayuda.

lacuerdo parael TLC 2.0 estd muy
cerca y muy lejos. Estados Unidos
1o cede en los puntos cruciales,
como son las reglas de origen pa-
ra el sector automotriz y el sunset
clause, esa capsula de cianuro que pondria fin
alacuerdo cada cinco afnos en automatico. Por
€50, aquién le extrafia que Ildefonso Guajardo
emita sefiales que obligan a moderar el opti-
mismo: “Avanza, avanza, pero no es facil”, di-
ce. “Estamos tratando de hacer lo mejor, pero
quedan muchas cuestiones pendientes”.
Estados Unidos quiere que se incluya un
sueldo minimo de 15 délares por hora en au-
tomotriz y-autopartes, de acuerdo con el co-

- lumnista canadiense Jeff Rubin. Esta exigencia

cuenta con el apoyo de Canadd y tiene dedica-
toria para México, donde los sueldos en el sec-
tor automotriz estarfan en el rango de los 2a
los 5 dolares por hora. Ladelegacion mexicana
rechaza esta propuesta, entre otras cosas por-
que no acepta que la modernizacion del TL-
CAN se convierta en un mecanismo para que
otros paises intervengan en un asunto que el
gobierno mexicano considera que es interno.
El sector privado se opone a un alza de sala-
rios tan radical.

Otra de las exigencias de Estados Unidos
tiene que ver con la obligacion de incorpo-
rar a los vehiculos acero y aluminio produci-
dos en la region norteamericana. En caso de
no hacerlo, se activaria el arancel de “castigo”

- que Donald Trump anuncio y que luego dejo

en suspenso, subordinado a la marcha de las
negociaciones.

Laultima milla del TLC 2.0 estd cuesta arri-
ba. Son rudaslas condiciones que Estados Uni-
dos quiere imponer en el sector automotriz
y, ademds, el calendario no ayuda. El acuer-
do entre los tres paises debe estar hsto en las

e

proximas dos semanas, sldeloquesemtaes
evitar la contaminacion con la recta final del
proceso electoral en México y también conse-
guir que el documento sea discutido y aproba-
do por la actual legislatura en México.

Los tiempos en Estados Unidos ponen sus
propias condicionantes. El jefe del equipo ne-
gociador, Robert Lighthizer, pondrd una pau-
sa en las negociaciones de alto nivel porque
debe viajar a China la proxima semana. ;Qué
cosa hay mas importante que el NAFTA?, se
preguntardn ustedes. Evitar una guerra co-
mercial con China. Las dos mayores econo-
mias del mundo se impusieron aranceles por
valor de decenas de miles de millones de dola-
res, luego de acusaciones de Estados Unidos a
China de pirateria tecnologica y transferencia
tecnologica forzada. Al pafs del Dragon viaja-
rd una nutrida delegacion encab&ada por Do-
nald Trump.

La ausencia de Lighthizer le quitadiasaun
calendario que ya estaba muy apretado. Por
€50, esta semana la agenda de reuniones entre
los socios del TLCAN ha sido tan intensa. De
cualquier modo, no ha servido para produ-
cir resultados definitivos. Por ello, la canciller
y jefa de la delegacion canadiense, Chrystia
Freeland, canceld su participacion en la cum-
bre de la OTAN programada para hoy viernes.
Se quedard en Washington.

El sector automotriz ha sido la manzana de
la discordia desde el principio de las negocia-
ciones. Genera cientos de miles de empleos
bien pagados y es el mejor simbolo de la in-
tegracion econdmica regional. Es tan impor-
tante que ninguno de los tres pafses quiere ni
puede ceder. El tiempo pasa, mientras se es-
tan acabando las hojas del calendario. Es un
dueloal sol, ;quién parpadeard primero? .

Imgonzala@eleconomtstacomm
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En Qro, alistan
operacion de
cluster ganadero

Viviana Estrella
EL ECONOMISTA

Querétaro, Qro. LA INSTA-
LACION del chister ganadero
del estado-se concretarfa en el
2019, proyectdndose como un
espacio para potenciar 1a pro-
duccion delaregién dela Sierra
Gorda de Querétaro.

El proyecto lo desarrolla la
Unién Ganadera Regional de
Querétaro (UGRQ), que se ubi-

card en Jalpan de Serra, enun -

terreno donado por la admi-
nistracién municipal. :

De acuerdo con el presi-
dente de la UGRQ, Alejandro
Ugalde Tinoco, la construccion
iniciaria en este segundo tri-
mestre del afio, previendo que
concluya ainicios del 2019.

La transferencia tecnol6-
gica para genética serd uno de
los principales componentes
del cluster, puesto que se pla-

" neainstalar unbancodesemen

para inseminar, fecundar y ha-
cer implantacién de embriones
conelganado.

Con ello se busca mejorar las
condiciones genéticas del ga-
nado serrano, a fin de homo-

logar un producto enlaregion. -

De lamano de este proyecto,
también se plantea generar la

zona A, quesealibredebrucela

y tuberculosos, lo cual abririala
puertaa los productores locales
para exportar su produccion.
De momento, Se espera
que proximamente la admi-
nistracion municipal oficiali-
ce laentregay que ala vez es-
ta donacion sea ratificada por
el Congreso local para iniciar la

edificacion.
“El proyecto ya estd hecho,

 ya tenemos desarrollado co-
. mo vaaser, como vanaser las

estrategias, no s6lo como cen-

tro de acopio sino como cen-

tro de transferencia de tecno-

. logfa; también queremos hacer
* un centro de capacitacién con-

tinua para todos los ganaderos,
entonces le estamos dando to-
do el enfoque”, comento.

Con este proyecto se prevé
beneficiar a2,000 productores,

especialmente delazonaserra-

. na del estado, donde se ubica

55% del padron de ganaderos.

El presidente de la UGRQ
destaco que este espacio abo-
nard ala capacitacién continua
delsector, loqueala vezincidi-
rdenel crecimientoy en el de-
sarrollo de esta rama pecuaria.

Para el cluster se vatici-
na una inversion total de cer-
ca de 30 millones de pesos,
entre recursos propios de la
union e instituciones finan-
cieras; 20 millones serdn ejer-
cidos en la construccion y 10
millones se requerirdn poste-
riormente para dispersar entre
los productores.

La propuesta de generar un -

cluster ganadero surgi6 en el
2016, como respuesta ante la
reduccion, desde el 2010, de
60% del hato ganadero en la

Sierra Gorda de Querétaro.

Entre los fenomenos que
impactaron en la reduccion del
hato se enlistaba la pérdida de
dos generaciones de ganade-
ros, aunado al rezago en 1as zo-
nas ganaderas.

PRODUCCION
Durante el primer trimestre del
afio, la produccion de carne en
canal del estado fue de 89,679
toneladas, principalmente de
pollo, bovino y porcino, de
acuerdo con el Servicio de In-
formacion Agroalimentaria y
Pesquera.

30

MILLONES

de pesos se vaticinan de
inversién total para el pro-
yecto, entre recursos dela
UGRQ y bancos.
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Alertan por la pérdida

de produccion lechera

FRIDA ANDRADE

México produce al dia entre
16 y 22 por ciento menos de
leche por vaca que Estados
Unidos, Canada e Israel, de-
rivado de la diferencia en el
acceso de tecnologias entre
esos paises, refirio Vicente
Gomez, presidente de la Fe-
deracion Mexicana de Le-
cheria (Femeleche).

El Pais produce entre 35
y 38 litros diarios por vaca,
pero Estados Unidos, Cana-
da e Israel llegan a 45 litros,
informo.

Dicha diferencia se debe
a los alcances tecnologicos
que tienen los otros paises
y de los que carece México,
explico Gomez.

Esas naciones han in-
vertido en el desarrollo ge-
nético, por lo que cuentan
con un banco de informa-

cion donde estudian las crias
para conocer su nivel de
produccion.

“Tienen un banco de in-
formacién genético donde
han estado midiendo la ac-
tualidad del ganado y tienen
un programa donde uno le
saca el ADN del pelo de la
becerra (cria) y saben qué
capacidad de produccion de
leche va a tener ese animal”,
detallo.

En México se requieren
de al menos tres anos, tiem-
po en el que ya pasé la pri-
mera lactancia de labecerra,
para hacer un célculo acer-
ca de su produccion, y en
los otros paises es un lapso
menor.

En el Pais 92 por ciento
de los establos tienen menos
de 100 vacas; en EU, 80 por
ciento tiene mas de mil, se-
guin organismos ganaderos.

Marcan

la diferencia

La diferenciade

produccion de leche de
México es muy notaria
respecto a los principales

paises productores en

el mundo.

PRINCIPALES
PRODUCTORES

DE LECHE

(Miles de toneladas a 2017)
Unién Europea 151.‘700
Estados Unidos 97,840 -
India : 72,000
China 35,500
Rusia 30,600
Brasil 23,550
Nueva Zelanda 21,540 '
MEXICO 12,100

Fuente: USDA
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Lecherosde EUdemandan
revisar tratado con Europa

Luego de que México anunci6 un

acuerdo en principio del Tratado
de Libre Comercio con la Unién
Europea queincluye el usode indi-
caciones geogréficas para quesos,
comoel parmesano, fetay gorgon-
zola, empresarios de la industria

ldctea de Estados Unidos se dijeron

decepcionados.

Estosignifica que en México es-

tos quesos s6lo serdn reconocidos
como auténticos si se producen
en los paises europeos a los que
selesotorgd ladenominacién, los
queno se elaboren endichas zonas

T

Del producto
lactec en

el vecino

del norte
considera
que México
estd fallando
algenerar
posibles danos
dentro del
TLCAN

tendrdn que ser comercializados
como “queso tipo” ya sea parme-
sano o feta, entre otros.

“Estamos profundamente de-
cepcionados con la limitacién de
acceso que México haimpuestoa
los Estados Unidos, restringiendo
el uso de nombres de alimentos
comunes que han sido utilizados
en el mercado mexicano durante
afios”, dijo el secretario Tom Vil-
sack, presidente y CEO del Consejo
de Exportacién de Licteos de Es-
tado Unidos, en un comunicado.
——Redaccién
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