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DESTRABAN
LOS BONOS
DEL NAIM

● EL SUBSECRETARIO DE HACIENDA, ARTURO HERRERA, ASEGURÓ QUE 
LLEGARON A UN ACUERDO CON MÁS DE 70 POR CIENTO DE LOS INVERSIONISTAS,   

LO QUE CANCELA TEXCOCO Y ABRE  PASO AL PROYECTO DE SANTA LUCÍA  

#HOYPAGAN1800MDD
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POR FERNANDO FRANCO

México  
logró 

acuerdo
●

EL TRATADO FUE UNO DE LOS EVENTOS 

ECONÓMICOS QUE MARCARON LA AGENDA 

DE 2018; PARA LLEGAR AL CIERRE DE LA 

NEGOCIACIÓN SE NECESITARON MÁS DE 

400 DÍAS DE UN INTENSO PROCESO DE 

MODERNIZACIÓN  

#T-MEC
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POR NANCY BALDERAS

Artífice del nuevo tratado
●ILDEFONSO GUAJARDO, EX SECRETARIO DE ECONOMÍA, TUVO UN DESTACADO PAPEL EN LA NEGOCIACIÓN DEL T-MEC, YA QUE SE ENFRENTÓ A LAS IDEAS PROTECCIONISTAS DEL PRESIDENTE DE LA UNIÓN AMERICANA, DONALD TRUMP, ASÍ COMO A SU ESTRATEGIA DE IMPOSICIÓN DE ARANCELES

#PERSONAJEDELAÑO

● HACIENDA ANUNCIÓ UN SUBSIDIO FISCAL  
DE 425 MILLONES  
DE PESOS DIARIOS  
PARA FRENAR EL ALZA DE LA GASOLINA.

● ANTE LAS ALZAS 
ABRUPTAS EN LAS 
TARIFAS ELÉCTRICAS, LA CRE DETERMINÓ 
MODIFICAR EL MÉTO- DO DE CÁLCULO.

2E
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l d e f o n s o 
Guajardo se 
c o n s o l i d ó 
como el líder 
de un equipo 
negociador que materializó el renacimiento de la relación comercial de Norteamérica, el cual lleva por nombre Tratado entre México, EU y Canadá (T-MEC), en un contexto de creciente proteccionismo comercial impulsado por Washington.

El año arrancó con la mirada puesta en cerrar 20 capítulos que conducían hacia la añora-da modernización del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN). De fondo, el presidente de EU, Donald Trump, sostenía la amenaza de terminar con el acuerdo, de no tener resultados favorables para su país.
Las reglas de origen en el sector automotriz, la cláusula sunset y la eliminación de con-troversias eran exigencias de la Casa Blanca en que México no estaba dispuesto a ceder, y ante las que Guajardo Villarreal decidió abarcar de fondo y ha-cer del tiempo un aliado para llegar a un TLCAN 2.0 equitativo para todos sus integrantes.

Hasta el primer trimestre del año, la sexta y séptima ron-da de negociaciones pasaron con el cierre de tres capítulos.El extitular de la Secretaría de Economía y su equipo nego-ciador enfrentaron el momento más álgido en el proceso de las conversaciones con Washing-ton, cuando Trump aplicó el 31 de mayo pasado los aranceles de 10 por ciento al aluminio y de 25 por ciento al acero pro-venientes de México y Canadá. La respuesta de México fue rotunda y Guajardo Villa-rreal demostró una vez más su habilidad para lidiar con las decisiones de un Presidente al que no considera caprichoso, sino “un animal político, con una gran intuición de lo que su base electoral espera de su mandato”.
Pocos días después, Méxi-co respondió con aranceles a 200 productos importados desde Estados Unidos, todos ellos estratégicos para los pro-ductores estadounidenses en estados importantes en la base electoral de Donald Trump.
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● DIRECTOR DE 
FINANZAS PÚBLICAS 
DE LA SECRETARÍA 
DE PROGRAMACIÓN Y PRESUPUESTO (1984-1985).

● EN LOS 80, FUE 
ECONOMISTA EN 
JEFE DE LA SECCIÓN 
PARA BRASIL EN EL 
FONDO MONETARIO 
INTERNACIONAL.

● EN EL GOBIERNO DE ERNESTO ZEDILLO FUE OFICIAL MAYOR EN LA CANCILLERÍA.

#AMPLIAEXPERIENCIA

Cuando se creía que la re-lación entre México y EU se encontraba lejos de conseguir un TLCAN 2.0, a finales de ju-lio el secretario del Tesoro de ese país, Steven Mnuchin, se mostró optimista de lograrlo. El 8 de agosto, Guajardo inició en Washington una reunión de alto nivel.
El entonces funcionario pú-blico regresó el 15 de agosto a Estados Unidos. Sabía que el cierre exitoso de las negocia-ciones iniciadas un año atrás estaba cerca. Así el 27 de agos-to, los presidentes de México y EU anunciaron un acuerdo bilateral al que Canadá se sumó de última hora. 

● RONDAS 
DE NEGO-

CIACIÓN SE 
LLEVARON A 

CABO.

● PLANTAS 
AUTOMO- 
TRICES SE 
ABRIERON 
CON EPN.
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#OPINIÓN

ALHAJERO TRÍPODE
Martha  
Anaya

Gardenía
Mendoza

EL NUEVO ACUERDO COMERCIAL MARCÓ LA PAUTA 
LA RENEGOCIACIÓN DEL TRATADO TRILATERAL ENTRE EU, 

CANADÁ Y MÉXICO ROBÓ LA AGENDA  ECONÓMICA  DEL PAÍS.
ILDEFONSO GUAJARDO FUE CLAVE EN EL  PROCESO DE  MÁS  

DE 400 DÍAS. SIN OLVIDAR LAS EMBESTIDAS VS. EL ACERO.

HABEMUS 
NUEVO MINISTRO 

PARA LA SCJN 

#GONZÁLEZALCÁNTARA

P10

KATE RECLAMA 
INDEMNIZACIÓN 
DE 60 MDD P7

#LAINGOBERNABLE Fraccionarán 
propiedad de 
Sedena para 
financiarse 

#ACUERDOCONEU

MIGRANTES ESPERARÁN 
EN MÉXICO SU ASILO P8

#SANTAFE / P4

#AGENDANAVIDEÑA
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#INVITADO

ANALISTA
POLÍTICO

HERIBERTO
GALINDO
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#FELICES
FIESTAS EL 

COLOR
DE LA

NAVIDAD
El espíritu 

decembrino 
se manifiesta 

en platillos 
típicos llenos 

de alegría 
y sabor

Disfruta de la 
Ciudad con actividades 

culturales, artísticas 
y recreativas
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