
MEXICO SA

Empresarios incumplidos
In versión, en el subsuelo

CARLOS FERNANDEZ­VEGA

Transcurren los meses,
aumentan los discursos de la cúpula
empresarial, un día sí y el siguiente
también ésta fortalece su "compro­
miso" ­retórico, desde luego­ de

"jugársela por México", pero en los hechos los
indicadores de inversión privada se mantienen
en el subsuelo y ello se refleja no sólo en el
raquítico comportamiento de la economía,
sino en la menor generación de empleo y en la
precarización del existente.

SI FUERA POR los discursos de los organis­
mos empresariales, hace mucho que México
formaría parte del primer mundo, con inversión
productiva creciente y una oferta de empleo
abundante y bien remunerada, todo digno de un
país nórdico (no hay que olvidar que el empleo
lo genera la iniciativa privada, no el gobierno).
PERO COMO HUBIERA no existe y la inicia­
tiva privada nunca cumple con sus cacareados
"compromisos" de inversión, la economía
mexicana apenas se mueve, al igual que la gene­
ración de plazas laborales en el sector formal.

COMO BIEN ADVIERTE el Instituto para el
Desarrollo Industrial y el Crecimiento Econó­
mico, de cuyo análisis se toman los siguientes
pasajes, "la recesión de la industria y de la
economía en general tuvo como antecedente
la debilidad de la inversión. La consecuencia
ha llegado al empleo formal y, por tanto, al
consumo; en otras palabras, al bienestar de las
familias mexicanas. Desafortunadamente, la
tendencia negativa de la inversión permite es­
tablecer que aún no se ha tocado fondo".

EN 2019, EL nulo crecimiento del producto
interno bruto (PIB) fue consecuencia de la au­
sencia de inversión y representa una realidad

que sintetiza la compleja situación que vive la
economía nacional y permite entender su con­
secuencia social: la precarización del mercado
laboral, una de las mayores fallas estructurales
del modelo económico en México.

LA CONSECUENCIA DE la precarización del
mercado laboral es el debilitamiento del con­
sumo privado, es decir, del mercado interno:
las familias mexicanas reducen sus compras de
bienes y servicios ante la escasa generación de
oportunidades laborales, que además son, en

su mayoría, de dos salarios mínimos. La única
forma de revertir lo anterior es a través del cre­
cimiento económico, para lo cual se requiere
de mayor inversión productiva.
DESAFORTUNADAMENTE, EL INEGI
muestra que la economía nacional va en otro
sentido: hasta octubre pasado la inversión
productiva se redujo 8.7 por ciento. En los pri­
meros 11 meses del actual sexenio la contrac­
ción promedió una baja de 5.6 por ciento, el
desempeño más frágil para el inicio de las tres
últimas administraciones federales.

POR SU PARTE, el consumo privado del
arranque sexenal promedia un crecimiento de
0.9 por ciento, el de menor cuantía desde 1995.
De acuerdo con el Inegi, el consumo de bienes
de origen nacional tuvo un incremento prome­
dio de 0.6 por ciento, superior al del sexenio
previo pero inferior al de los dos anteriores.
Por el contrario, el consumo de bienes extran­
jeros se elevó 2.3 por ciento, lo que muestra
la elevada dependencia del mercado interno
respecto a los bienes importados: se elevan
el consumo de este tipo aún sin crecimiento
económico y con una mayor precarización del
mercado laboral.
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LA PRECARIZACIÓN DEL mercado laboral
tiene una implicación directa sobre el bienes­
tar de las familias mexicanas: la baja creación
de empleo formal propicia el crecimiento de la
informalidad ­de por sí elevada­y disminuye
la capacidad de consumo: en los primeros
10 meses de 2019 el aumento promedio del
consumo privado fue de uno por ciento. Bá­
sicamente se tiene un incremento inferior al
correspondiente al de la población, por tanto,
hay una caída en términos per cápita.
ENTONCES, QUE LOS empresarios hablen
menos e inviertan más.

Las rebanadas del pastel
MÉXICO SA ESTÁ en la mejor disposición de
pagar 500 pesos por un boleto de la rifa pro­
puesta por el presidente López Obrador, pero
con la condición de que por ningún motivo
gane el premio, porque ya no tiene espacio en
la oficina ni con qué pagar el mantenimiento
del TP­01, la costosa aeronave encargada por el
comandante Borolas.

cfvmexico_sa@hotmail.com

Carlos SaLazar, dirigente del CCE; eL presidente Andrés Manuel López Obrador y Arturo
Herrera, secretario de Hacienda, durante el anuncio del incremento al salario mínimo en
diciembre pasado. Foto Cristina Rodríguez
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DINERO
Parto con dolor del Insabi ti Necesitara tiempo
para servir con eficiencia //No hubo
comunicación suficiente a los usuarios
ENRIQUE GALVAN OCHOA

YA ARRANCÓ EL Insabi que sustituye al Se­
guro Popular. ¿Has tenido problemas para que
te atiendan? Esta es la pregunta que planteó el
sondeo de la semana. El resultado amerita aná­
lisis: 63 por ciento de los participantes expresó
que no cuenta con ese servicio, lo que podría
ser un reflejo de las deficiencias de informa­
ción y orientación a los usuarios. (Ver gráfica).

METODOLOGÍA

EL SONDEO FUE distribuido por redes so­
ciales. Participaron 3 mil 800 personas. De
Twitter, 3 mil 250; de El Foro México, 400
y de Facebook, 150. A continuación algunas
opiniones.

TWITTER

SOMOS MILLONES LOS que aún no lo he­
mos necesitado. Hay que darle tiempo para
realizar una evaluación.
Víctor López Guzmán /@VictorGuzml

TENGO SEGURIDAD ISSSTE del estado de
Puebla. Y a las personas que conozco en la sie­
rra negra les he preguntado (sobre el servicio)
y no han tenido problema con el cambio del
Seguro Popular al Insabi.
Tere Hernández/@TereHer60552858

CON EL INSABI está sucediendo lo mismo
que cuando cambiaron el esquema de financia­
miento a las guarderías. Los gobernadores in­
conformes chillan porque se les está acabando
su minita que usan para otros propósitos.
Ignacio Alvarado/@ignacio38550632

VA EMPEZANDO, POR favor no coman an­
sias, infórmense bien, lean, pregunten, vean
las mañaneras, no se informen en Televisa y
medios chayoteras que sólo manipulan la infor­
mación y confunden a la gente.
Maricela Moriega /@Maricell4640660

LO REAL ES que a la oposición nada le parece
y a todo le pone peros. El dólar se ubica en
18.77 pesos ¿de que sirve?, la inflación está en
2.83 por ciento, no importa, las reservas inter­

nacionales crecen ¿y qué? El Insabi sustituye
a Seguro Popular; este servicio no lo ocupo,
entonces no opinen.
Víctor Romero Soto Ruiz /@vicrosoru

FORO MÉXICO

POR NOTAS PERIODÍSTICAS me he entera­
do que el "niño nació sin rabo", ya que no tiene
sustento jurídico y las leyes que le darán forma
y efecto apenas las va a discutir el Congreso
Carlos Islas Moreno/CDMX

YO ESPERO QUE realmente sea operable y
pueda en lo inmediato acallar todas las críticas
estériles y poco constructivas que se han desa­
tado al mismo.
Luis Muñoz/CDMX

TODO EL SISTEMA público de salud de este
país es una burla, empezando con el IMSS y
terminando con el Quiensabi.
Graciela de la Rosa /Juárez

TENGO SERVICIO POR parte del IMSS. Pero
aun así opino que es una buena medida para
acabar con los cárteles de las batas blancas.
Los grandes corruptores y saqueadores de las
diferentes instituciones que velan por la Salud
de los mexicanos.
Sergio Duran King /Edomex

COMO TODOS LOS cambios, hay que darle
tiempo para que administrativamente se ajus­
te ese nuevo sistema.
Ramón Cuauhtémoc Romero Guerrero/Edomex

ME LLEGÓ A tiempo el servicio del IMSS,
estaba en el popular desde mayo del 2017; no
hay laboratorio y desde agosto del 2018 no hay
medi camentos, uno lo tiene que cubrir de su
bolsillo y si aparte se necesita alimentación es­
pecial, es extra de gastos diario. Entonces, ¿de
dónde sale para laboratorios y medicamentos?
Todo lo que están iniciando es con un completo
desorden. De por sí tarda uno hasta dos horas
en ser atendido. Otra ventaja del IMSS: fui
atendido en 20 minutos.
Luis González / Los Reyes, La Paz
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FACEBOOK

EL INSABI ES el Seguro Popular mucho
mejor, ahora sin cobrar cuotas. En el Seguro
Popular operaron a mi hija de la vesícula, fue
laparoscopia, y no nos cobraron ni un centavo,
me extraña que digan que en Popular cobra­
ban cuotas, a nosotros nunca nos cobraron y
fue una cirugía de primera. Todos estos que no
lo aceptan y lo critican son los que cobraban
y ahora no lo podrán hacer, eso es todo. Qué
bueno que el Presidente deje a los gobernado­
res que no aceptan el Insabi tan sólo con el re­
curso que ya recibían para esa materia; a ver si
de verdad pueden sustentar el Seguro Popular.
Va a ser muy interesante.
Emma Rosa Ruiz Aguirre/CDMX

NO ESPERO QUE en tan solo días el Insabi dé
resultados. Será un gran esfuerzo y confío en
que se logrará.
María Elena Rojas/Querétaro

UN NUEVO MODELO de servicio de salud
libre de corrupción.
Jesús Fernández /Córdoba

LO MEJOR ES que ya no necesitas una póliza
para que te atiendan y no te cobren, lo malo es
que sigue el mismo sistema que ofrece lo bási­
co y faltan insumos como siempre ha sido.
Agustín Ávila /Tijuana

Facebook, Twitter: galvanochoa
Correo: galvanochoa@gmail.com
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METUFE Y SU
APATIA SOCIAL

MILEN
MÉRIDA

as autoridades financieras del país deben
estar muy atentas con las aseguradoras.

Tanto la Secretaría de Hacienda de
Arturo Herrera a través de la Comisión
Nacional de Seguros y Fianzas que diri­
ge Ricardo Ochoa, como la Comisión
Nacional para la Protección y Defensa

de los Usuarios de Servicios Financieros (Condusef) al
mando de Óscar Rosado; e incluso la misma Comisión
Nacional de Derechos Humanos, que lleva Rosario Piedra
Ibarra, deberán intervenir para mejorar la regulación en
beneficio de la gente.

En los últimos días, en la Condusef se han registrado
denuncias por parte de usuarios que no han recibido sus
primas contratadas. Una de las empresas señaladas es
MetLife, que lleva Sofía Belmar.
Con argumentos jurídicos la aseguradora se niega a

pagar desde hace más de tres años y medio la prima por
concepto de un seguro de vida, con lo que ha afectado a
una señora de casi 90 años y dos estudiantes, que serían
los beneficiarios.
A pesar de que el caso se ha llevado a la Condusef, no

han dado respuesta favorable a la familia.
Se trata de una póliza que

contrató la señora Martha "N",
quien dejó como beneficiarios
a Emyreth "\". Sabina "\" y
otras dos personas. Tras el fa­
llecimiento de la contratante,
Metlife se lava las manos.
Mediante el oficio

VUAU/DGAUA/DCS A/

UAUA1/24562/2019, de acuerdo con lo establecido en
el artículo 68 fracción II y TU. de la Ley de Protección y
Defensa al Usuario de Servicios Financieros, la Condusef
solicitó a la aseguradora un informe en el que explique el
porqué no ha pagado la prima.
MetLife argumentó que "desafortunadamente no es

posible acceder de manera favorable a sus pretensiones
relativas al pago de suma asegurada de la póliza FN9910,
lo anterior es así debido a que la póliza al momento de la
ocurrencia del siniestro se encontraba cancelada por falta
de pago, donde se cuenta con registro de último pago la
segunda quincena de diciembre de 2015 y agotando el
fondo de reserva el 31 de julio de 2016".
Dicha negativa es injustificada, pues la póliza inició

vigencia el 1 de diciembre de 1996 y tiene una vigencia
hasta 2060.

La contratante se jubiló el 1 de enero de 2016 y el 27 de
abril se realizó el cambio de pago a jubilada. En ese periodo,
la contratante no recibió pago alguno y los gastos de la
prima del seguro se cubrían por los dividendos y/o fondos
de la misma. La asegurada falleció el 19 de julio de 2016.
La pregunta es ¿de qué te sirve ahorrar y pagar un se­

guro por años si una enfermedad terminal y una jubilación
pueden acabar con un beneficio?
La Condusef debería revisar el accionar de MetLife,

pues hay más casos como el de los burócratas y su fondo
de separación.
Como dice el Presidente Andrés Manuel López Obra­

dor, a veces a los corporativos les falta vocación social
con quienes menos tienen.

FINANZASALPORTADOR@GMAiL.COM

@MILEN_KA
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METLIFE SE

NIEGA A PAGAR,
DESDE HACE
TRES AÑOS

En los últimos días, en la Condusef se
han registrado denuncias por parte de
usuarios que no han recibido sus primas
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