
Capitanes
JORGE
SÁNCHEZ...

Ai frente de Blue Yon­
der en Latinoaméri­
ca, empresa de tec­
nología para cade­
nas de suministro y
despacho digital Lo­
gró afianzar en el se­
gundo trimestre la re­
lación con 22 clien­

tes en la región, entre
ellos Jumex, Liverpool
y Uber Freight.
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Cierran Negociación

Cuando parece que no hay algo bueno en el horizon­
te, una obra de infraestructura carretera importante

hace que salga el sol de. nuevo.
Se acaba de lograr un acuerdo financiero entre em­

presas para iniciar la ampliación a tres carriles de la ca­
rretera Tuxtla Gutiérrez­San Cristóbal

Se trata del primer punto en la lista de las obras que
incluye el Acuerdo Nacional de Infraestructura del sec­
tor privado, el cual fue presentado por el Consejo Coor­
dinador Empresarial el pasado 26 de noviembre al Presi­
dente Andrés Manuel López Obrador.

La pandemia parecía frustrar todos los planes, pero
se superaron dificultades.

La concesión estará a cargo de Aínda Energía & In­
fraestructura, que encabezan Óscar de Buen y Manuel
Rodríguez, y Aldesa, de Alejandro Fernández Ruiz,
empresas que tendrán el 49 y 51 por ciento de las accio­
nes, respectivamente.

La inversión para el desdoblamiento carretero será
de 950 millones de pesos y la obra tiene su complejidad
técnica, ya que debe cubrirse un diferencial de mil 712
metros entre la capital de Chiapas y San Cristóbal de las
Casas.

Esta vía tiene mucho peso en la entidad y sin duda
va a impulsar la región. Ojalá se logre avanzar en el resto
de las obras contenidas en el Acuerdo.
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Orientación
Vocacional

¿Le interesa definir cuál es
la vocación económica de
una región o localidad?.

El Fonatur, a cargo de
Rogelio Jiménez Pons,
contempla dentro del pro­
yecto del Tren Maya, licitar
un servicio muy particular:
identificar el potencial de
cada localidad por donde
pasará la obra.

Está preparando una
licitación pública nacional
que será lanzada este año y
con la que se busca que una
empresa o consorcio pueda
definir las vocaciones cada
comunidad por donde pasa­
rá este Tren de mil 500 ki­
lómetros de longitud.

En el análisis se con­
templarán comunidades de
los estados de Chiapas, Ta­
basco, Campeche, Yucatán y
Quintana Roo, en las que se
ubican las 19 estaciones del
Tren definidas hasta ahora.

La intención es tener un
análisis de mercado que in­
cluya la oferta y la deman­
da para los usos inmobilia­
rios, pues no olvide que en
cada estación se construirán
complejos con hoteles, vi­
viendas y espacios comer­
ciales.

Fonatur pide que el es­
tudio incluya tres aspectos
socioeconómicos: demo­
grafía, economía y mercado
laboral.

El borrador de la convo­
catoria de esta licitación ya
está en Compranet y los in­
teresados están a tiempo de
sugerir cambios.

Todo a su

Tiempo
Hace unos días, el presi­
dente del Consejo Coordi­
nador Empresarial, Carlos
Salazar, reveló que mante­
nía pláticas con el Gobier­
no federal para adelantar El
Buen Fin 2020 con el obje­
tivo de impulsar la recupe­
ración de la economía del
País.

No parece tan mala idea,
pero por ahí surgieron in­
convenientes.

José Manuel López
Campos, el capitán de la
Confederación de Cáma­
ras de Comercio, Servicios y
Turismo, organismo creador
de El Buen Fin y que cada
año lleva la batuta en la or­
ganización del programa, ya
le corrigió la página y le di­
jo que no.

En el sector se comenta
que mover las fechas de El
Buen Fin, que desde 2011 se
realiza en el puente vacacio­
nal del Aniversario de la Re­
volución Mexicana, traería
consecuencias adversas.

Por la experiencia de
otros años, se sabe que las
familias ahorran para reali­
zar ese gasto en noviembre.
Aunque en las últimas edi­
ciones algunas empresas se
han adelantado unos días a
la fecha, todos ubican que
en ese mes vienen los des­
cuentos.

Hay tanta necesidad de
levantar el consumo interno,
que es mejor amarrar el pe­
riodo de ventas para el mes
que ya está definido.

Si el Covid lo permite, y
hay recuperación en el em­
pleo, para esas fechas el áni­
mo es mejor para las com­
pras.

Sueños
alemanes

Quien no se duerme en sus
laureles, pero sí busca que
los mexicanos se duerman

en sus colchones, es la em­
presa Emma Sleep.

Esta firma alemana, que
en México lleva Manuel
Mueller, invertirá entre 1.5
y 2 millones de dólares para
producir en el País sus col­
chones a través de la em­
presa jalisciense Ureblock,
ubicada en Zapopan.

Se espera que la fabrica­
ción arranque antes de que
termine el mes.

Con esta inversión, se
estima la creación de alre­
dedor de 100 nuevos em­
pleos en toda la cadena de
suministro, es decir, inclu­
yendo logística y produc­
ción.

Actualmente los colcho­
nes que esta empresa eu­
ropea vende en territorio
nacional son traídos des­
de Alemania y se compran
a través de su página de in­
ternet

Con un centro de pro­
ducción en México, podrá
distribuir a Estados Unidos
y Canadá. Así que el plan de
esta firma, fundada en 2013,
incluye mejorar la cadena
de suministro, al apuntar a
tiempos de entrega más cor­
tos en Norteamérica.

Con sede en Fráncfort,
Alemania, Emma Sleep ope­
ra en 23 países donde co­
mercializa sus colchones
hechos, según dice, con ma­
teriales 100 por ciento or­
gánicos.
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La contingencia por el
Covid­19 ha afectado
a nuestro País en lo

económico, político y so­
cial. Los daños en muer­
tes, empleo y nivel de vida
son enormes. La magnitud
de esta catástrofe y la me­
jor forma de superarla sólo
se conocerán si contamos
con estadísticas oportunas
y confiables. Lamentable­
mente, en algunas ocasiones
las autoridades, con dife­
rentes pretextos, esconden
los datos; mientras que, en
otras, por la misma contin­
gencia, la información no se
recopila o pierde parte de su
calidad y comparabilidad.

Esto último es el caso de
las estadísticas que recaba y
publica el Instituto Nacional
de Estadística y Geografía
(InegT), que por la pandemia
modificó la mecánica de re­
colección de datos y poster­
gó todas las encuestas que
involucran la interacción ca­
ra a cara de su personal. Ca­
be mencionar que a estas
dificultades para la captura
presencial de datos se agre­
gan las que enfrenta el per­
sonal del Inegi, desde hace
varios años, por los proble­
mas de inseguridad.

En ese contexto, las au­
toridades decidieron a fina­

les de marzo aplazar la ul­
tima parte del Censo 2020,
por lo que el Inegi envió a
algunos hogares carta­invi­
tación para que la población
pudiera contestar en línea el
cuestionario, mientras que

la etapa de verificación de
datos se pospuso hasta nue­
vo aviso. Seguramente esto
creará problemas de con­
fiabilidad y comparabilidad.

Más allá de los censos,
la información de corto pla­
zo del Inegi es crucial para
la toma de decisiones y el
diseño de políticas públi­
cas. Por ello desde el mes
de abril optó por una nue­
va forma de recolección de
datos, utilizando diversos
medios como internet, telé­
fono y plataformas digitales.
Este esfuerzo es loable, pero
no por ello evita el proble­
ma de confiabilidad y me­
nos el de comparabilidad
con datos previos a la crisis
sanitaria

Por ejemplo, el cierre
de los establecimientos co­
merciales por considerarse
actividades económicas no
esenciales limitó la recopila­
ción de precios para el cál­
culo del índice de nacional
de precios al consumidor. El
comunicado del Inegi en la

primera quincena de mayo
señaló, al respecto, que "la
falta de precios.... solo afec­
tó.... el 11.1 por ciento del
ponderador del gasto to­
tal de la canasta nacional",
porcentaje que se redujo a
3.4 por ciento en junio y a
1.1 por ciento el mes pasado.
El trastorno fue, por tanto,
temporal, pero no necesa­
riamente es así con otras
encuestas, como las de em­
pleo y produccióa

A principios de mayo, el
Inegi informó que cance­
laba por dos meses, lo que
luego extendió hasta agosto,
algunas de sus publicacio­
nes como la Encuesta Na­
cional sobre Confianza del
Consumidor y la Encuesta
Nacional de Ocupación y
Empleo. En su lugar el Ins­
tituto diseñó de manera al­
ternativa la Encuesta Tele­
fónica sobre Confianza del
Consumidor y la Encuesta
Telefónica de Ocupación y
Empleo. Estos indicadores,
como ya mencioné, no son
estrictamente comparables
y solo aproximan a los indi­
cadores tradicionales, pero
aun así desde abril mues­
tran un fuerte deterioro en
la confianza del consumidor
y en el panorama laboral.

No queda clara tampo­
co la calidad y comparabili­
dad del estimado preliminar
del Producto Interno Bruto
que el Inegi dio a conocer el
29 de julio, a pesar de que
señaló que "la integración
de la Estimación Oportuna
del PIB Trimestral se reali­
zó en los tiempos estable­
cidos" y que "la Tasa de No
Respuesta de las encuestas
económicas en los meses de
abril y mayo de 2020, regis­
traron porcentajes apropia­
dos". Las dudas se derivan
de que mucha de esta in­
formación se recabó por co­
rreo electrónico, Internet y
asistencia telefónica.

Por consiguiente, espe­
remos que pronto regresen
las mediciones tradicionales
del Inegi, para garantizar su
confiabilidad y comparabi­
lidad, porque "Lo que no
se define no se puede me­
dir. Lo que no se mide, no
se puede mejorar. Lo que
no se mejora, se degrada
siempre" (William Thom­
son Kelvin). Mientras tanto,
persiste el riesgo de que la
toma de decisiones siga ba­
sándose en los "otros datos"
de quién se la pasa descali­
ficando los indicadores tra­
dicionales. Faltan 658 días.
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La recesion mundial que
provocó la epidemia
de Covid­19 ha sido atí­

pica; fue auto infligida
Con esto quiero decir

que los mismos gobiernos
cerraron o confinaron sus
economías buscando contro­
lar la pandemia

Por eso el desplome del
PIB fue tan brusco y unifor­
me en todos los países.

Y pienso que al igual de
sorpresivo y novedoso como
fue el inicio de la recesión,
podría ser su salida

El impacto de parar en
seco la actividad económica
en los países desarrollados
fue amortiguado por los ban­
cos centrales y los gobiernos
con políticas monetarias y fis­
cales laxas o expansivas.

De acuerdo con el estu­
dio de la calificadora S&P
titulado "Market Liquidity
Iri A Crisis: Five KeyLesson
From COVID­19", la primera
y muy anticipada reacción
de las familias, las tesorerías
de las empresas y los bancos,
cuando se diagnosticó como
pandemia el virus, fue hacer
la máxima liquidez para en­
frentar la falta de ingresos
que se venía

Y nos da algunos datos
realmente asombrosos:

"La tasa de ahorro de los
hogares se situó dos puntos
más arriba en Estados Uni­
dos (9.6 por ciento) y Reino

Unido (8.4) y cuatro puntos
más en la eurozona (16.9) al
final del primer trimestre de
2020, en comparación con
el cuarto trimestre de 2019."

En Estados Unidos, a me­

diados de marzo los inversio­
nistas retiraron 70 mil millo­
nes de dólares de fondos que
tenían grado de inversión

Los fondos de mercado
monetario, los más defensi­
vos y líquidos acumularon
700 mil millones de dólares
de entrada en ese mes.

Los agentes económicos,
quizá por la experiencia de
2008­2009, capturaron de
manera rápida el giro en
las condiciones económicas,
más rápido de lo que tarda­
ron en salir los datos más
oportunos de la actividad
económica

Pasa que hacer liquidez
implica vender activos finan­
cieros de todo tipo, como ac­
ciones, bonos calificados con
grado de inversión, bonos
"basura" y activos financieros
emergentes, entre otros.

Y, como ningún privado
los iba a comprar, los bancos
centrales aparecieron com­
prándolo casi todo.

Lo novedoso fue la Re­
serva Federal, que tomó casi
todo y en grandes cantidades.

Hasta ahora la Fed am­
plió su Quantitative Easirig
(QE) en 3 billones 188 mil
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millones de dólares (medi­
ción mexicana) y el Banco
Central Europeo (BCE) en
835 mil millones de dólares.

Sin la entrada de los ban­
cos centrales, sobre todo del
estadounidense, no se hu­
biera podido reducir el cos­
to de colocación de deuda de
empresas y gobiernos emer­
gentes.

Es más, creo que no po­
drían haber colocado nada

y básicamente la caída de la
economía se hubiera conver­
tido en un crunch crediticio.

Hoy estamos en un es­
cenario en el que la crisis
económica está administra­
da por los bancos centrales
y los gobiernos.

Volviendo a Estados Uni­
dos, el Gobierno y el Congreso
aumentaron el gasto público
para mantener importantes
ingresos en los desemplea­
dos y así sostener el coasumo.

Además, generaron un
aumento en el gasto para
salud.

Las economías han avan­
zado buen trecho en el des
confinamiento y comenza­
ron a crecer desde junio, y
más en julio.

Incluso a pesar de los
rebrotes, se ha empezado a
convivir con la pandemia y

a enfrentarla sin cerrar nue­
vamente la economía

¿Qué sigue, que viene?
Por ahora la gran apues­

ta es la vacuna, mientras
"capoteamos" los rebrotes,
y avanzamos en ampliar la
reapertura.

Atentos, porque la apa­
rición de una vacuna pue­
de cambiar por completo el
paradigma;

Justificaría el repunte de
las bolsas, sobre todo en Es­
tados Unidos.

Repuntaría la curva de
los treasuries porque se leería
como que la Fed necesitaría
menos laxitud monetaria de
lo que hoy se piensa. Ojo, se
dinamitaría la curva de los
bonos "M" de deuda del Go­
bierno mexicano con tasas

en pesos.
Al paso de semanas baja­

ría el riesgo crediticio y esto
fortalecería algunas monedas
emergentes, como el peso
mexicano.

Cuidado con el "catas­
trofismo", sobre todo de los
estrategas y analistas que se
quedaron fuera de los rallys
ganadores.

Ya que analizan una cri­
sis de recesión atípica, con
libros de texto y axiomas es­
tablecidos.
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What's
News

El minorista esta­
dounidense Stein

Mart Inc. se ha declarado
en quiebra con planes de
cerrar permanentemente
todas o la mayoría de sus
tiendas. Stein Mart dijo
que evalúa alternativas
estratégicas, que inclu­
yen la venta potencial de
su negocio de comercio
electrónico y propiedad
intelectual relacionada. La

decisión llega después de
que la compañía cotizada
en bolsa despertó dudas
sustanciales en junio sobre
su habilidad de conti­

nuar durante el próximo
año debido a los efectos
adversos de la pandemia.

? Tencent Holdings, la
compañía de juegos más
grande del mundo, tuvo
un trimestre récord, pero
la tormenta geopolítica
Estados Unidos­China
podría enturbiar su pa­
norama. Los ingresos de
la compañía aumentaron
29% contra el año anterior

mientras que sus ganan­
cias operativas repuntaron
43% para el trimestre
que terminó en junio,
ambos los más altos en su
historia. Los juegos siguen
siendo su producto princi­
pal; el ingreso por juegos
para teléfonos inteligentes
aumentó 62% desde el año
anterior.

? Las compañías de
medios solían depender de
artistas de voz o software
básico de texto a audio
para convertir artículos
escritos en audio. Ahora,
desarrollan tecnología
de lectura antropoide y

capacitan a reporteros
en el arte de leer en voz

alta. La BBC, Apple News+
y Washington Post han
lanzado en el último mes
formas nuevas de escuchar
sus artículos escritos,
con la esperanza de dar a
suscriptores ocupados una
forma flexible de explo­
rar notas y atraer nuevas
suscripciones, dijeron
ejecutivos.
? La pandemia del corona­
virus tendrá un impacto en
la economía global y su de­
manda de petróleo incluso
mayor de lo que se había an­
ticipado previamente, dijo la
Organización de Países Ex­
portadores de Petróleo. En
su reporte mensual, la OPEP
profundizó su pronóstico
del grado al que la pandemia
reducirá la demanda global
de crudo este año, al ampliar
su cálculo a 9.1 millones de
barriles diarios, una caída de
más del 9% en comparación
con la cifra de demanda del
año pasado.

? Las acciones de

FinecoBank SpA, con sede
en Milán, se han disparado
24% este año, para conver­
tirlo en uno de los bancos
con mejor desempeño en
el índice Stoxx Europe 600
Banks. Su crecimiento se

debe en parte a su enfoque
en consejos de inversión,
en gran demanda desde
que llegó la crisis y los
clientes se apresuraron a
proteger sus inversiones.
Los costos de Fineco son
mucho más bajosque los
otros bancos porque no
?pera una red de sucursa­
les tradicional donde se
puede depositar efectivo.
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Nueva normalidad en eventos
::::: Quienes marcaron la pauta de lo que serán los eventos en
la nueva normalidad, al menos en lo que resta del presente
año, fueron los de la Asociación Mexicana de Capital Privado

(Amexcap), que recién estrenaron presiden­
te en la persona de Enrique Cortina La
organización realiza su cumbre anual 2020
bajo la modalidad virtual, misma que fue
inaugurada por el secretario de Hacienda,
Arturo Herrera. Nos dicen que, para asistir
virtualmente, Amexcap vendió boletos cuyo
precio dependía del tipo de membresía. Es
la primera vez que una asociación se anima
a realizar su evento anual para no perder la
tradición (ni dinero), aunque sin el efecto
multiplicador de la derrama que implica

contratar servicios de salón, cafetería y, sobre todo, el impacto
en medios, pues la Amexcap no los invitó en esta ocasión.

Renovación en el BID
::::: Mientras sigue pendiente el relevo de Luis Alberto Mo­
reno en la presidencia del Banco Interamericano de Desarro­
llo (BID), nos reportan que ya hubo un cambio en la repre­

sentación de México ante el organismo. Así,
a partir de este mes Bosco Marti dejó las
oficinas en Washington tras seis años como
delegado, para pasar la estafeta a Alejandro
Gaytán. quien se desempeñaba como eco­
nomista en jefe de la Secretaría de Hacien­
da. Por cierto, Marti participó ayer como
exrepresentante del BID en el seminario
'Recuperación ante desastres: el futuro de
las multilaterales en América Latina', orga­
nizado por el Consejo de las Américas
(AS/COA), en donde habló del proceso de

selección del nuevo presidente del BID, resaltando que es la
primera vez en que se realizará en una elección virtual.

Luis Alberto

Moreno

El "regreso" de Blockbuster
::::: Después de seis años de que Blockbuster se fuera a la
quiebra, la empresa "revivió" en Twitter este martes, al

publicar el mensaje "Sólo reportándo­
nos", que lleva hasta ahora más de 136
mil retuits y más de 900 mil "me gusta".
El mensaje apareció después de que la
plataforma de turismo Airbnb, que presi­
de Brian Chesky, diera a conocer que la
última sucursal Blockbuster, ubicada en
Oregon, Estados Unidos, se convertirá en
un alojamiento temático a partir del 17
de agosto, y los residentes del condado
de Deschutes podrán reservar un espacio
para el 18,19 o 20 de septiembre. La ren­

ta de una película costará 3.99 dólares, y por 4 dólares
pueden agendarse los alojamientos. Unas horas después
de su rotundo éxito en Twitter, Blockbuster escribió "Ok,
ya hemos visto suficiente, registrando salida".
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Toyota: llüerazgo local
::::: A partir de este mes, Luis Lozano, quien se desempeña­
ba como director sénior de Asuntos Extemos y consejero ge­
neral de Compliance para Toyota Motor Sales de México,

asumió el cargo de presidente de Toyota
Motor de México, en lugar de Mike Bafan.
Lozano, junto con Óscar Quijada, presi­
dente de la planta de Baja California, y
Francisco García, a cargo de la planta de
Guanajuato, son ahora los tres mexicanos al
frente de la armadora japonesa en México.
Nos dicen que el hecho de que los altos eje­
cutivos de Toyota en Japón hayan nombra­
do a un mexicano con experiencia en la es­
fera de los asuntos públicos y legales en el
país, responde a los retos que enfrenta la

industria automotriz en temas como el marco regulatorio y la
implementación y cumplimiento del nuevo tratado con Esta­
dos Unidos y Canadá.
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Lozoya y Odehrecht:
amigos y cómplices
Emilio Lozoya y

Marcelo Odebrecht

eran más que simples
conocidos y colaboradores;
eran muy buenos amigos. El
exdirector de Pemex, quien
está siendo enjuiciado en Mé­
xico, y el expresidente de la
constructora, quien estuvo
preso en Brasil, se hablaban
con el cariño de dos entraña­

bles amigos y cómplices.
Dentro de las pruebas que

tienen las fiscalías brasileña

y mexicana figura una serie
de correos electrónicos que
fueron enviados y/o respon­
didos por Emilio Lozoya.
Unos con Marcelo Odebre­

cht y Luis Weyll, y otros con
empresarios que ganaron
contratos en Pemex.

Uno de los delitos que se le
imputan a Lozoya es el haber
recibido sobornos por parte
de Odebrecht para la campa­
ña presidencial de Enrique
Peña Nieto. Lozoya ha di­
cho que fue presionado por
sus superiores, pero los co­
rreos evidencian una rela­

ción de amistad y complici­
dad con los directivos de la
constructora brasileña.

El 6 de agosto de 2014, Lo­

zoya Austin expresa su pésa=
me a Marcelo Odebrecht por
la "pérdida" de su abuelo,
fundador de la compañía.
"Querido Marcelo. Queri­

do amigo. Desde México te
mando mi más sentido pésa­
me por la pérdida de tu que­
rido abuelo Don Norberto

Odebrecht. Ejemplo de em­
prendedor, ciudadano brasi­
leño ejemplar, líder compro­
metido con sus trabajadores
y comunidades donde la em­
presa trabaja... deja un lega­
do extraordinario y seguirá
presente de muchas formas.
Recibe un abrazo muy afec­
tuoso y solidario de parte mía
y de mi familia. Emilio Lozo ­
ya", señala el correo.
Marcelo Odebrecht fue

condenado a 19 años y cua­
tro meses de prisión —aun­
que sólo estuvo dos años en
la cárcel— por el pago de
más de 30 millones de dóla­
res en sobornos.
Otro de los correos, fecha­

do el 13 de enero de 2014, fue
enviado por el empresario
Adrián García Pons, de la
compañía Arendal, a Lozo­
ya, con copia a Luis Weyll .di­
rector de Odebrecht México
de 2010 a abril de 2017.

"Emilio. Gusto en saludar­

te. Espero que todo bien. Te
comento que a finales de la
semana pasada sostuvimos
reuniones entre Odebrecht y

nosotros llegando a acuerdos
del Consorcio que se forma­
ría. También el miércoles pa­
sado sostuvimos una reunión

ya como potencial Consorcio
con Gasoductos de Chihua­

hua (GDC). Quisiéramos am­
bos, como Consorcio, ir a pla­
ticar contigo sobre nuestros
acuerdos internos, así como
plantearte ciertas inquietu­
des después de nuestra reu­
nión con GDC. Luis [Weyll], a
quien copio en este correo, sa­
le a Brasil y está de regreso el
fin de semana. ¿Tendrás
tiempo de recibimos el lunes
20? Nos adecuamos a tu

agenda. Saludos, Adrián", se
lee en el cuerpo del correo.
La respuesta de Lozoya

llegó al día siguiente, el 14 de
enero. "Hola Adrián. El lu­

nes 20 no puedo, ya que sal­
go de gira toda esa semana,
pero les pido lo vean con Ale­
jandro Martínez Sibaja. Nos
podrías ver la siguiente se­
mana. Saludos". •

morio.maldonocfo.

Dentro de las pruebas que tienen las
ii scalías brasileña y mexicana figu­
ran correos electrónicos enviados y/o
respondidos por Emilio Lozoya
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El costo: 1 millón 117 mil

empleos formales
Los cinco meses que duró el cierre económico nos costa­
ron 1 millón 117 mil empleos formales. Es un costo enor­
me para una economía que debe estar creando más de un
millón de empleos por año. Desde luego México, al igual
que todos los países del mundo sufrió la crisis sanitaria y
el confinamiento. Nuestra pérdida de empleos no debe de
asombrarnos. Lo que sí es riesgoso es continuar carecien­
do de un mínimo seguro de desempleo y de medidas para
estimular la contratación.
Se conocía que esta crisis era de empleo y que iba a

golpear a los de menores ingresos. No se lanzó ningún
salvavidas.

O
SALIDAS EN INFORMALIDAD Y TRABAJOS
INDEPENDIENTES

De abril a julio fue la caída estrepitosa del empleo formal
El mes de abril, el de pleno confinamiento, fue el de

mayor afectación, con una pérdida de puestos de trabaje
de 555 mil 247 empleos formales. Fue hasta julio cuandc
empezamos a perder menos empleos. .En julio se perdieror
3 mil 907 trabajos. Una cifra mucho menor a la de abril.
Para agosto, la buena noticia es la recuperación dí

la ocupación, tal y como adelantó el presidente Lópej
Obrador.

De aquí en adelante, recuperar ese millón 117 empleo;
formales que se perdieron en cinco meses, costará muchjc
trabajo. No lo haremos rápido. Necesitaremos irgenerande
hasta 200 mil empleos formales al mes para cubrir ese fal
tante de aquí a fin de año. Obviamente, no lo lograremos

La pérdida de empleos for­
males es fuerte. Y la única salid;
de muchos será la economía in­
formal o los trabajadores inde
pendientes. Ello es malo porqut
los empleos formales son los qu«
tienen servicio médico, Infonavi
y afore.

e
TABASCO CONTRASTA COIS
QUINTA ROO Y BC SUR

Ya comenzó la recuperaciór
y, claramente, la construcción
los servicios para empresa y 1;
transformación (manufactura!
que va ligada con la industria)
todavía van muy abajo.
Es Tabasco, el estado nata

del Presidente, la única entidac
donde ha crecido el empleo er
estos meses, con un incremente
de 1.9 por ciento. Tabasco trae U
construcción de la refinería Do:
Bocas. Además, ya en julio, tam­

bién creció el empleo en Baja California. Sin embargo, los
estados turísticos tienen un derrumbe desastroso: Quintana
Roo cayó 24.2% y Baja California Sur una caída de 10.9% en
el empleo, tan sólo en julio.

Urgen apoyos para la generación de empleos, políticas
que faciliten las contrataciones.

COCA­COLA, SÍ AL ETIQUETADO, NO A LOS TIEMPOS
Le costó trabajo, pero Coca­Cola de México, en su pos­
tura oficial, está a favor del nuevo etiquetado, donde sale
con octágonos negros de alta en calorías y azucares, y no
recomendada para niños. El etiquetado, sin duda, es un
avance. Advierte al consumidor lo que está comprando. Sin
embargo, Coca­Cola se amparó pensando en los tiempos
de implementación. Aun así, es atendible lo que dice: que
al consumidor se le muestren todas las posibilidades de
bebidas, con el nuevo etiquetado, y el consumidor teniendo
opciones pueda elegir.
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Se conocía

que esta crisis
era de empleo
y que iba
a golpear a los
de menores

ingresos. No se
lanzó ningún
salvavidas.

• Zoé Robledo,
director general
del IMSS.
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(Aclaración obligada: dejaré que la función
circense de tercera que comenzó este mar­
tes, avance; pienso que habrá muchos des­
ilusionados en relación con este asunto por el
fiasco que será. Por ello pues, esperaré. Ahora,
al tema).

O ,er
Comenté este martes —aquí mismo—, acerca
de la propensión de nuestros políticos, a jamás
decir no; por el contrario, les seduce decir sí
a todos y a todo sin tomar en
cuenta la viabilidad en todos
sentidos de muchas peticiones
absurdas que los pedigüeños
sempiternos les hacen (de in­
teresarle el tema, aquí podría
leer esa colaboración en Di­
nero.­ https://www.dineroeni­
magen.com/angel­verdugo/
cuando­decir­no/125673).

Dice la sabiduría popular,
que el tiempo perdido has­
ta los santos lo lloran; esto,
si bien jamás he visto a santo
alguno llorar, para los huma­
nos es una verdad axiomática.
¿Cuántas veces se ha dicho us­
ted: de haber sabido, lo habría
hecho; o esto: por qué no le dije
que no? Y así, cientos de frases
similares resumen lo dicho: El
tiempo perdido hasta los santos
lo lloran.
Esa conducta, decir sí por

el miedo a quedar mal en caso de decir no,
nos llevará mañana a lamentar no habernos
atrevido a decir lo que debíamos decir. Si esta
conducta es aveces desastrosa en el ciudada­
no de a pie, ¿imagina usted los costos —ave­
ces gigantescos por su monto— en los cuales
han incurrido gobiernos mil debido, esencial­

mente, a la cobardía del gobernante que no
quiere perder popularidad, y dice sí?

¿Cómo decirle no, a quien padece pobreza
y marginación, y pide lo que considera sería
la salvación de él y los suyos? Esta pregunta,

tramposamente elaborada por el gobernan­
te que jamás le ha pasado por la cabeza que
hay momentos en los cuales la mejor res­
puesta es un fundamentado no, tiene por ob­
jetivo justificar la peor decisión: decirle sí al
pedigüeño y con ello, además de agravar el
problema que pretendida e ilusoriamente se
resolvería con el sí corruptor, posiblemente
eleve la popularidad del demagogo al que
poco le importa la solución real y efectiva
de los problemas.

o
¿Puede un gobernante decir siem­
pre sí, a todo y a todos? ¿Qué go­
bierno y qué finanzas públicas
soportarían por siempre una go­
bernación así? ¡Ninguno! Más tem­
prano que tarde la realidad toca a
la puerta, y alguien deberá em­
pezar a decir no. Sin embargo, no
pocos políticos insisten en seguir
diciendo sí porque, dicen: cuando
estallen los problemas, yo no es­
taré en esta posición.

Los costos imposibles de cuan­
tificar de esa política tramposa y
demagógica, han llevado a la de­
bacle económica a un número

cada vez mayor de países, y a la
quiebra a sus gobiernos; también,
cosa que poco importa al dema­
gogo, han llevado a gobernantes
irresponsables al repudio de sus
gobernados y al desprestigio con­

secuencia de su pésima gobernación los cua­
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les, hagan y digan lo que se les ocurra para
intentar justificar ocurrencias y desatinos, lo
acompañarán por siempre.

Hoy en la región, hubo y hay buenos ejemplos
de lo que señalo: Echeverría y López Portillo,
los Castro, Maduro, Ortega y Fernández en
Argentina. También, el mejor lo dejé para el
final, el presidente López en este sufrido país.

Dice la sabiduría
popular
que el tiempo

perdido
hasta
los santos
lo lloran;
esto, si bien
jamás he visto
a santo alguno
llorar, para
los humanos
es una verdad
axiomática.
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La firma del Convenio de Colaboración de
los Estados que Integran la Región Mundo
Maya (CMM) debe ser vista como una res­
puesta regional ante la ausencia de una po­
lítica turística de la Federación.

Sus resultados pueden marcar el rumbo
para otras regiones turísticas del país que
hoy están enfrentando un reto histórico
ante la magnitud de la crisis provocada por
la pandemia del covid­19.

Ahora será fundamental que este Conve­
nio del Mundo Maya sea operativo y genere
resultados concretos, pues crear expectati­
vas falsas impactaría negativamente en el
ánimo y los esfuerzos de un sector avasa­
llado y que no tiene tiempo que
perder.

En la ceremonia digital de
firma del CMM, José Nieves,
secretario de Turismo de Ta­
basco, habló de un nuevo pro­
ducto en esa entidad llamado
Ríos Mayas y Aguada Fénix y
destacó que 80% de las tran­
sacciones relacionadas con los
viajes se hacen digitalmente,
pero que 70% de las empresas
turísticas mexicanas carecen de
estas habilidades.

Marisol Vanegas, de Quin­
tana Roo, refirió la importan­
cia de la promoción ante la
ausencia de la misma y con­
sideró que la riqueza a partir
de la diversidad que ofrecen estos cinco
estados se debe traducir en bienestar para
la población.

Katynade la Vega, de Chiapas, destacó
como objeto del CMM el desarrollo de polí­
ticas públicas, capacitación, financiamiento
y promoción.

Jorge Manos, de Campeche, consideró
que la riqueza del Mundo Maya es un acer­
vo que debe convertirse en apoyo para la
industria y recordó que la capital de su es­
tado tiene el reconocimiento de Patrimonio
de la Humanidad de la Unesco.
Michelle Fridman, de Yucatán, dijo

estar convencida de que toda crisis genera
oportunidades.

En realidad ha habido varios esfuerzos an­
teriores por impulsar la región a partir de la
cultura maya y es importante recordar lo que
salió mal para evitarlo y caminar más rápido.

1. Las decisiones deben ser técnicas y no
políticas, buscando responder a las oportu­
nidades del mercado.

2. Hay que encontrar una fórmula equi­
tativa y práctica para financiar las acciones
de promoción, haciendo cooperativos con la
iniciativa privada, impulsando productos tu­
rísticos viables para los viajeros activos y que
hoy son los nacionales y los estadunidenses.

3. Los esfuerzos de todo
tipo, incluyendo capacitación,
deben hacerse en función del
concepto Mundo Maya; pues
otras veces se perdió el tiem­
po posicionando las marcas y
logos de todos los estados o
dándole crédito a los goberna­
dores, cuando lo que importa
es atraer viajeros.

Estas ideas simples deri­
varon en burocracia y paráli­
sis desde aquella vez en que.
a principios de siglo, Sigfrido
Paz Paredes (QEPD) trató de
liderar un proyecto para el
Mundo Maya.

La urgencia de la pandemia
exige cero egos, trabajo y altura

de miras.

DIVISADERO

DOMINIOS. Mañana, al parecer, la Secretaría
de Turismo logrará acreditar los dominios
del visitmexico.com|pdtros más anMSe­
twork Solutions, el depositario tecnológico
estadunidense que pidió acreditar la propie­
dad de los mismos con las actas de creación
apostilladas y traducidas al inglés.

El tiempo corre y la plataforma digital del
turismo mexicano se mantiene en el limbo.

Ha habido
varios esfuerzos
anteriores

por impulsar
ía región
a partir de la
cultura maya
y es importante
recordar

lo que salió mal.
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En México no todos ven lo negro, sino la
oportunidad de inversión. Este es el caso
del experimentado equipo de Ainda, y a la
que han sumado al Grupo Proeza con el 22
por ciento de sus acciones, justo cuando este
ejemplo de multinacional mexicana acaba
de vivir el relevo de Enrique Zambrano por
Leopoldo Cedillo.

Pues le comento que ayer Ainda y Gru­
po Aldesa firmaron el cierre financiero con
aportaciones de capital (donde participaron
las principales afores) para llevar a cabo el
proyecto de ampliación a 3 carriles de la au­
topista Tuxtla Gutiérrez­San Cristóbal de las
Casas, así como la solución al tramo conflic­
tivo de la autopista Arriaga­Ocozocoautla,
localizadas en Chiapas.

La ampliación, demandada por la pobla­
ción porque el nivel de aforo es considera­
blemente superior a la capacidad instalada
de la carretera, lo que generaba tráfico y ac­
cidentes, ya que las dos principales ciudades
de Chiapas tienen 1,712 metros de diferencia
de altitud y las une una carretera de sólo dos
carriles.

La inversión total del proyecto asciende
a 951 millones de pesos, de los cuales Ainda
aportará 598 millones de pesos y el proyecto
forma parte del Acuerdo Nacional de Inver­
sión en Infraestructura que dio a conocer el
Presidente de la República el pasado 26 de
noviembre.

Tenga en cuenta que en mayo de este

año (en plena epidemia de covid­19) China
Railway Construction Corporation (CHRCC)
compró el 75% de Aldesa, inviniendo 256
millones de dólares tras alcanzar un acuerdo
con el que Alejandro Fernández y su fami­
lia mantuvieron el 25%, pero Fernández se
mantiene como director general de la firma
de ingeniería mexicana.

El proyecto carretero además, se llevará
a cabo siguiendo los Principios de Inversión
Responsable de Naciones Unidas (UNPRI) en
términos de responsabilidad social, respon­
sabilidad ambiental y gobierno corporativo,
ya que, recientemente, Ainda fue evaluado
por UNPRI obteniendo una calificación de A+.

Por último, además de mejorar la conec­
tividad de Chiapas y generar 1,500 empleos
directos en la región en el momento que
más se necesita, es un buen ejemplo de
cómo conjugar inversión extranjera direc­
ta con recursos de las afores en beneficio
de nuestro país, pero hay que ser profesio­
nales y mostrar capacidad para que la lista
del Acuerdo de Infraestructura del CCE con
López Obrador se materialice.Lopes

#,DE FONDOS A FONDO
#Energía... La Comisión Reguladora de
Energía (CRE) aprobó ayer no publicar en
el DOF cinco acuerdos que, previamente,
habían sido discutidos y aprobados por el
pleno del organismo a fin de que "pierdan
validez" y no pueda aplicarlos la industria

privada y los particulares.
Recordemos que el afio pasado, la Sener

envió un oficio a la CRE, para que vetara la
publicación de 3 acuerdos que aprobó la ad­
ministración de Guillermo García Alcocer,
y que contenían cambios para fomentar la
expansión de la competencia en el merca­
do eléctrico. Dos de ellos, el A/002/2019 y
el A/005/2019 (enumeraban las activida­
des que pueden ser desarrolladas por par­
ticulares en el almacenamiento de energía
eléctrica), ya no serán publicados, después
de la determinación que tomó el pleno de
Leopoldo Melchi ayer por la tarde.

El tercero garantizaba acceso abierto y la
prestación de servicios en red nacional de
transmisión y las redes generales de distri­
bución. Dentro de los acuerdos que fueron
vetados de la publicación se encuentra uno
que permitía el desarrollo de la generación
colectiva. Ésta facultaba a quienes producen
su propia electricidad vía paneles solares a
vender su excedente a otros consumidores

que compartieran la misma tarifa y el mismo
punto de interconexión.
También fueron "vetados" otros dos

acuerdos referentes al mercado de gas licua­
do de petróleo, gas natural y de petrolíferos.

Sin embargo, el ordenar "no publicar" los
acuerdos no es lo mismo que revocarlos. Y
suspender su publicación facilitará que pue­
dan ampararse los particulares acudiendo a
inscrito en los arts. 9 y 10 de la Ley Federal
de Procedimiento Administrativo.
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Antes de que se divulgaran las cifras de inflación al cierre
de julio con un incremento a 3.62%, el consenso entre los
analistas era que hoy la Junta de Gobierno del Banco de
México, que preside Alejandro Díaz de León, bajaría las
tasas en medio punto porcentual.

Con una tasa anual de 5%, México es el país que tiene
hoy las tasas reales más altas a nivel mundial y el diferen­
cial de tasas con Estados Unidos es uno de los factores que
mantiene el atractivo de invertir en pesos.

Sin embargo, con el alza de la Inflación a 3.62% y la
subyacente a 3.85% en julio se incrementarán las presio­
nes al Banco de México, cuya prioridad es el control de
la inflación y no el crecimiento económico, porque uno
de los factores que inhibe el crédito son las tasas reales
elevadas.

Al respecto, un análisis de Bank of America anticipa que
hoy Banxico bajará las tasas en un cuarto de punto porcen­
tual y en otros 25 puntos base en septiembre.
CIERRAN ALDESA Y AINDA PROYECTO CHIAPAS
Dentro de los proyectos incluidos en el Acuerdo Nacional
de Infraestructura, firmado el pasado 26 de noviembre, se
incluyó dentro de los proyectos carreteros la ampliación a
tres carriles de las autopistas de peaje Tuxtla Gutiérrez­San
Cristóbal las Casas y Arriaga­Ocozocuatla, concesionadas
desde hace 12 años a Concesionaria de Autopistas del Su­
reste, CAS.

La buena noticia para Chiapas, porque la inversión en
infraestructura siempre genera progreso económico, es que

ayer se concretó la operación fi­
nanciera de la adquisición de
CAS por un monto total de 950
millones de pesos por parte del
Grupo Aldesa en 51% y de AINDA
con el 49 por ciento.

China Rallway Construction
Corporation, CRCC, es el grupo
de construcción más grande del
mundo y desde mayo pasado
concretó la compra del 75% de
Aldesa, mientras que junto con
AÍNDA, que dirige, invertirán un
CKD para financiar proyectos de

infraestructura y energía.
Se ampliarán así a tres carriles

las dos carreteras, y qué bueno
que en plena crisis no se deten­
gan las inversiones en México,
en especial en infraestructura.

EMPLEO, MENORES
PÉRDIDAS

El IMSS confirmó una pérdida de
3,907 empleos como adelantó el presidente López Obrador
en su mensaje sabatino. En lo que va del año se han per­
dido 925,490 empleos, pero desde marzo se han perdido
1.1 millones de empleos.

Sólo en Tabasco y Baja California hay cifras positivas
con crecimientos de 1.9% y 0.8%, respectivamente. Las en­
tidades más afectadas son las más turísticas, como Quin­
tana Roo, con una caída de 24.2%; Baja California Sur, con
­10.7% y Guerrero, con ­7.4 por ciento.
López Obrador nos adelantó que en agosto se han

creado 15 mil empleos y mantiene el optimismo de que esta
cifra aumente a fin de mes y que se revierta la tendencia de
pérdida de empleo porque, efectivamente, la contracción
económica ya tocó fondo con la reactivación gradual de las
actividades empresariales en todo el país.

Lo que no será posible es que se recuperen como confía
López Obrador los 1.1 millones de empleos perdidos en un
año, mientras no haya estímulos fiscales para la reactiva­
ción de empleos y confianza para invertir.
Con una tasa
anual de 5

por ciento,
México

es el país
que tiene hoy
las tasas reales
más altas
a nivel mundial.
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Cuando iniciaba la crisis de salud no fueron pocos los miem­
bros de la 4T que apuntaron las flechas de odio y división en
contra de la iniciativa privada.
Fueron comunes declaraciones como las de Luisa

Alcalde, Claudia Sheinbaum y algunos otros funcionarios
que exigieron solidaridad y sacrificio a los patrones, que tra­
taron con más prejuicios que argumentos de hacer culpa­
bles a quienes generan nueve de 10 puestos de trabajo en la
economía formal.

Hubo quienes trataron de condicionar las migajas de apo­
yo que ofreció el gobierno con más conferencias de prensa de
la secretaria de Economía, Graciela Márquez, que transfe­
rencias de recursos: ya sabe, los apoyos esos que alcanzaban
para pagar algo así como tres salarios mínimos al mes.

Esos que, sumados todos, sólo llegaron al 0.5% del PIB,
cuando sólo los ofrecidos por las instituciones de crédito a
pymes y personas físicas, con el apoyo de ajustes regulatorios
por parte del Banxico, superan en este momento 3.3% del PIB.

A finales de abril y principios de mayo, miembros del
gobierno les decían a las empresas que fueran solidarias.
Mentían diciendo que la iniciativa privada estaba exigiendo
apoyos y el Presidente de la República, sin venir al caso, un
día sí y otro también, aseguraba que no habría rescates ni fo­
baproas y les intentaban endilgar un moralino discurso sobre
la responsabilidad.

El propio Andrés Manuel López Obrador llegó a decir
la más neoliberal de las frases: "Que quiebren los que tengan
que quebrar".

REMATE PATEADO

El Consejo Coordinador Empresarial y la Co­
parmex, encabezados por Carlos Salazar y
Gustavo de Hoyos, respectivamente, se can­
saron de proponer alternativas para el im­

pulso económico y, como bien lo describió Valentín Diez
Morodo, han sido pateados una y otra vez por el Presidente.

Mientras el gobierno, ciertamente, tomó acciones ade­
cuadas de orden y disciplina desde la Secretaría de Hacienda,
encabezada por Arturo Herrera, y tanto el SAT como la Pro­
curaduría Fiscal de la Federación (comandadas por Raquel
Buenrostro y Carlos Romero, respectivamente) han reali­
zado un trabajo de excelencia para combatir la evasión fiscal,

también dedicó el discurso a decir que la curva se estaba
aplanando, que ya había pasado lo peor y que había iniciado
la recuperación.

Casi simultáneamente, asegurando que no habría ningún
programa parecido al estímulo o apoyo. A finales de la se­
mana pasada parecía que habría un programa para apoyar
a las empresas.

Se ha tratado, visto con la mejor buena voluntad, de man­
dar un mensaje de ánimo y optimismo. Una estrategia que
realmente no funciona ante la realidad. El Presidente lleva
todo agosto diciendo que en los primeros 12 meses se han
creado 30 mil empleos dentro de la economía formal, cifra
que palidece cuando la cifra oficial, al mes pasado, es que
durante el año se han perdido más de 900 mil puestos de
trabajo, tan sólo más de tres mil en julio.

REMATE JUSTO

Aquí es necesario establecer:
Este gobierno le debe una gran disculpa a

la iniciativa privada.
Los empresarios han seguido cumpliendo

con el pago de sus contribuciones, como lo demuestra que,
al cierre del primer semestre, la recaudación creció en tér­
minos reales.

Ciertamente, se lograron arreglos reparatorios con algunas
grandes empresas, pero también miles de empresarios cum­
plieron cabalmente con sus obligaciones fiscales.

De acuerdo con cifras del Inegi y del Coneval, reafirmadas
por el IMSS, la mayoría del empleo se ha perdido en la eco­
nomía informal y éste ha seguido cayendo, a pesar del inicio
del proceso de apertura de la economía.

La empresa privada, fiel a su tradición, se la ha jugado con
sus trabajadores para preservar fuentes de empleo y, por lo
tanto, de bienestar para la mayoría de las personas. Sólo es a
través del trabajo remunerado que se puede dar más y me­
jores satisfactores a la población.

Los programas del gobierno, que son financiados por los
impuestos que paga la iniciativa privada, no alcanzan para
generar bienestar y mucho menos igualdad.

El país está saliendo de la crisis gracias al esfuerzo de la
iniciativa privada, ponerse como éxito de gobierno los em­
pleos registrados al IMSS es, por lo menos, ponerse una me­
dalla que no les corresponde.
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IPara empresas como Qualcomm, que
•dirige Steven M. Mollenkopf, la prohi­

bición del gobierno de Estados Unidos para
hacer negocios con Huawei no es muy be­
néfica para su negocio. Por ello, la firma es­
tadunidense comenzó a presionar a sus
autoridades para obtener una licencia que
le permita continuar suministrando chips
5G a la compañía china. Estados Unidos ha
entregado a los competidores extranjeros
de Qualcomm un mercado valuado en ocho
mil millones de dólares anuales. En mayo de
2019, la Oficina de Industria y Seguridad del
Departamento de Comercio restringió la ca­
pacidad de Huawei de utilizar la tecnología
y el software de EU para diseñar y fabricar
sus semiconductores en el extranjero.

2 El proveedor de internet Gogo, cuyo
•CEO es Oakleigh Thorne, se ha visto

muy afectado por la pandemia de covid­19
y está tratando de vender su negocio de ae­
rolíneas comerciales. Se trata de una im­

portante decisión que cambiará el rumbo
de la empresa, la cual fue pionera en ofre­
cer el servicio de conectividad a bordo de
los vuelos y tiene entre sus clientes a gran­
des aerolíneas como Delta o United Airlines.

Actualmente, Gogo ya está en discusiones
con varios interesados y es optimista ante
la posibilidad de llegar a un acuerdo para
la venta. Además de esta acción, la empresa
también se vio forzada a despedir a cerca de
740 trabajadores en lo que va del año y re­
cortó el salario de los ejecutivos.
r3 La Entidad Mexicana de Acreditación,
k3«de Jesús Cabrera, entregó su aval a las
subramas de concretos y geotecnia, al la­
boratorio de ensayos en construcción de la
Secretaría de la Contraloría General del go­
bierno de Hidalgo. Así, la institución que
dirige César Román Mora Velázquez re­
fuerza su compromiso de proteger a la

sociedad al llevar a cabo pruebas para con­
creto y geotecnia, a través de un labora­
torio que cumple con la Norma Mexicana
17025 en su versión 2018 "Requisitos gene­
rales para la acreditación de laboratorios de
ensayo y calibración", lo que significa que
cuenta con personal competente que parti­
cipa en programas de capacitación continua
y cuenta con las instalaciones adecuadas.

W Los empresarios se encuentran preo­
^É»cupados por la incertidumbre sobre la
duración de la crisis provocada por el coro­
navirus, la caída de las ventas y la cobranza,
según la encuesta Empresas mexicanas ante
el covid­19, realizada por el IPADE Business
School, que dirige Rafael Gómez Nava,
a más de mil 700 de sus egresados, entre
ellos, alrededor de 600 directores generales,
500 accionistas y 350 directores de empre­
sas. Sin embargo, este estudio revela que el
sector empresarial no se ha quedado pasi­
vo, sino que ha aplicado distintas iniciativas
para enfrentar la crisis, como el ajuste en los
costos no laborales (60%), negociación con
proveedores (55%) y el lanzamiento de nue­
vos productos o servicios (48%).
F" Para despejar dudas de su compro­
Comiso empresarial, Gustavo de Hoyos
Walther, presidente de la Confederación Pa­
tronal de la República Mexicana (Coparmex),
se comprometió a apoyar al gobierno en la
lucha contra las empresas que usan recur­
sos de procedencia ilícita, evaden al fisco y
venden facturas falsas, a partir informar a la
Unidad de Inteligencia Financiera (UIF), que
dirige Santiago Nieto, los casos de empresas
que procedan con este tipo de actos delicti­
vos. A ello se suma que también Gustavo de
Hoyos apoya la reforma al sistema de pen­
siones, pues considera que tanto la fortaleza
al Estado de derecho como la mejora en las
condiciones laborales de los mexicanos son

propuestas de gran calado.
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Seguro de desempleo
bajofuego
Desde hace alrededor

de diez años uno de los

productos financieros
que más se ha promocionado
como una ventaja por las lec­
ciones aprendidas del pasado y
que se agregaron a los créditos
de vivienda, de automóvil o de
nómina es el seguro de desem­
pleo, que en este 2020 vivirá su
prueba de fuego.
Entre marzo y julio más de un

millón 117 mil personas perdie­
ron su empleo, cifra récord de
desempleados, también en este
periodo se ha tenido un récord
de peticiones de retirar recursos
de Afores por desempleo, y hay
también más de 9.3 millones de
créditos que están en progra­
mas de diferimiento de pagos,
ya sea porque sus ingresos dis­

minuyeron o no tienen empleo.
Debido a que están en marcha

los programas de diferimiento,
hasta ahora las cifras sobre cuán­

tos han cobrado un seguro de
desempleo asociado a sus crédi­
tos, según nos dicen los directi­
vos de la banca, parece que no es
relevante, debido precisamente a
que aún no concluyen los apoyos.
La situación en los próximos

meses será, sin duda, complicada
para los deudores, por ejemplo,
un análisis realizado por Kard­
match, indica que 4 de cada 10
usuarios que solicitaron una pró­
rroga de cuatro meses para dejar

de pagar sus créditos por la pan­
demia no podrán hacer frente a
esos pagos durante este mes.
La encuesta indica que 61.3

por ciento de los usuarios que

pidieron el apoyo podran ha­
cer frente a sus créditos pese a
la contingencia, lo que es una
buena noticia para los bancos,
pero 31.9 por ciento dijo no estar
seguro y 6 por ciento respondió
que no podrá pagar sus créditos
una vez que finalice el apoyo y a
ese grupo es al que hay que estar
atentos y apoyar.
Muchos de ellos es porque per­

dieron el empleo o bien sus ingre­
sos se redujeron, ya sea porque la
empresa aplicó un plan de reduc­
ción de gastos ante disminución
de ventas o porque no obtienen
los mismos recursos, por ejem­
plo, de propinas; los que perdie­
ron su empleo tienen la opción de
aplicar en sus créditos los seguros
de desempleo asociados.
En el entorno actual, el tema

de los seguros de desempleo en
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los créditos de los usuarios de la

banca se volverá relevante, por
un lado, ante el gran número
de personas que han perdido o
perderán su empleo por la situa­
ción económica que se viene vi­
viendo, pero por el otro, porque
acceder a este 'beneficio' que
parece fácil, no lo es tanto, ya
que, dependiendo el banco, hay
diversos requisitos.

Por ejemplo, solicitan tener
una copia del contrato de tra­
bajo celebrado con la empresa y
sea por tiempo indeterminado;
carta motivo de despido expe­

dida por la empresa donde indi­
que el periodo laborado, la causa
de despido en hoja membretada
y firmada; en los tiempos actua­
les en donde se trata por todos
los medios de no llegar a la liqui­
dación del empleado será uno de
los puntos que podría complicar
que miles tengan acceso a este
seguro de desempleo asociado a
los créditos.

Si bien, son temas que será difí­
cil cambiar en la marcha, quizás
sea momento en que se identifi­
quen puntos que puedan mejo­
rarse, y donde se pueda explorar
el camino de una carta de no

ingresos otorgada por la Secreta­
ría del Trabajo para ayudar a que
este seguro se cobre de manera
más sencilla.
Son varios los casos de desem­

pleados que no obtienen estos
documentos de sus empresas, ya
sea porque se van a litigio al no
estar de acuerdo con el monto a

liquidar y en muchos casos se vea
como un 'mito genial' el que el
crédito tiene esa protección. En
estos tiempos complicados tendrá
que demostrar que para lo que
fuer hecho sí funciona y no es un
'bonito adorno'. Por lo pronto, la
moneda está en el aire.
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¿Aprovecharlas
baratas en la era
Covid?
El impacto de la pandemia y la cuarentena

han provocado una caída dramática en la
demanda de una infinidad de productos y

ante un paulatino regr eso a la actividad econó­
mica las empresas intentan deshacerse de inven­
tarios y reactivar la atracción de sus clientes con
una reducción importante de sus precios, ¿Con­
viene aprovechar esas baratas?
1.­ En principio, algo "barato" no necesariamente
es ahorrar, pues este concepto significa dejar de
consumir para guardar el dinero. Podría ser vá­
lido si tuviésemos un gasto previsto y gracias a la
rebaja nos permite depositar en una institución.
Por ejemplo, si se requiere ropa y del presu­

puesto establecido se destina un 50 por ciento
menos para invertir, tiene sentido financiero.
Empero, una tendencia natural es que las ofertas
nos lleven a comprar más y utilizar una cantidad
superior de recursos.
Las tiendas sacan su mercancía de temporada

con descuentos considerables, porque saben que,
si nos las venden, se quedarán con esas prendas.
En algunas circunstancias, el consumidor deberá
estar dispuesto a usarla hasta el siguiente año.
2.­ Otro caso es la venta de autos que muestran
"facilidades", como tasas bajas en sus créditos o
condonaciones de seguros. En particular, es reco­
mendable preguntar cuál sería el precio si se ad­
quiere de contado (aunque no lo piensen hacer).

Es muy probable es que les den una cotiza­
ción menor y eso implicaría que existe un costo
financiero implícito. Es decir, el "descuento de
contado" más los intereses. Sería imprescindible
valorar si es adecuado tomar un compromiso en
un momento en donde hay inestabilidad laboral
y volatilidad de los ingresos.
3.­ Los bancos promueven créditos hipotecarios
con una reducción en sus tasas y facilidades en
los costos asociados con la tramitación. Por una

parte, buscan la rentabilidad, pero por la otra es
resultado a la tendencia marcada por el Banco de
México con su política monetaria.
Además de analizar la conveniencia de endeu­

darse a 15 o 20 años, podría ser una oportunidad
para reestructurar pasivos de corto plazo de tasa
alta y cambiarlo a uno de largo plazo y costo bajo,
pero habría de evitarse el endeudamiento exce­
sivo, o una sensación equivocada de liquidez.
4.­ En el ámbito inmobiliario se están dando
también facilidades, derivado del desplome del
sector. Si se quieren aprovechar, solo averiguar
que el desarrollador tenga la solvencia para cum­
plir con los tiempos, porque algunos corren el
riesgo de caer en problemas financieros e incluso
quebrar.
¿Te interesan las ofertas en el Covid? Comén­

tame enlnstagram: @atovar.castro
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El país'de la Generación Z... mexicana
El encierro puede derivar

en un buen experimento
social casero. En mi caso,

la convivencia más frecuente es
con miembros de la Generación
Z que suelen interponerse entre
mi persona y el contenido de
Netflix. De ellos aprendo todos
los días.

Viene el ataque de la última
gran generación nacional: los
"centennial" que numérica­
mente superan y roban el foco a
los "millennial" que de a poco se
desdibujan y unen a la población
en proceso de envejecimiento en
México.

Los centennial que tengo cerca
lucen sumamente informados

sobre política nacional y muy
probablemente mejor sobre eco­
nomía que muchos miembros de
la generación previa, pero lo me
que llama la atención es cómo
se asumen en un mundo inevi­
tablemente de libre tránsito al

que acuden a manera de escape
cuando las discusiones sobre tal

o cual personaje mexicano se tor­
nan densas.
Parece natural. Los más de 30

millones de ellos que viven en
México, existen desde que hay
internet, nacieron entre 1995
y 2010, por lo que en el me­

jor de los casos en este país tan
desigual, ejércitos enteros se
gradúan de la universidad este
verano y algunos ya salieron a
la calle a buscar trabajo en estos
días de pandemia.
La amplia mayoría de ellos

enfrentará las vicisitudes que

les plantea una nación que no
define el rol que jugará en un
mundo sofisticado, pero aquellos
que tuvieron la suerte de recibir
una educación relativamente

competitiva no limitan sus po­
sibilidades a eso que sus padres
llaman "país".
En su mentalidad, China, Ja­

pón, Australia, Estados Unidos,
Canadá, Europa o esa poderosa
marca en la que invirtieron los
Emiratos Árabes, llamada "Du­
bái", están dentro de sus áreas de
oportunidad laboral. Tiene sen­
tido particularmente en las na­
ciones más desarrolladas, cuya
población se reduce, por lo que
ofrecen agresivos programas de
internación para que su econo­
mía crezca en el futuro.

El "país Z" no parece tener ne­
cesariamente una bandera, luce
muy influido por el consumismo
al que los volcó Alphabet con su
YouTube o Facebook, a través
de poderosa marca Instagram,
lo que los hace blanco de críticas
feroces por parte de los "viejos"
que parecen no comprender el
mundo en el que ya viven.
Si han de ser representados

por sus compras, su "escudo
nacional" podría tener como
emblemas las galletas Oreo o el
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"swoosh" de Nike. Un estudio de
Google confirma que veneran es­
tos símbolos. Respetan el himno
nacional, pero quizás se identifi­
quen más con el ritmo que cobró
fuerza esta semana en una era en

la que parece no haber bandas
representativas de rock.
Sus vínculos musicales son

más estrechos con una desecha­

ble coreografía que grabarán
y montarán en la plataforma
TikTok, luego de practicarla
con música que escucharon en
Spotify.
Todas esas empresas ya im­

portan a sus países los ingresos
o beneficios económicos que no
consiguen de esta generación
nacional las empresas mexica­
nas, que siguen instaladas en la
economía del siglo pasado.
Así, lejos de caer en este año

dominado por el encierro provo­
cado por el Covid­19, todas ellas
aumentaron su valor durante los
más recientes 12 meses:

Netflix, 53 por ciento, para
llegar a 210 mil millones de dó­

lares; Alphabet, 28 por ciento, a
986 mil millones; Facebook, 40
por ciento; Spotify 62 por ciento.
Incluso las tradicionales, pero

con hábiles estrategias de co­
municación con los centennials

suben, lejos de caer. Las accio­
nes de Mondelez, productora de
Oreo, aumentaron su valor 3 por
ciento en un año y Nike, 29 por
ciento.
De México consumen lo in­

evitable, como el internet que
probablemente pagan sus padres
y la comida, que para ellos tiene
un valor comparable con marcas
como la estadounidense Apple,
la coreana Samsung o la china
Huawei.

Estamos pues, ante una nueva
generación de votantes y consu­
midores a quienes la persuasión
de los "anuncios panorámicos"
ahora se les mete hasta la almo­

hada, hasta donde con frecuen­
cia llega el celular cuando un
adolescente puede esquivar la
vigilancia de su madre. Mañana
abordaré aquí sus ganas de em­
prender negocios.

Director General de Proyectos Especiales
y Ediciones Regionales de El Financiero

"Viene el ataque de ¡a última generación
nacional: los centennial que numéricamente
superany roban foco a los millennial"
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Pandemia eleva demanda de
pollo empaquetado en México
Durante mayo, la pandemia de coronavirus en México generó un
aumento de 8.4 por ciento en la demanda de pollo empaquetado,
el mayor incremento que presenta la industria en cinco añosjpara
un mes similar, de acuerdo con INEGI. /
Firmas como BachocoyPillgrim's Pride señalaron que esto se

debe a que las personas tienen la percepción de que es un­producto
más limpio que el vendido en las pollerías, y por ende cqíí menor
probabilidad de contagiarse de Covid­19.
"Somos muy fuertes en el mercado público, pero.lós productos

de valor agregado y los productos de marca son.iIámativos por su
saneamiento porque la gente confía en nugstía marca", dijo en con­
ferencia Rodolfo Ramos, director generáí de Bachoco.
Mientras que FaJbio Sandri, 'director general y presidente inte­

rino de Pilgrim's Pride, comentó que sus alimentos preparados con
pollo en México superan sus expectativas.
"Continuamos liderando el desarrollo del mercado de alimentos

preparados al lanzar más productos para satisfacer la demanda.
Hacemos grandes avances en nuestros alimentos preparados con
la innovación como la competencia central de nuestra estrategia.
Estamos generando excelentes resultados con las marcas premium
Pilgrim's y Del Día, las cuales han seguido recibiendo una acepta­
ción muy favorable por parte de los consumidores en tiendas mino­
ristas, almacenes frigoríficos y restaurantes", comentó Sandri.

Que la música no pare
La pandemia de coronavirus resultó muy dañina para la indus­
tria musical en México, pues además de cancelarse los conciertos
y eventos masivos, también ocasionó que los artistas tuvieran que
retrasar el lanzamiento de nuevo material.

El CEO de Warner Music Group, Steve Cooper, señaló en
reunión con analistas que fue inevitable durante la emergencia
sanitaria hacer cambios en sus planes de lanzamiento debido a
modificaciones en los horarios de grabación y composición, sin em­
bargo, tuvieron que idear nuevas formas para que el negocio de la
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música no entrara en "mute".

Por un lado en México, además de firmar nuevos talentos, envia­
ron kits de grabación a muchos de sus artistas para que siguieran
trabajando y realizaron diez campamentos virtuales de compo­
sición de canciones desde marzo para que puedan continuar ha­
ciendo música y mantenerse conectados a nivel mundial.
Incluso integraron a Bronco a las filas de su subsidiaria Warner

Chappell, que es su principal editorial de compositores.
Pero también organizaron eventos musicales virtuales con socios

comerciales en todo el mundo con algunos de sus artistas para se­
guir generando relaciones de negocio. Que la música no pare.

Vienen más Operadores Móviles
Con la incursión de empresas como Walmart al mercado de Opera­
dores Móviles Virtuales (OMV), se estima que más compañías que
no pertenecen al sector de las telecomunicaciones opten por ofre­
cer servicios móviles.

"Esperamos haya mayor competencia en este segmento de Ope­
radores Móviles Virtuales, y no suena descabellado que empresas
de otro sector empiecen a ofrecer servicios de telecomunicacio­
nes como tema de fidelización de clientes", aseguró Erick de la
Cruz Rojas, gerente de Select, firma especializada de mercados
en la industria de TIC. Apenas en junio, Izzi y Walmart lanzaron su
nuevo servicio de telefonía móvil, ambos bajo la red de Altán Re­
des, desde 250 y 200 pesos mensuales, respectivamente.
Aclaró que, si bien los OMV comienzan a tomar relevancia para

que empresas de otros sectores deseen ofertar servicios de telefo­
nía, no podrían llegar a volúmenes de competencia con operadores
como América Móvil o AT&T, pues sus giros de negocio son otros.
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¿Llegamos al pico de la pandemia finalmente?
Hay indicios de que tres meses después de las

previsiones oficiales, pareciera que ahora sí lle­
gamos al pico (por lo menos el primero) de

la pandemia de covid­19.
Si observamos la trayectoria de los promedios mó­

viles de siete días de los nuevos contagios diarios que
son reportados por la Secretaría de Salud, se percibe ya
una ligera tendencia descendente.
La cifra actual de ese promedio es de 6 mil 40 nue­

vos contagios por día. El pasado 2 de agosto llega­
mos al nivel más elevado que se tiene registrado hasta
ahora, con 7 mil 23 casos para ese promedio.

Hay que advertir que siempre existe la posibilidad de
que el subregistro de casos esté quitando precisión a las
cifras que se dan a conocer y de modo más específico,
que la reducción del número relativo de pruebas
aplicadas sea lo que lleve a la reducción del promedio
de los casos nuevos por día.
En los últimos siete días se aplicaron 85 mil 820 prue­

bas, mientras que, en la última semana de julio, la cifra
fue de 94 mil 817.
Quienes defienden que el número de casos diarios,

más allá del subregistro, sí refleja las tendencias de la
pandemia, señalan que en la medida que en México las
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pruebas se aplican fundamentalmente a las personas
que han desarrollado algún síntoma o que han tenido
contacto con quienes han dado positivo, la baja de las
pruebas es consecuencia y no causa de la reducción
de los nuevos casos.

Quienes piensan que las autoridades pretenden ha­
cer creer que los casos van a la baja, opinan que hacen
esto reduciendo el número de pruebas aplicadas, por
lo que este factor sería la causa y no la consecuencia
de la reducción del número de casos positivos.
Lo que sí es un hecho es que el número de pruebas

llegó a su nivel relativamente más elevado hacia la úl­
tima semana de julio, aproximadamente 10 por cada
100 mil personas. En este momento esa proporción
está en 8 por cada 100 mil.

Pongámonos optimistas y consideremos que el regis­
tro de nuevos casos diarios sí nos expresa que ha empe­
zado a bajar el ritmo de contagios.
El modelo del IHME de la Universidad de Washing­

ton, al que hemos aludido aquí en diversas ocasiones,
así lo asume y considera que la tendencia a la baja en
el número de casos diarios va a continuar probable­
mente hasta la tercera semana de septiembre.
Pero, tras la mayor movilidad social que seguramente

va a presentarse, con un movimiento de los semáforos
hacia naranja y amarillo en la mayoría de los estados,
tendremos un nuevo incremento de casos desde fi­

nales de septiembre y por el resto del año.
No es algo exclusivo de México. Es un hecho que ya

se ha observado en otros países.
Un ejemplo de ello es lo que hoy sucede en España.
Tras el confinamiento, el número de casos nuevos

pasó de un máximo de 9 mil 630 el 25 de marzo a un
promedio de solo 326 en junio.
Luego de la apertura, el promedio de los 11 prime­

ros días de agosto fue ya de 3 mil 462 nuevos casos
por día y con fechas, como el 3 y el 10 de agosto, en
que se rebasaron los 8 mil por día.
Aunque es diferenciado por región, con problemas

muy serios en Cataluña, otra vez hay una amenaza en
España, en donde se contabilizan 675 focos activos en
todo el país.
En el caso de un incremento de los contagios en Mé­

xico para los meses de octubre y noviembre, como ya
le hemos comentado, surge además el riesgo de la
llamada "sindemia", es decir la coexistencia y siner­
gia de dos epidemias, la estacional de influenza y la de
covid­19.
Con esta expectativa más nos vale no entusiasmarnos

demasiado con el hecho de que probablemente ya ha­
yamos cruzado el pico de esta oleada de la pandemia,
pues persiste una gran incertidumbre respecto a lo que
pueda suceder en el futuro inmediato.
Y la incertidumbre todavía es muy grande.
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Bumeran fiscal
La realidad, con frecuencia, suele sor
prender 11 los gobernantes con malas
noticias y les depara precisa mente lo
que desean evitar...

Con el fin de contrarrestar los
efectos recesivos que ha cau­
sado la pandemia, el presiden­
te André Manuel López Obra­
dor (AMLO) se ha negado

terminantemente a poner en ejecución un
programa de política económica contrací­
clico, inspirado en el pensamiento del eco­
nomista británico Keynes, Se ha negado ter­
minantemente en ese sentido y todo hace
predecir que continuará rehusándose. Las
que no han quedado en claro son las razo­
nes en las que se ha fundado esa renuen­
cia. ¿Porqué?
Una de esas razones, muy visible, es

la muy mala opinión que se ha formado
AMLO del rescate de los bancos y de sus
depositantes que se llevó a cabo en su mo­
mento mediante el mecanismo del llamado

Fobaproa.
Otra razón pudiera ser su desconoci­

miento de! economista Keynes, de los plan­
teamientos principales de su pensamiento
y, sobre todo, de la receta diagnosticada
para suavizar las fases recesivas del ciclo
económico. Y otra posible explicación es
su renuencia a incurrir en déficit fiscal y en
un mayor endeudamiento gubernamental,
quizás en recuerdo de lo que sucedió du­
rante la Docena trágica de Echeverría y Ló­

pez Portillo.
Sin embargo, la realidad, con frecuen­

cia, suele sorprenderá los gobernantes con
malas noticias y les depara precisamente lo
que desean evitar. La noticia a destacar en
ese respecto es que al cierre del primer tri­
mestre del actual y fatídico año del 2020 el
déficit presupuestal del gobierno federal se
duplicó de manera perversa, medido en tér­
minos reales. La consecuencia lógica, tam­
bién, es que de manera paralela igualmen­
te se elevó la deuda pública. Según la nota
periodística correspondiente, "el Saldo His­
tórico de los Requerimientos Financieros del
Sector Público —la medida más amplia de
la deuda— se ubicó en 12.07 billones de

pesos, con un crecimiento anual de 10.9
por ciento". Y desde luego, tanto el incre­
mento del déficit fiscal como de la deuda

pública, han tenido repercusión sobre las
perspectivas de la calificación tanto de la
deuda del gobierno como en la de Petró­
leos Mexicanos.
El aumento del déficit fiscal se ha dado

por la vía no de un aumento de los egre­
sos sino por conducto de una reducción de
los ingresos. Con ese resultado, México ha
quedado ubicado en la paradoja del peor
de los mundos posibles. La economía nacio­
nal no ha recibido el estímulo de un gasto
público más alto, a la vez que las finanzas
públicas se han deteriorado de todas ma­
neras y ha aumentado el endeudamiento
gubernamental.
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Project Syndicate
Eríc Parrado

La repentina
parálisis triple
latinoamerieana

K

• Las remesas cayeron a principios de
la pandemia cuando los in migrantes
perdici ón sus empleos. Según los datos
de sus respectivos bancos centrales,
sufrieron en abril una baja del 27.9 %, en
Honduras; del 40%, en II Salvador y del
20.2 %, en Guatemala.
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WASHINGTON DC ­
Pocas cosas son tan

aterradoras para las
economías emergen­
tes como la repentina

parálisis que tiene lugar cuando los inverso­
res externos pierden la confianza y huyen con
su capital, provocando, por lo general, de­
valuaciones y recesiones, América Latina y el
Caribe enfrentan ahora una repentina paráj
lisis sin precedentes en tres frentes, con gran­
des trastornos para la movilidad humana, el
comercio y los flujos de capital. Para superar
este desafío serán necesarias disciplina, crea­
tividad y astucia en el diseño de las políticas.

La primera parálisis repentina está relacio­
nada/con el estancamiento de la economía
derivado de los confinamientos impuestos
para proteger la salud, pública. Un análisis
de la movilidad desarrollado por el Banco In­
teramericano de Desarrollo para 20 países
de América Latina y el Caribe (ALC) muestra
que, entre la segunda semana de marzoy la
tercera.de junio, la cantidad de personasque
se desplazaron más de 1 kilómetro al día ca­
yó en niveles que van del 22% en Brasil al
48% en Chile: mucha gente fue incapaz de
ganar dinero o de gastarlo.

Las restricciones a los viajes también afec­
taron a los negocios internacionales y al tu­
rismo. Según la Asociación Latinoamericana
y del Caribe de Transporte Aéreo, las aerolí­
neas que funcionan en la región solo trans­
portaron 1.08 millones de pasajeros en abril,
frente a 35.3 millones el año pasado. El tu­
rismo —que representa 1 de cada 10 pues­
tos de trabajoy un promedio del 18% del PIB
en los países más pequeños de ALC— tam­
bién atraviesa una aguda crisis. Aún ¡squ#
da claro cuando este sector podrá recuperar
su papel fundamental en la región.

La segunda parálisis repentina se dio en
el comercio. Las exportaciones de la región
recibieron un golpe tremendo y los precios
de las materias primas latinoamericanas cla­
ve siguieron cayendo. Entre el cuarto trimestre
del 2U1 9 y fines de mayo, el precio del pe­
tróleo se desplomó 50%, y bs del cobre y la
soya sufrieron una baja del 11 por ciento. La
caída general de la demanda global, debi­
da al menor consumo y el aplazamiento de
la inversión, se difundió desde China a Esta­
dos Unidos y Europa Occidental, afectando
a sus socios comerciales en ALC. Cuando se
consideran bs numerosos problemas del la­
do de la oferta en el mundo las perspectivas
son sombrías: la Organización Mundial del

Comercio prevé que para fin de año el volu­
men de las exportaciones latinoamericanas
caerá entre el 13 y el 32 por ciento;

Por último, hay una parálisis repentina en
los flujos de capital. Para fines de enero, cua­
tro de bs siete mayores países latinoamerica­
nos —Brasil, Chile, Colombia y México— re­
gistraron ingresos de capital netos récord de
1 8,óUU millones de dólares; Para fines de
marzo el flujo se había revertido) para conver­
tirse en una salida neta de 15,600 millones
de dólares, según datos de EPFR Fund Flows
y Haver Analytics. Además, la Conferencia
de las Naciones Unidas sobre Comercio y
Desarrollo estima que el ingreso de inversión
directa extranjera cayó entre el 40 y el 55
por ciento. Mientras tanto, el riesgo país pro­
medio, reflejado por los diferenciales del In­
dice de Bonos de Mercados Emergentes, au­
mentó de 420, a principios de enero hasta
tocar un máximo de 1,126 puntos básicos
a fines de abril según Refinitiv, aunque des­
de entonces bajó a 728 puntos básicos en
agosto. En resumidas cuentas, muchos paí­
ses de la región son percibidos como exce­
sivamente riesgosos; bs costos del endeuda­
miento se han disparado y en algunos casos
se tornaron prohibitivos.

Las remesas, una fuente de ingresos clave
para millones de hogares latinoamericanos,
cayeron en picada a principios de la pan­
demia cuando bs inmigrantes perdieron sus
empleos y ya no pudieron enviar dinero a ca­
sa. Según bs datos de sus respectivos ban­
cos centrales, sufrieron en abril una baja del
27.9 %, en Honduras; del 40%, en El Salva­
dor y del 20.2 %, en Guatemala respecto
de sus valores en abril de 2019. De todas:

formas, las remesas se han recuperado en
los últimos meses, en gran medida gracias
a programas de asistencia social sin prece­
dentes, que sostuvieron una divergencia his­
tórica entre el PIB y el ingreso disponible en
Estados Unidos, país donde residen muchos
inmigrantes de ALC. Sin embargo, dada la
elevada incertidumbre en cuanto al aumento
del ingreso disponible, bs envíos de remesas
a la región en su conjunto podrían caer en­
tre 20 y 30% interanual en 2020, según bs
cálculos del BID.

Las crisis con parálisis repentinas clásicas
se caracterizan por un mecanismo de autoco­
rrección: la reducción de los flujos de capital
entrante tiene como resultado que el tipo de
cambio real seaeprecie y genere un ajusfe

en los déficits de la cuenta corriente, una caí­
da de las importaciones, exportaciones más
competitivas y un ingreso de dinero. Esos dé­
fíats se han difundido actualmente por toda
la región de ALC. Pero con una crisis mun­
dial sincronizada en pleno desarrolb, es difí­
cil imaginar que la región pueda solucionar
sus problemas a fuerza de exportaciones.

De hecho, con los mercados financieros y
las cadenas de valor mundiales más integra­
das que en cualquier otro momento de la his­
toria; humana, los efectos de la pandemia del
Covid­19 ya son similares a bs de la crisis de
la deuda de la década de 1980 o la Gran
Depresión de la década de 1930. Es extre­
madamente probable que América Latina y
el Caribe sufran una gran recesión este año y
pierdan entre 8 y 10 % de su PIB, lo que im­
plica que serán necesarios más de tres años
para volver a bs niveles tendéncíales previos
a la pandemia.

La situación se complica aún más por las
graves condiciones preexistentes, entre ellas,
bs bajos niveles de productividad y las crisis
sociales. Para solucionar estos: problemas se­
rán necesarios un mayor gasto en atención
sanitaria, transferencias del gobierno a los
pobres y créditos a las empresas en dificulta­
des. Pero los resultados fiscales y la relación
entre deuda pública y PIB se han deteriorado
considerablemente desde la crisis financiera
mundial de 2UU8­2UU9, dificultando) en ex­
tremo el gasto público y de estímulo.

Una de las lecciones que nos dejaron las
.crisis anteriores es que cuando tiene­lugar
una parálisis repentina no es momento de mi­
rar hacia adentro, por el contrario, la región
debe buscar una mayor integración median­
te acuerdos comerciales y la eliminación de
barreras­arancelarias y no arancelarias, co­
mo los controles aduaneros excesivos.

Los países de ALC deberán además re­
cortar el gasto público y eliminar ¡nescien­
cias que, según un estudio reciente del Ban­
co Inferamericano de Desarrolb superan, en
promedio, el 4% del PIB. En algún momento
tendrán que decidir cómo aumentar su capa­
cidad de recuperación a través del gasto de
capital que impulse la productividad y alien­
te el crecimiento. Los gobiernos también ten­
drán que aumentar los impuestos para mejo­
rar la distribución del ingreso a través de las
redes de seguridad social y proporcionando
mejores: servicios públicos. La buena noficía
es que la región podría recibir un gran divi­
dendo en infraestructura, e incluso pequeñas
mejoras en la eficiencia de los servicios po­
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drían impulsar el crecimiento unos 3.5 pun­
tos porcentuales en un periodo de 10 años.

El peligro de la triple parálisis implica que
se debe actuar en múltiples frentes, incluso
mientras las sociedades aprenden a vivir con
la pandemia y posibles olas futuras del virus.
La región emergerá de esta crisis más pobre,

más endeudada y oon un mayor problema
de distribución del ingreso. Cuanto más rápi­
damente contengan la pandemia los países,
podrán volver a poner en marcha sus econo­
mías sin múltiples parálisis repentinas y sus ca­
tastróficas consecuencias.

€
El autor

Ble Parrado es
economista en ¡efe
y getertte genera
del Departamento
de Investigación del
Banco Interamericano
de Desarrollo (BiD).
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Perspectivas
con Invex Banco

Rodolfo Campuzano Meza*
correo: perspectivas@invex.com. TwiHer: @invexbanco.

¿( lié podría descarrilar
a los mercados?
os indicadores de empleo y de actividad industrial, así como de la parte de serviciosLmuestran una recuperación, no sólo en Estados Unidos; en Europa y China las señales
apuntan a una actividad que recupera terreno

Las bolsas están cefca dé alcanzar ta máx¡*
mos que registraban al inicio del año. El mo­
mento es sumamente positivo para los merca­
tedfcüpitale­s;.*i^^HSessÉl^lLyeiMI
la mente de los inversionistas para mantener
asignando di ñero a la compra de acciones.

Esos factores parecen no ser temporalésy
por lo visto el criterio es cpé las ganancias se
uí i iffc Btfcsii ~k 11*^£> ¡os que sdtilrf h
cien efeiuna recuperación, aunque, como ya
le dijimos, es modesta hasta ahora.

Los participantes en los mercados asumen
que la cadena de contagios porelGcvid­19
na se extenderá de tal manera h la reac­
ción dé las autoridades vüete a atentar con­
tra la actividad económica.

Hay un gran debate al respecto, en gp
tos momentos el punto principal és él regre­
so a clases de niños y jóvenes. Sin embargo,
lOROy ii' t Jtt(peOBticip#WWeWPliÍF
na miento. Más bien hay una especulación
positiva con rebción a la concreción de una
vacuna.

Por otro lado, los indicadaies cfeempleoy
de actividad industrial, así como de la parte
:de­sérvJciós:'muestran una recuperación, no
sólo en Estados Unidos; en Europa y China
las .señales apuntan a una actividad que re­
cupera terreno.

Más importante es la sensación que tie­
nen los ¡nversionistasde que las autoridades
harán lo necesario para evitar uno reversión

hacia: Una nueva etapa ©cesftü.
Hasta la fecha se han aprobado fuertes

planes de apoyo y hay otos pend¡entes;:en
Estados Unidos; por su parte, los bancos cen­
trales mantienen el modo de extrema relaja­
ción monetaria (tasasde interés en mínimos
o negativas y una fuerte e inédita emisión de
dinero).

Si el Gavid­19 no genera temores adicto
nales relacionados cnn la economía, si las
autoridades estarán presentes todo el tiempo
qils sea necesario hasta epe se concreteuna
üStiperaciífi Bxiflafc¿8j,y si Il0§l 8Si teBCÉi»
cia de recuperación por más pobre que ésta
s®, las bokasiniiFi I» trgwü(¡§ uficistF
tes para seguir recibiendodineroy rozar los
ríteles previos a la crisis,

¿Qué puede hacer cambiar tal estructu­
ra? gOfufi podría generar MO momento dís*
tíntoque haga áps. los inversionistas vuelvan
a ser adversos al riesgo? Le enumero algu<­
ñas ideas:

1. El surgimiento de una vacuna. Es el
dificardsÍÉpl<5­:

me actual efe «ríos sectores y también para
cambiar la postura de las autoridades. Una
büfena noticia como esa: púfecle no ser toma­
da con tanto entusiasmo por los inversionistas
si genera sugerencias por parte de la Fed en
sentido de permitír mayores tasas­da interés o
eteiro.dsf.QSÍÍnld' ti :al.
suceso seo inminente:.
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2. Una campaña electoral en Estados Uni­
dos mu^disputada. Tiadicionalmente las bol­
sas mantienen un comportamiento lateral en­
tre agosto y noviembre si el resultado de las
elecciones ss incierto. Si bien hay una ven­
Wja cjtfi­
nitiva; de hecho, ha disminuido en la última
semana la diferencia en las encuestas entre
ambos ca.nd ¡datos.

De continuar está reducción, podríamos
W ¦ ftilJ
nes!del presidente isrrip, una disputa pos­
terior que generaran momentos de tensión.
3. Uiii ¡rtBisifidaddÉiib taflMhMi

Geo­políticas. Hoy una nugig escalada de
n®f líete enn China id® Unidosw*
las yllmas semanas. Esta semana hay una
nueva ronda de negociaciones en dónde se
B&viiasfi M prurwBM fas>5 sfo o ij®sib§*í¡ri¡E*
doa hn JIOK >jf| me upas­gris? wÉf tratos
nociones.

Al parecer, el compromiso dé Chino de
comprar bienes estadatiinidenses no se ho
cumplido ni siquiera­en una..tercero parte del.,
monto acordado.
China establece como argumento el &lr­

gimientodela pandemia. Reiniciarestas pla­
ticasen medio de .un ambiente de tensión
bien pudiera arrojar como résulfadtí la retira­

da de la fase uno, lo cual volvería a colocar
a las tensiones cometíales corno un foco de
amenaza seria contra la evolución de la re­
cuperación económica y por ende sobre las
expectatMas en los mercados.

Como puede ver, lo reincidencia de los.
contagios |s .Una decepción con reloción al
crecimiento no son los elementos más sólidos
pora descarrilar a las bolsos. El crecimiento
es muy malo y el control sobre la pandemia
no se ve cercano, pero estas preocupacio­
üi tteMM Ú firtótll fcl díi d.*se|pl" de los
SSflibí nHietarios y fisíffet psmoiBrtes,
qiJg se redoblarían, no lo duss, si áfésfe'
nen los avances.

Al parecer,, entonces, es del terreno polí­
tico: dedonde puede ssrgir una nuevo eta­
pa efe temor.

En ese sentido, las elecciones en Estados
LJnidos y la beligerancia entre China y el res­
to del mundo desarrollado son los factores:
más visibles da preocupación.

Si usted cree q® en estos ámbitos no ha­
brá sorpresas, considere que las bolsas es­
tablecerán nuevos nftiejss­recsjrd, hacia allá
van, y les falta poco.

* Rodolfo Campuzano Meza es director ge­
neral de Invex Operadora de Sociedades de
Inversión.
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Recientemente compartí que
en el segundo trimestre de
2020 (21­2020) se registró
una contracción marcada en
el consumo de servicios de te­

lecomunicaciones móviles. Puntual­

mente, los ingresos de los operadores
en este mercado se redujeron 1 8.3%
en su comparativo anual, al registrar
59,814 millones de pesos durante el
periodo.
¿Porqué se contraería un segmen­

to tan dinámico como el móvil? Cla­

ramente son efectos de la crisis glo­
bal de salud, de la pandemia. Si
bien el segundo frente sectorial de
mayor actividad después del heroico
sector de la salud y quienes en él tra­
bajan ha sido el de las telecomuni­
caciones, que ha sostenido en gran
proporción nuestras actividades so­
ciales, productivas, culturales, entre
muchísimas otras. Pero también ha

sucedido que el tráfico de voz, audio
y video que generábamos y cursába­
mos por las redes móviles, los hemos
traído a las redes fijas inalámbricas
(WiFij de nuestras casas, ¡unto con
nuestras oficinas, comercios, escue­
las, etcétera.
Así, en tan sólo un trimestre, el

segmento pasó de generar en el 1T­
2020 el 58.9% del total de ingresos
sectoriales, a 53.7% en el 2T­2020,

esto es, una disminución de 5.2 pun­
tos porcentuales ¡ppj.
La estructura del mercado medi­

do en ingresos y en líneas expone
las continuadas ganancias extraor­
dinarias que trimestre tras trimestre
sigue acumulando el agente econó­
mico preponderante, Telcel, y su cua­
si­perpetuidad con una anticompetiti­
va participación de mercado.
Estructura de Mercado en In­
gresos y Líneas. Aun en pleno
contexto macroeconómico y sectorial
recesivo, Telcel se ha apropiado, tan
sólo en el último año, de 6 pp adicio­
nales para llegara 72.0% de los in­
gresos en 2T­2020.
Con ello se ubica a tan sólo un

punto de distancia del nivel que re­
gistraba al inicio de este periodo de
regulación asimétrica. Alarma inclu­
so que después de la revisión pasada
y ajuste de las medidas de prepon­
derancia, haya reconcentrado ingre­
sos. Entre 2T­2017 y 2T­2020, pasó
de 68.6% a 72.0% del total de ingre­
sos móviles.

En líneas también se atestigua des­
de el año pasado la creciente recon­
centración y pérdida en competen­
cia. Entre el 3T­2019 y el 2T­2020,
su peso ha pasado de 61.6% a
63.3%, 1.7 pp más en tan sólo cua­
tro trimestres.

índice de Herfindahl­Hirsch­
man (IHH). El indicador que mide
la concentración de mercado corro­
bora lo anterior, al mostrar un nivel no
sólo por encima del umbral que defi­
ne una estructura de excesiva concen­

tración de mercado ¡2,500 puntos),
sino que, al 2T­2020 alcanza un pun­
taje de 5,61 8, superior a su nivel del
1T­2014 (5,586), cuando se emitió la
Declaratoria de Preponderancia.
Asimismo, se identifica un diferen­

cial marcado frente ai indicador de
líneas, lo que apunta a un fortaleci­
miento muy marcado en ingresos,
que atenta contra una auténtica diná­
mica competitiva.
Todo lo anterior evidencia la nece­

sidad de robustecer la regulación asi­
métrica para lograr una estructura de
mercado equitativa. Llevamos ya una
primera revisión a su efectividad. ¿Y
la segunda revisión de preponderan­
cia para cuándo?

Esa es la pregunta que todo el sec­
tor hoy se hace, habiendo ya transcu­
rrido más de tres años de la primera.
La exigencia a la luz de estos indi­

cadores es que las medidas lleguen
ya y nivelen con efectividad el terreno
competitivo, para detonar los efectos
de eficiencia y bienestar para el con­
sumidor y para el aparato productivo
mexicanos.
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El economista en ¡efe efe NASDAQ, Phil
Mackintosh, advierte que el camino hacia la recu­
peración en el mercado probablemente no tendrá
forma de Y, ya ípfi las empresas continikin sintien­
do el impacto de la pandemia con el aumentode
casQsde infeccionespor coronavirus en todo Esta­
dos Unidos.

"Si en realidad obseiva todo el espectro del mer­
cado, no todas las empresas van tan bien como
muchas de las tecnológicas* dijo Mackintosh ©n
entrevista con Yahool Finanzas,

Habló sobre la dinámica provocada por el Co
vid­19 y señalóqye, si bien algunas empresasde
biotecnología están trabajando en un tratamiento,
muchas personas todavía trabajan desdecasa, re­
ciben llamadas de Zoome incluso Ven más Net­
fiix, f#< «HI
resultado.
Aun así, reconoció que la "gran incógnita" será

si la pandemia cambiará la forma en que trabaja­
mos para siempre a si una vacuna traerá la­syelta a
la normalidad,

Como ie adelantamos en este espacio, Promotora
y Operadora de Infraestructura (Pinfra), un operador
ste ¡Hpiá ¡e, fiBael SfefaHi £oHHé¡t
para el libramiento carretero que: desarrollará en el
estadode Aguascalienfes, el cual está valuado en
2,154 millones de pesos.
Afíñalflde ¡ulkijPirS] :>ndu¡T<Í

en 1 8 meses la rehabilitación efe un tramo carretero­
de 21 kilómetros ya construidos en la parte gurpo­
niente y la consolidación dé 24 kilómetros del lado
norponiente.

La pandemia está cambiando las compras efe
regreso a clases, y ssepe según Tiendeo. mx, la
compañía de soluciones drivetostore paro el sec­
tor retail, a casi un mes del regreso a clases artículos
como calculadoras (867%), bocinas para laptop
[150%), cuadernos ¡1 22%], computadoras de esert­

torio (4139 lápices (40%), escritorio para compu­
tadora ¡30% pizarrones ¡12%)y laptops ¡8%), son
los más buscados respecto a: ofertas, comparando
junio 2020 con. julio del mismo año.

"Para este regresoa clases atípico, los mexica­
nos buscan qag tu» hijos tengan un espaciocon to­
do lo necesario para disfrutar de las clasefeen línea,
incluso si esto requiere de artículos extra para como
padres participar dentro de la enseñanza en casa;',
comenta Tiendeo,

En contraste, las mochilas son el artículo ípfc'más
decrece en búsqueda de ofertas, con un ­80% con
respecto al año pasado, seguido de bs cuadernos
con un ­57 por ciento.

Por otro lado, otros productos tales como escrito­
rios (139%), computadoras y laptops [69%¡ y moi#­
se ¡2 IJ¡| aumenta n con respecto a I 2019, lo ¡gus
indica qOe los mexicanos priorizan algunos artícu­
los indispensablesqOe anteriormente no lo eran tan­
to para las aulas.

A través d¡í la campaña "Va por nuestros héroes"
Alsea ha apoyado a más efe 348,000 personas
con 319 toneladas de alimentos, equivalente a
más efe 17.5 millones.de pesos» donados a cola­
borad<3í®«de la compañía, personal de Id salud,
familiares de pacientes, elementos de seguridad pú­
blica, comunidades indígenasy personas que pa­
decen pobreza alimentaria.

Los alimentos donados en el marco dé "Vá Por
Nuestros héroes" fuerondistríbuidosen distintos hos­
pitales y zonasdel paísde varias maneras.

Por ejemplo, a través de la Fundación IMSS, se
entregaron 165,879 raciones:de alimentos para el
personal de salud de diversos hospitafesdel país;:
en alianza con la "Fundación por u,n Hogar", se do­
naron másffe 8,865 raciones de comida y Cientos
de productos de las diferentes marcasde la compa­
ñía, a pacientesy familiares que se encuentren reci­
biendo atención en el Hospital Siglo XXI, entre mu­
chas otras.
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I martes la CNBV que preside Juan Poblé Graf dio a
conocer la estadística de la banca a ¡unió en la que gra­

==l dualmente se refleja el impacto de la crisis.
La cartera total apenas creció 2.4% vs ¡unió del 2019

y los créditos personales ya decrecieron 11 %, los de tar­
jeta 10%, consumo 6.6%, nómina 1.8% y autos 1.0 por ciento.
Sólo el comercial fue positivo 4.3% y vivienda 5.6 por ciento.
Debido a los diferimientos que impulsaron los miembros de

la ABM que preside Luis Niño de Rivera, la morosidad
(IMORjse mantiene anclada en 2.14%, pero si se recurre al
índice de morosidad ajustada ¡IMORAj que incluye también
cartera castigada amén de la vencida, ya se llega a 4.59%
vs cartera total.

Con el IMORA se elevó la tasa a 17.50% en créditos persona­
les, 17.05% en tarjeta, 14.47% en bienes muebles, 13.90% en
consumo, 10.68% en nómina y 6.30% en autos.
La cobertura a cartera total (ICORj es de 1 64.74%, pero no

obstante que la captación creció 10%, hay una baja en las utili­
dades del sistema del 36.3 por ciento.
Dada la importancia del BBVA que dirige Eduardo Osuna

sus utilidades mostraron una caída anual del 33%, Banorte de
Marcos Ramírez 29%, Santander de Héctor Grisi 11 %, Ci­
tibanamex de Manuel Romo de la friolera del 55%.

Hay que recordar que sólo seis bancos concentran 78% de la
cartera crediticia. Además de los mencionados sume al HSBC y
Scotiabank de Adrián Otero.
En morosidad, si bien el mayor impacto se verá hacia el ter­

cer trimestre, hay instituciones que destacan como BanCoppel
que dirige Julio Carranza con una tasa del 14.22 por ciento.

Igual apunte como el de la mayor tasa de morosidad del siste­
ma a Banco Finterra que dirige Mark McCoy con 20.96%, se­
guido de Banco Forjadores de Eduardo Priego con 14.56%,
ABC Capital que dirige Carlos Hernández 8.91%, Banco
AMEX a cargo de Javier Valadez 7.0% y Autofin de Juan
Antonio Hernández 6.41 por ciento.

Así que banca por librar temporal.
Nubla AMLO panorama del campo por glifosato
Si en el rubro agropecuario había cierta esperanza para que
el presidente Andrés Manuel López Obrador los apoya­
ra con el glifosato, ayer quedó claro el espaldarazo a Víctor
Manuel Toledo titular de Semarnat, ya que se preservará una
prohibición gradual que se impuso desde noviembre del 2019.
El CNA de Bosco de la Vega ha presentado cantidad de evi­
dencia científica de diversas agencias ambientales de otros paí­
ses en donde se corrobora que éste no es dañino a la salud. Sin
embargo, Toledo se ha mantenido firme por un tema ideológico.
El problema es que la restricción afecta a cultivos como maíz,
arroz, frijol, trigo, café, frutas, verduras, ya que el glifosato es
la mejor opción de pequeños y medianos agricultores para con­
trolar "la mala hierba". Se cree además que habrá un encareci­
miento de muchos alimentos. Así ahora golpe al campo.
Ajuste a tasas por Banxico divergencias
Si bien el consenso de ios analistas apunta a un ajuste hoy de
50 puntos base de las tasas para ubicarla en 4.50%, hay voces
discordantes. El equipo económico de BofA a cargo de Carlos
Capistrán opina que Banxico de Alejandro Díaz de León
sólo reducirá 25 puntos base y otro tanto en septiembre. Scotia­
bank con Mario Correa también apunta a un cuarto de pun­
to. Banxico debe hilar delgado ya que también se puede deses­
timular más la inversión de portafolios. Desde agosto del 2019
hemos visto nueve ajustes a la baja en las tasas desde 8.25% al
5% vigente.
Cortina pide certidumbre y afores una mina
Arturo Herrera, titular de SHCP, habló de tener socios pri­
vados para dinamizar el crecimiento, pero Eduardo Cortina,
mandamás de Amexcap, le solicitó certidumbre. En la reunión
de esa agrupación Herrera también abordó los ajustes al sistema
de afores. Quedó claro que la mirada gubernamental está en los
cuantiosos flujos que ahí se administran, para financiar sus pro­
yectos de infraestructura. Mucho ojo.
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EH I úfco dfcÉÍ oficial de empleo en Milico registra, ¡fil ci«3TBnB]
pasada.mesde julio, u.na pérdida de 3,907 puestos de trabajo.
Mucho ojo. Sigue siendo una pérdida de casi 4,000 em­

pleos, aunque ciertamente ya se registra una fuerte desacele­
ración en la caída de puestos de trabajo.

El presidente Andrés Manuel López Obrador el pasado sába­
do 8 de agosto dijo en un video mensaje que en los primeros siete días
de agosto, se crearon 14,945 empleos formales. Ayer [12 de agosto)
mencionó que ya se han generado 30,000.
Levantó la bandera blanca y proclamó: "ya dejamos de perder em­

pleos y vamos para arriba".
El optimismo presidencial es notable. Anticipa que a partir de sep­

tiembre y en adelante la economía formal alcanzará los niveles mostra­
dos en febrero, cuando se crearon 123,000 nuevos empleos.

Los datos del Instituto Mexicano del Seguro Social (IMSSj a julio, más
los que el propio organismo le adelanta al Jefe del Ejecutivo, de los pri­
meros días de agosto, lo llevan a ver el vaso medio lleno.
Sin embargo, lo más probable es que miles de mexicanos que per­

dieron su empleo y siguen sin recuperarlo, deben estar viendo el vaso
medio vacío. La caída del empleo, es una consecuencia de la severa
contracción de la economía. Durante el primer semestre del año, Méxi­
co registró la caída más profunda de su economía y el capítulo más dra­
mático de destrucción de empleos de su historia.
La caída de la economía equivale a la pérdida de lo avanzado en

casi una década.
Es decir el tamaño del Producto Interno Bruto se achicó a los niveles

que tuvo en el año 2011.
La economía registró una contracción de 1 8.9% al cierre del segun­

do trimestre.

Esta contracción trimestral es del doble de la que se registró en la cri­
sis del tequila a mediados de la década de 1990 y de la crisis financie­
ra mundial de 2008­2009.

La pérdida de empleos ha sido impresionante. Tan sólo en el mes de
abril se perdieron 555,000.

De acuerdo con las cifras del IMSS, en el primer semestre del año
se perdieron 945,490. De ellos, el 75.1% corresponde a empleos

permanentes.
Los datos del IMSS refieren el comportamiento de la economía for­

mal. Pero en materia de ocupación y empleo, también cuentan quienes
están en la informalidad.

El "espejo" que muestra el rostro del empleo formal, no deja ver la ca­
ra del empleo informal. El IMSS registra a los patrones y trabajadores
que cotizan en ese organismo.
Pero Inegi tiene "otros datos". Registra a las personas que deja­

ron de estar ocupadas en distintos tipos de actividad y términos de
contratación.

Cuenta a los asalariados, a los informales, a ios trabajadores por
cuenta propia o independientes, entre otros.

En su reporte al mes de abril Inegi, con base en la primera Encues­
ta Telefónica de Ocupación y Empleo reveló que la parálisis económi­
ca obligada por la pandemia del Covid­19 dejó sin ingresos a 12 mi­
llones de mexicanos.

Por primera vez la población no económicamenre activa rebasó a la
económicamente activa.

De los 12 millones, cerca de 10 millones pertenecen a la economía
informal, y 2 millones a empleos formales.
Los más afectados fueron los trabajadores independientes, con una

caída de 36 por ciento. El daño a la economía y al empleo se ex­
plica fundamentalmente por la parálisis económica obligada por la
pandemia.
Pero todos los análisis coinciden en que la caída económica y la pér­

dida de empleos pudieron ser menores con un programa de apoyo fis­
cal del gobierno. La recuperación de la economía y de los empleos for­
males e informales, serán mucho más lentas y costosas.
Y si se considera la promesa presidencial de que este año crearía 2

millones de empleos, prácticamente se puede cancelar el espacio pa­
ra el optimismo.

Los cálculos de las instituciones financieras en general calculan entre
cuatro y seis años para que México recupere el nivel que tuvo la econo­
mía previo a la crisis sanitaria.
Otros más pesimistas estiman que podría llevar hasta 10 o 12 años.
Y usted ¿cómo ve el vaso? ¿Medio lleno o medio vacío?
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La criminalización
de las reformas
estructurales

mplicar a ex presidentes en escándalos de corrup­
ción es oxígeno puro para un gobierno que no se
cansa de acumular malos resultados.

Pero montar el tinglado, con todo y la rara apa­
rición en escena del fiscal Alejandro Gertz Mañe­

ro, para hacer equivalentes las reformas estructurales
a actos de corrupción, es un asunto ideológico.
Todo esto que hoy envuelve el cómodo regreso de

Emilio Lozoya a México, y que ha dejado en segun­
do plano la pandemia no controlada y el camino ha­
cia los 60,000 muertos porCovid­19, sólo podría ser
un hecho positivo para el país cuando existan las sen­
tencias condenatorias de los hoy presuntos responsa­
bles y la reparación del daño. Mientras tanto es sólo
un espectáculo.
Equiparar los cambios estructurales del sexenio pa­

sado, y de los sexenios que denomina la 4T del perio­
do neoliberal, con actos delictivos es parte de una es­
trategia de destrucción sin propuestas de reemplazo.
Los que hoy gobiernan han tenido como agenda

política desde hace más de 30 años una oposición a
los cambios estructurales que terminaron con la vieja
estructura estatista y que abrieron la economía a co­
mo hoy la conocemos.
Esas reformas estructurales del sexenio pasado,

que hasta el Fiscal General señala que se obtuvieron
a través de la comisión de delitos, no son pocas e in­
cluyen las de Competencia Económica, telecomuni­
caciones, del sector financiero, temas hacendados,
transparencia, temas político­electorales, procedi­
mientos penales, la Ley de Amparo.
Y, claro, las tres reformas que más despiertan los

rencores de los rupturistas: las reformas Educativa, La­
boral y Energética.
Con los temas laborales poco se meten, porque Es­

tados Unidos los puso como condición para mantener
una relación de libre comercio con México.

Pero los cambios educativos y energéticos fueron
el eje de la campaña del actual gobierno. Su afán de
destrucción es evidente y las políticas de reemplazo
son altamente cuestionables.

Rápidamente la 4T aplicó cambios cosméticos le­
gislativos a las leyes en materia educativa. Los sufi­
cientes para dejar tranquilos, al menos por un tiem­
po, a los sindicatos que defienden más sus prebendas
que su trabajo.

Pero lo que realmente ha sido una obsesión para el
presidente Andrés Manuel López Obrador es acabar
con la reforma energética porque cree que puede re­
gresar a las glorias de los monopolios energéticos del
desarrollo estabilizador.

Lo que ha podido hacer la 4T con decretos y deci­
siones discrecionales es marginar la participación de
los privados, regresar a la era del carbón y desalen­
tar las inversiones. Todo sin que haya una alternativa
realmente viable, ni siquiera para salvara Pemexde
la quiebra.
Pero todo hasta ahora sin meterse en el terreno de

los cambios constitucionales que pudieran concertar
en términos legales esa visión retrógrada del sector
energético mexicano.

Parece que las cuentas de los votos todavía no sa­
len, hasta que quizá algunos expedientes hagan cam­
biar de opinión a algunos legisladores opositores que
optaran por completar las mayorías necesarias.
Así que equiparar las reformas estructurales a ac­

tos de corrupción es una estrategia con motivos ideo­
lógicos y básicamente con la mira puesta en el sector
energético.
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(tercera y última parte)

Esta parte final de la serie se en­
foca en los grandes errores a la
hora de invertir nuestro dinero y
de lo que pasa cuando no pro­
tegemos lo que tenemos y esta­

mos construyendo:
6. No invertir nuestro dinero.

El ahorro es necesario para poder crear
un patrimonio, pero por sí sólo no es sufi­
ciente: hay también que saber invertir de
manera inteligente.
Si no lo hacemos, nuestro dinero per­

derá poder adquisitivo, por el efecto de
la inflación, lo cual en el mediano o pla­
zo puede ser devastador. Pero, además,
la inversión inteligente, paciente y consis­
tente es lo que permite multiplicar nuestro
capital en el largo plazo, gracias al po­
der del interés compuesto.

Invertir tiene riesgos, sin duda, pero el
mayor riesgo es precisamente no invertir.

7. Invertir persiguiendo rendimientos,
sin tomar en cuenta primero el riesgo.
Mucha gente es víctima de la promesa de
rendimientos muy atractivos y, por eso, ter­
minan cayendo en estalas o tomando ries­
gos altísimos. Además, muchos invierten
sin saber exactamente de qué se trata o
cómo funciona el instrumento que eligie­
ron, lo cual sin duda es un grave error.

Siempre, antes de invertir, primero hay
que conocer el riesgo. Luego los rendi­
mientos. De hecho, la diversificación de
nuestro portafolio debe buscar primero
controlar el riesgo y entonces, sólo enton­
ces, maximizarel rendimiento potencial.

8. Pensar que a nosotros no nos va
a pasar.
Las personas inteligentes saben cuidary
proteger lo que ya tienen y lo que están
construyendo. Muchos, sin embargo, no
lo hacen porque piensan que el riesgo es
remoto o simplemente, que a ellos no les
va a pasar.

Pero las cosas sí pasan y lo estamos
viviendo. Nadie pensaba hace un año
que estaríamos en medio de una pande­
mia larga, de consecuencias muy seve­
ras. Hay familias que han perdido su ho­
gar en un terremoto; o niños que en un
accidente pierden a ambos padres. To­
dos los días suceden cosas graves y terri­
bles en el mundo: es parte de él.

Por eso es nuestra responsabilidad pro­
tegernos (yeso incluye la sucesión). Sí,
cuesta dinero, pero las consecuencias de
no hacerlo siempre son mucho peores.

9. No sabernos asesorar.
Mucha gente deja sus decisiones financie­
ras en manos de "expertos". Tenemos que
entender, sin embargo, que una asesoría

es un consejo. Un buen asesor nos ayuda
a evaluar nuestras opciones, a ponerlas
en contexto, para que así podamos tomar
una decisión adecuada. Pero la decisión

siempre la tomamos nosotros, más cuan­
do se trata de nuestro patrimonio.

Desafortunadamente en el mundo fi­
nanciero, ios "asesores" muchas veces
no son más que vendedores (empleados
o comisionistas de instituciones financie­

ras) mal capacitados (aunque tengan su
cédula). Ganan una comisión por venta,
además de otros incentivos, y eso siem­
pre implica un conflicto de interés. Esto
no significa que todos sean malos: hay
gente muy buena y que siempre pone
primero al cliente. A estos son los que
hay que encontrar.

10. No tener un plan.
Hay muchas personas que van hacia
donde la corriente les lleve. Como subir­
se a un bote sin instrumentos, sin timón,
sin rumbo ni destino. Lo más probable es
que eso no acabe bien.

Por eso es importante tener un plan,
que puede ser sencillo o detallado. Se
trata simplemente de tener una ¡dea cla­
ra de dónde estamos parados y a dón­
de queremos ir. De esta manera pode­
mos saber si las decisiones que estamos
tomando nos acercan, nos alejan o nos
distraen de nuestro destino.

Fecha: 13/08/2020

Página: 15

Area cm2: 242

1 / 1

Columnas Económicas

Joan Lanzagorta, Patrimonio

Joan Lanzagorta

Costo: 195,727

Página 14 de 15



Banxico podría estar cerca
de Analizar ciclo de bajas
El cría de hoy Banco de México (Banxi­

co) llevará a cabo su séptima reunión
de política monetaria del año. El mer­
cado tiene totalmente descontado que
Banxico recortará la tasa de interés de

referencia en medio punto para ubicarla en
4,50 por ciento.

Sin embargo, la atención del mercado esta­
rá puesta en el tono del comunicado de pren­
sa buscando señales sobre la posibilidad de
futuros recortes adicionales. Entre los especia­
listas hay quienes piensan que Banxico está
muy próximo a concluir el ciclo actual de re­
cortes en la tasa de interés que comenzó hace
12 meses y que ha llevado la tasa de 8.25 a
4.50%—incluyendo el recorte descontado por
el mercado para el día de hoy.
En este sentido, hay quienes argumentan

que el reciente repunte en la inflación ­tanto
general como subyacente­ debe ser el factor
decisivo para que Banxico concluya su ciclo
de baja en tasas hoy mismo.

La tasa anual de inflación general ha pasa­
do de un mínimo de 2.15% en abril a 3.66%

al cierre de julio mientras que la subyacente se
ubicó en 3.85 por ciento. Los que están a favor
de esta tesis, subrayan que el mandato único
de Banxico es el de la estabilidad de precios.
Sin embargo, en el otro lado hay especia­

listas que piensan que Banxico tomará una vi­
sión más permisiva con la inflación tomando
en cuenta la debacle económica que atravie­
sa nuestro país y la ausencia total de medidas
fiscales contracíclicas.

Aunque el mandato de Banxico no incluye
fomentar el pleno empleo ­como es el caso de
la Fed que tiene un mandato dual de estabi­

lidad de precios y pleno empleo­, hay quie­
nes piensan que dentro de la Junta de Gobier­
no de Banxico hay integrantes con una visión
más acomodaticia que favorecería un nivel de
tasas de referencia más bajas a pesar del re­
punte en la inflación.

La combinación de ios recortes en la tasa de

fondeo (incluyendo el de medio punto espera­
do hoy) y el aumento en la inflación anual de
los últimos tres meses, ha llevado a la tasa de
interés en términos reales [es decir la tasa no­
minal menos la inflación) de 3.85% en abril
a 0.87% con lo que la tasa real se ubicaría
por debajo de la parte media del rango his­
tórico entre 0 y 2% observado entre el 2001
y el 2017.
Aunque es verdad que en entre el 2014 y el

201 ó hubo algunos meses con tasa reales ne­
gativas­la tasa nominal de referencia se man­
tuvo en 3% entre junio del 2014 y diciembre
del 2015­ la inflación mantenía una trayecto­
ria descendente durante buena parte de ese
periodo.
Aunque la mayoría de los especialistas es­

peran que la tasa de interés de referencia se
ubique en 4.50% al cierre del año, poco más
de una tercera parte de los participantes en
la Encuesta de Expectativas publicada por
Citibanamex, la semana pasada, esperan que
Banxico realice por lo menos un recorte adi­
cional de un cuarto de punto antes de conclu­
ya el año.

En este contexto, es posible que el tono del
comunicado de Banxico deje la puerta abier­
ta para recortes adicionales, aunque en la opi­
nión de este columnista el ciclo de baja en ta­
sas debería concluir más pronto que tarde.
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MEXICO SA
Lozoya, ¿Valachi autóctono?
// Famiglias mexicanas, fúricas
CARLOS FERNANDEZ­VEGA

SEIS DÉCADAS ATRÁS la mafia se
cimbró tras las confesiones y prue­
bas que uno de sus integrantes, Joe
Valachi, rindió y presentó ante las
autoridades legislativa y judicial esta­

dunidense, con lo que, a cambio de protección,
rompió la tradicional omertá y reveló nombres
y apellidos de los cinco integrantes de la "comi­
sión", el máximo órgano colegiado de las cinco
famiglias neoyorquinas. Tras ese episodio, el
crimen organizado no fue el mismo, pues ur­
gentemente debió cambiar prácticas, códigos,
tácticas y estrategias para intentar mantener
intocados sus vastos negocios ilegales, así co­
mo sus muy productivas relaciones con la clase
política de aquel país.

SIRVA DE PARALELISMO, pues de la mafia
mexicana (al menos de la surgida del salinis­
mo) Emilio Lozoya Austin resulta ser el prime­
ro en romper abiertamente la omertá autócto­
na y detallar el modus operandi de las selectas­
famiglias político­empresariales de México y
de qué forma hacían negocios, componendas,
enjuagues, compraventa de favores y demás

gracias que a sus integrantes les permitió ama­
sar fortunas de cuento de hadas, incluida la del
propio ex director de Pemex.

CIERTO ES QUE muchas de las tranzas
eran más que conocidas, pero lafamiglia au­
tóctona se sintió tan confiada, tan suelta, tan
impune, que de plano se descaró y los casos
de Agronitrogenados y Fertinal apenas son un
par de botones del vestuario completo. Este
conglomerado político­empresarial desvalijó al
país, siempre en connivencia con el aparato de
"procuración de justicia", y, como diría Javier
Jiménez Espriú, a lo largo de al menos cuatro
décadas no dejó piedra sin labrar. Total, la fac­
tura siempre la pagaban los mexicanos.

A JOE VALACHI la "comisión" neoyorquina
puso precio a su cabeza, aunque no logró aca­
bar con él, e intentos sobraron. En el caso de
Lozoya quién sabe si ha sucedido lo mismo,
pero lo cierto es que la famiglia mexicana está
fúrica, porque sabe que puede complicársele
el panorama, en especial cuando la cabeza del
gobierno federal no pertenece a su pocilga.
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EN VIA DE mientras, para condimentar la
sopa el ex director de Pemex involucró a dos
ex inquilinos de Los Pinos: Enrique Peña Nieto
y Felipe Calderón; documentó la inyección de
dinero sucio en la campaña electoral del divo
de Atlacomulco; involucró a ex legisladores en
la compraventa de votos para la expedita apro­
bación de las "reformas" del peñanietismo (en
primer lugar la energética, por ser la más jugo­
sa para hacer negocios a costillas de la nación);
corrupción en Etileno Siglo XXI, en tiempos
del comandante Borolas, y mucho más.

A PESAR DE ello, López Obrador insiste en no
enjuiciar a los ex presidentes, salvo que la deci­
sión surja de una consulta ciudadana y que se to­
men en cuenta"cuando menos a los del periodo
neoliberal, esto es Salinas, Zedillo, Fox, Calde­
rón y Peña Nieto, y que la gente decida, porque
no fue un sexenio nada más, sino un periodo de
saqueo, de destrucción del país", y las eventua­
les denuncias serían atendidas por la FGR.

ESO SÍ, EL mandatario dijo que con base en
el testimonio de Lozoya, tendrán que ser lla­
mados a declarar "Calderón y Peña Nieto, el di­
putado, los senadores, todos los mencionados,

bueno, el que estaba de secretario de Hacien­
da, Videgaray. Todos (incluidos Salinas, Zedillo
y Fox). Es por procedimiento, pero al mismo
tiempo no puedo convertirme en encubridor o
en cómplice".

POR CIERTO, EN los corrillos políticos se dice
que, tras las revelaciones de Lozoya, los 353
ex diputados y 95 ex senadores (priístas, pa­
nistas, verdes y aliancistas, allá por diciembre
de 2013, que votaron velozmente a favor de
la "reforma" energética y estiraron la mano)
hicieron compras de pánico y al por mayor ad­
quirieron medicamentos anticagalera. Se trata
de los mismos ex legisladores que, muchos de
ellos, con una sonrisa aceptaron la coima, pero
hoy gritan que el ex director de Pemex "es un
delincuente".

Las rebanadas del pastel

CUESTIONAR LA VACUNA Sputnik­V tiene
tufo rusofóbico y parece un resabio de la gue­
rra fría. ¿Será porque el salvaje de la Casa Blan­
ca hizo berrinche y Putin le ganó la partida?

cfvmexico_sa@hotmail.com
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DINERO
Sin precedente, la lucha contra la
corrupción en México // Coca­Cola admite
q ue no es sana para los niños // // Poetas
ENRIQUE GALVÁN OCHOA

HA SIDO BUENA, en general, la
reacción de la prensa interna­
cional a la decisión del gobierno
mexicano de no enterrar, sino
llevarla a la justicia, la corrup­

ción que campeó en los gobiernos de Felipe
Calderón y Enrique Peña Nieto. La reacción
tiene el valor de ser espontánea, no inducida
ni pagada, la Presidencia ha seguido la línea de
no atender a la prensa extranjera, no obstante
que jugó un papel decisivo para evitar que Fox
ejecutara el desafuero del entonces jefe de go­
bierno del Distrito Federal. El diario británico
Financial Times ­ya una vez fue objeto de un
reclamo del presidente López Obrador­ escri­
bió esto: "El presidente mexicano ha pedido
a dos de sus predecesores (Calderón y Peña)
que testifiquen sobre supuesta corrupción
durante sus administraciones después de que
un testigo los vinculara a esquemas ilícitos. Los
fiscales dicen que Emilio Lozoya, el ex jefe de
la petrolera estatal Pemex, les confesó que el
gigante brasileño de la construcción Odebre­
cht pagó millones de dólares de sobornos para
ayudar a la campaña electoral de 2012 del ex
presidente Enrique Peña Nieto. Lozoya, quien
fue extraditado de España para hacer frente a
cargos de corrupción, también ha alegado co­
rrupción en el marco del gobierno conservador
de Felipe Calderón en 2006­2012. Testificó que
vendía materia prima a una planta petroquími­
ca con una gran pérdida en otro esquema ilegal
que involucraba sobornos, dijo el fiscal general
Alejandro Gertz Mañero". Agrega Financial
Times: "En una medida sin precedente en un
país con una larga historia de proteger a sus
principales líderes de acusaciones, el señor
López Obrador sostuvo que sus dos predeceso­
res debían responder a las denuncias. El fiscal
general ha revelado que ademas de los dos ex
presidentes están involucrados en posibles
actos de corrupción, servidores públicos y
legisladores", dijo el presidente de izquierda en
su conferencia de prensa matutina. "Así que lo
que viene después es que deben ser llamados
y el señor Lozoya debe presentar pruebas".

No podía faltar, por supuesto, un puntillazo.
Agrega el diario: "Los expertos dijeron que el
momento de la extradición del señor Lozoya
de España a México y los dramáticos infor­
mes de su testimonio, eran políticamente
convenientes para un presidente que estaba
luchando contra uno de los mayores números
de muertes por coronavirus del mundo y una
terrible recesión económica". Más allá de ese
comentario, en el balance costo/beneficio, es
importante que conozca el mundo la batalla
contra la mugre política en uno de los países
más corruptos del mundo.

Coca­Cola

EL NUEVO ETIQUETADO ya está presente
en algunas bebidas y alimentos procesados
para prevenir sobre el exceso de sustancias
no recomendables para la salud. Por ejemplo,
Coca­Cola advierte que no es recomendable
para niños por el exceso de calorías y azúcares,
además de los edulcorantes y la cafeína que
contiene. Con el objetivo de cumplir con las
modificaciones que el Congreso hizo a la Ley
General de Salud, y la NOM­O51, Coca­Cola
comenzó a mostrar en algunos de sus produc­
tos el nuevo etiquetado que deberá entrar en
vigor a partir del primero de octubre. Hace
unos días el Congreso de Oaxaca realizó una
modificación a la ley para prohibir la venta de
alimentos altos en azúcares, grasa y sodio a
niños y adolescentes menores de 18 años.

Ombudsman social
Asunto: rimas

NO SABÍA, AUNQUE lo sospechaba, que
hubiera tantos poetas entre los seguidores de
esta sección. Todo comenzó con el tema de la
lucha libre y un recuerdo que hizo Miguel Se­
rralde de la famosa frase "Ni tanto que queme
al Santo, ni tampoco al Blue Demon". Yo añadí
otra bastante mala. "De esa rima que hiciste
de 'Que se queme tanto a Peña como también
a Calderón', la cual reconoces que admite
mejora, te mando mi propuesta a ver cómo te
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suena: Que se queme al Copetón como al que
le dio el avión".

Profr. Benjamín Cortés Valadez

Y ESTA DE Amado Pedrero: "Que se queme
tanto a Peña Enrique como a Calderón Felipe".

Twiteratti

ESCRIBE @FOREVET51: NO soy clarividente
pero pronto elpricin desaparecerá, será el fin
del prianato.

Facebook, Twitter: galvanochoa
Correo: galvanochoa@gmail.com

A Padres y madres de Los normaListas de
Ayotzinapa se reunión con eL presidente
Andrés Manuel López Obrador en Palacio

NacionaL para solicitarle que acelere La
detención de personajes involucrados en La
agresión. Foto Marco Peláez
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La prohibición para
vender alimentos y
bebidas de alto conte­

nido calórico a menores de

edad, en Oaxaca, es una me­
dida en contra de cualquier
alimento de ese tipo o en
contra de ciertas empresas,
las que industrializan y em­
paquetan alimentos de alto
contenido calórico.
Si lo que se pretende es cui­

dar la salud de los menores de
edad la medida debe ser en con­

tra de la comida chatarra, indus­
trializada o no, empaquetada o
no, y no en contra de una rama
de la industria, la que industria­
liza y empaqueta. Sin embargo,
por increíble que sea, no es así.

Hace unos días apareció en
las redes sociales un comunica­

do de la diputada morenista Ma­
galy López Domínguez, del H.
Congreso del Estado de Oaxaca,
que transcribo íntegro: "¡Que no
te engañen! Los dulces regiona­

les, los panes, el tejate, la tlayu­
da, los chicharrines que elabora
la señora de la esquina, los bolis,
las nieves o cualquier otro pro­
ducto que no sea empaquetado
o industrializado no aparece en
la Norma Oficial, por lo tanto,
su venta a menores de edad no

se prohibe en Oaxaca". Ya tene­
mos la respuesta: la propuesta
es contra la industria, no a favor
de la salud. Es contra cierto tipo
de comida con alto contenido

calórico, no contra cualquier
tipo de comida chatarra.
A favor de la salud, o en

contra de la industria, la prohi­
bición de venderle comida cha­
tarra a los menores de edad re­

sulta inconstitucional, es decir,
no se ajusta a lo establecido en
la Constitución, en cuyo Art. 5
leemos que "a ninguna persona
podrá impedirse que se dedique
a la profesión, industria, comer­
cio o trabajo que le acomode,
siendo lícitos", por lo que, para
que la prohibición deje de ser
inconstitucional, la producción
industrializada de alimentos
con alto contenido calórico
debe ser calificada como ilícita

(ojo: no solo su venta, también

su producción), calificación que,
bajo la óptica de gente como la
diputada López Domínguez, no
se aplicaría a la producción no
industrializada (artesanal) del
mismo tipo de alimentos con
alto contenido calórico. ¿Qué
tenemos? Legislación selectiva.
Otorgamiento de privilegios a
favor de la producción artesanal.
Limitación de la competencia.
Estado de chueco.

Además, si lo que se quiere
es evitar que los menores de
edad consuman es tipo de pro­
ductos, por las enfermedades
que pueden provocar, lo que se
debe prohibir es eso, su consu­
mo, no solo su venta. A los me­
nores de edad, desde sus padres
hasta sus hermanos mayores de
edad, les pueden comprar el re­
fresco y las papas.
¿De veras creen, quienes lo

proponen, que prohibir la venta
de refrescos y papas a meno­
res de edad evitará que estos
las consuman? Una cosa es la

intención del legislador y otra
las consecuencias de la ley una
vez promulgada, consecuencias
que bien pueden ser exactamen­
te lo contrario de esa intención .
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Hey jude... Ayer se conme­
moró el "Día Internacio­
nal de la Juventud" una

fecha que nos invita a la reflexión
sobre el panorama que enfrentan
las nuevas generaciones.

En el orbe hay un robusto ejército de
mil 200 millones de personas que tienen
entre 15 y 24 años. Sin embargo, de cara
al acotado crecimiento económico y la
acelerada automatización, el asegurar
un mercado laboral sustentable para dar
lugar a todas esas lozanas manos repre­
senta uno de los principales retos en la
agenda internacional.

Por si fuera poco, la llegada del Covid­
19 impactó severamente a este grupo. De
acuerdo con datos de la Organización
Internacional del Trabajo, que comanda
Guy Ryder, las repercusiones van desde
la interrupción de sus programas estu­
diantiles a un mayor desempleo.
Al detalle, se estima que en el orbe

73% de los jóvenes padece por el cierre
físico de sus escuelas y centros educati­
vos. Lo que en países de recursos medios
y bajos se tradujo en la pérdida de clases,
dadas las limitantes de acceso digital y
una mayor deserción estudiantil.

Uno de cada 8 estudiantes, el 13% no
continuó con su instrucción durante el

primer semestre del año.
De igual forma, el menoscabo en el

mercado laboral es innegable, situación
que se agudiza en particular para los más
chavos. El 17% de ellos dejó de trabajar
durante la pandemia, mientras que para
el resto las horas de trabajo disminuyeron
en promedio 25%.

Como resultado de lo anterior el 42%
de los muchachos estuvo en la mira de los
recortes salariales...

Sueños cargados y bolsillos vacíos... A
su vez en AL y en México el horizonte
tampoco es más halagüeño. Hoy ser joven
aquí es sinónimo de falta de oportunida­
des, subocupación o empleo informal.

Sólo el año pasado la desocupación
juvenil alcanzó el 17.9% en la región, lo
que implica que unos 9.4 millones de los
muchachos se encontraban en situación

de desempleo. En otras palabras, el 40%
de las personas que no encontró chamba
eran menores de 24 años.

A lo anterior sume que un 60% de ellos
de plano se ocupó en la informalidad,
sector que no ofrece prestaciones básicas
laborales. Es más, en el caso de México la
informalidad entre los jóvenes alcanza al
78% de esa población, el segundo peor de
la región y sólo por debajo de Haití.

El asunto es preocupante, máxime
que se calcula que 80% de los trabajado­
res informales verá una caída severa de

sus ingresos...

Deme una oportunidad... Además 40%
de los jóvenes se empleaba en sectores
que se vieron fuertemente afectados
por la crisis de salud como son la hote­
lería, alimentación, comercio y servicios
técnicos.

Bajo ese panorama, se prevé que en la
región la tasa de desempleo juvenil po­
dría fácilmente alcanzar el 26%; es decir,
que casi 14 millones de jóvenes no encon­
trarán chamba. Está canijo...

CRECE APARADOR DIGITAL

El súper online... Con las medidas
de confinamiento las compras de
productos de consumo masivo por la
vía digital se elevan. De acuerdo con
el "Ranking de las Marcas Online más
Elegidas" desarrollado por Kantar
Worldpanel, al mando de Fabián Ghi­
rardelly, la más comprada fue Heinz,
seguida por Coca­Cola. Como quiera,
las compras de Nescafé, L'Oréal y Dove
avanzaron por arriba del 20%, con lo
que ya representan más del 10% de
todas sus ventas. Así que cobra fuerza
aparador digital...
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La nota es que la testigo social Cynthia
Valero Sotelo, quien siguió de princi­
pio a fin la licitación pública nacional

electrónica No. LA­008VST977­E62­2020

para la compra de equipo de laboratorio a 83
centros de acopio de leche de Liconsa, acre­
ditó en julio pasado que el proceso se siguió
conforme a derecho y que la empresa gana­
dora, Turbofin, lo hizo por obtener el mayor
puntaje económico­técnico y sin que se de­
tectarafavoritismo hacia algúnparticipante.

El mes pasado existieron una serie de dudas y objecio­
nes sobre los motivos que llevaron a Liconsa, a cargo de
Bernardo Fernández, a decidir por Turbofin como su pro­
veedor de equipos esenciales para mejorar la calidad de la
leche provista por pequeños productores a fin de procurar
un alimento de excelencia a 6 millones de mexicanos más

pobres y, simultáneamente, reducir la importación de leche
en polvo con la que se dieron vuelo los administradores de
la paraestatal en el sexenio. Las razones de esa elección fue­
ron documentadas por la testigo social, quien demostró que
Turbofin obtuvo 97 de 100 puntos en todo el proceso de cali­
ficación. Vaya, conforme a reporte, inicialmente llegaron 16
propuestas pero sólo calificaron al final 4 de ellas: Credifom,
Turbofin, Total Leasing y OMG International. Y de ellas, con­
forme el reporte que la testigo social, no pudieron alcanzar
el mínimo de 37­5 puntos en su oferta técnica (de un total
de 50 puntos) Credifom, Total Leasingy OMG. Sólo Turbofin
presentó una oferta técnicamente solvente con un sistema

de laboratorio que permite el registro digital de proveedores
para establecer planes específicos para mejora del producto.

La representante de la SFP, que encabeza Irma Eréndira
Sandoval, señala que no hubo favoritismo en el concurso
que efectuó en Liconsa el subdirector de Aseguramiento
de la Calidad, Rodolfo Mario Terán Rincón, y autorizó el
Gerente de Producción, Hugo Buentello Carbonell. Ahora,
lo que se espera conforme al contrato, es que ese equipo de
laboratorio coadyuve a la mejora económica de los produc­
tores y de una mejor alimentación para las personas menos
favorecidas.

Acuerdo Semarnat­Sader. La decisión fue salomónica
y no hubo bajas en el gabinete como se previo sucedería
en la confrontación entre Víctor Manuel Toledo y Víctor
Villalobos: la manzana de la discordia, la importación del
herbicida glifosato, quedó zanjada pues se dejará de usar
progresivamente en los próximos 4 años (no entra en los
programas de gobierno) a fin de generar una dramática
caída en la productividad de la producción industrial. La
exigencia del ambientalismo radical era dejar de importarlo
de inmediato sin importar consecuencias. AMLO restable­
ció el equilibrio dentro de sus filas que, ojalá, sea duradero.

Ayuda motorizada. Abundan ideas de políticos para
hacer frente a los efectos económicos de la pandemia,
pero son pocos los que las llevan a la práctica. Uno de esos
pocos es el senador por Yucatán, Carlos Ramírez Marín,
quien junto con un grupo de diputados donaron sus sala­
rios para el plan "Para ti­Contigo". Su idea bautizada como
"Para ti­Contigo", para entregar motocicletas a pequeños
negocios y comercios y así puedan realizar rápidamente
entregas a domicilio. En alianza con una entidad financiera,
acopiaron el dinero y entregaron las primeras 23 unidades
sin que los beneficiarios padezcan engorrosos trámites
amén de pagar enganche. ¿Quién se suma?
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REUNIÓN VIRTUAL
Analizarán daños a

agricultores de EU
En Estados Unidos, el 13 y 20
de agosto se reunirán de ma­
nera virtual el representante
Comercial de ese país, Robert
Lighthizer; el secretario de
Agricultura, Sonny Perdue,
y el titular de Comercio, Wil­
bur Ross. Se prevé que discu­
tan las prácticas de comercio
exterior que perjudican a los
agricultores de EU de produc­
tos de temporada.

MESAS DE TRARAJO

CCE y UIF van contra
competencia desleal
Una vez firmado el convenio

para la prevención y combate
de delitos de operaciones con
recursos de procedencia ilícita
y financiamiento al terrorismo
por el CCE y la Unidad de Inte­
ligencia Financiera, se preten­
de que, al elevarse la bancari­
zación, puedan seguir la huella
financiera del dinero y evitar
competencia desleal. Realiza­
rán pronto las mesas de trabajo.

NIEGAN COLUSIÓN

Vitalmex impugnará
sanción de la Cofece

Grupo Vitalmex impugnarála
multa impuesta por la Cofece

por colusion en licitaciones de
servicios de estudios de labora­

torio y bancos de sangre con el
Issstey el IMSS (2008­2016).
Argumenta que participaron
en un concurso para el Issste
en 2015 junto con Hemoser,
porque evaluaban adquirirla y
al final le cedieron el contrata

DONA MÁS DE 17.5 MDP

Alsea apoya a 348 mil
durante la pandemia
Desde el inició de la contingen­
cia Alsea apoyó a más de 348
mil personas con 319 tonela­
das de alimentos, equivalente
a más de 17.5 millones de pesos,
donados a colaboradores, per­
sonal de salud, elementos de se­
guridad públicay comunidades
indígenas entre otros, a través
de "Vapor nuestros héroes".

CONCANACO Y COZUMEL

Certificarán en salud
a empresas turísticas
Con el objetivo de buscar apo­
yos para la recuperación del
turismo de manera segura, la
Confederación de Cámaras Na­
cionales de Comercio, Servicios
yTurismoyelmunicipiodeCo­
zumel firmaron un convenio

de colaboración para capacitar
empresas en su certificación
como seguras en materia de sa­
ludy para su digitalización.
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Dentro de los héroes de la pan­
demia está el personal médi­
co, pero también los dueños

de las pequeñas y medianas empresas.
Covid­19 es uno de los mayores retos de las

pymes. Solo 4 por ciento de ellas en México ha
recibido un apoyo financiero, según el Reporte
global sobre el estado de las Pequeñas Empre­
sas de Facebook, la OCDE y el Banco Mundial.
En el Observatorio Covid­2019 América Latina
y el Caribe, de laCepal, se muestran siete catego­

rías, en seis México tiene el número másbaj o de
acciones tomadas para apoyar a las empresas.
Así, tras varios meses de pandemia, se per­

dieron 3 de cada 10 pymes, según el reporte.
Facebook anunció varias iniciativas: acce­

so al Business Resource Hub para capacita­
ción en habilidades digitales, apoyos con un
valor de 36 millones de pesos para 815 pymes
en México, y la quinta edición de 'Ella Hace
Historia', en colaboración con las organiza­
ciones Mujer Emprende y CREA
¿Por qué una iniciativa con enfoque de gé­

nero? En la primera entrega del reporte, uno
de los hallazgos fue que las empresas lidera­
das por mujeres en México habían sido más
golpeadas por la pandemia. De las pymes
operando, había una diferencia de 15 puntos
porcentuales entre las lideradas por hombres
que las lideradas por mujeres. Una brecha
mayor a la vista en el resto de los más de 50
países analizados, me explicó Adriana Peón,

directora comercial de Facebook México.

"Son desigualdades históricas, pero si no
hacemos algo distinto hoy, no van a cambiar.
Tenemos que dar poder a las mujeres enten­
dimiento de temas financieros básicos", me
dijoAdriana
Esta vez 'Ella Hace Historia' se enfoca en

educación financiera para que 15 mil muj eres
tómenlas mejores decisiones financieras para
su negocio.
"La magnitud de la crisis económica que

viviremos no ha sido dimensionada. Fuimos

optimistas y pensamos que pasaría para el ve­
rano. Ahora no vemos para cuándo", añadió.
"Necesitamos empoderar a las muj eres más
que nunca. Hay una brecha en conocimientos
financieros independientemente del nivel de
privilegio o no privilegio en el que creciste".
Seles capacitaráenfinanzaspersonales, có­

mo hacer un plan de negocios y conseguir fi­
nanciamiento para sus empresas.
Pero, dice Adriana, "para mí, en conjunto

(el programa de educación financiera con los
de habilidades digitales), permite maximizar
el impacto y mantener sus negocios a flote".
Facebook, cuya misión es dar poder a las

personas para crear comunidad, quiere con­
tribuir ala reactivación y, de paso, lograr mexi­
canas con resiliencia económica.
Cada estímulo, apoyo o acción para que las

pymes sobrevivan al covid­19 ayudará a Méxi­
co. No olvidemos que son ellas, las pymes, las
que antes de la pandemia generaban 6 de cada
10 empleos y aportaban 50 por ciento del PIB.
Necesitamos que les vayabien.

Fecha: 13/08/2020

Página: 18

Area cm2: 229

1 / 1

Columnas Económicas

Vivir como reina y gastar como plebeya / Regina Reyes­Heroles

Regina Reyes­Heroles

Costo: 27,938

Página 4 de 5



Ci
uando hablamos de las crisis que

i ha detonado el coronavirus, las
que predominan son la econó­

mica, la de salud y la de inseguridad. Y no es
para menos. Estos tres frentes arrojan resul­
tados alarmantes. Menos evidente, aunque
quizá más trascendental, es la crisis educativa
que se nos viene encima.
Puede que no esté tan presente por la gra­

vedad inmediata de las otras crisis y porque la
mayor parte de sus costos se generarán con el
paso del tiempo. Sin embargo, las consecuen­
cias del deterioro educativo que estamos vi­
viendo las resentiremos por décadas.
La semana pasada comenté en este espacio

sobre la mayor desigualdad y menor movilidad
social que provocará la sustitución de clases
presenciales por digitales. Es mucho más difí­
cil para un niño de bajos recursos, sin compu­
tadoray acceso a internet, adaptarse a un siste­
ma de educación a distancia que para uno más
acaudalado, con las habilidades y herramientas
apropiadas. El golpe psicológico de no convivir
consus compañeros tambiénes mayor.
Pero los efectos de la crisis educativa que se

aproxima van más allá. Viene un efecto domi­
nó, desencadenado por la crisis económica, que
afectará tanto a la educación privada como a la
pública Conmenos recursosfínancieros dispo­
nibles, cientos de miles de padres de familia se
han visto en la necesidad de cambiar a sus hij os
de escuelas privadas a públicas. Esta dinámica
ya era evidente desde hace meses, pero el anun­

cio de la SEP de que el ciclo escolar 2020­2021
se llevará a cabo con clases por televisión hasta
que el semáforo de actividades permitidas esté
en verde magnificó la tendencia.
Anteeléxododealumnosaescuelaspúblicas,

las escuelasprivadas, con unamenor matrícula,
están sufriendo por mantenerse aflote. LaAso­
ciación Nacional para el Fomento Educativo y
la Asociación Nacional de Escuelas Particula­

res (ANFE­ANEP) estima que cuatro de cada
10 desaparecerá. Así de grave. Estamos hablan­
do de más de 18 mil colegios y de todos los pues­
tos de trabajo —desde maestros hasta personal
de aseo— que cobijan. ¿Qué haránlos miles de
maestros desempleados?
Por si fuera poco, aquellas escuelas privadas

que sobrevivan tendrán que enfrentar el recla­
mo de padres de familia de reducir sus cuotas ba­
jo el argumento de que las clases sonadistancia.

Por su parte, las escuelas públicas, de por sí
severamente limitadas de recursos, tendrán
que absorber una ola de estudiantes prove­
nientes de las privadas: entre 1.8 y 2.1 millones,
según ANFE­ANEP. Son cifras ¿armantes. El
impacto en la calidad de la educación pública—
la cual ya dejaba mucho que desear— será sig­
nificativo. El resultado serán generaciones de
jóvenes mexicanos mal preparados.

El Presidente advirtió hace unos días que no
habrá apoyo gubernamental para escuelas pri­
vadas. Dijo que su responsabilidad es con el sis­
tema de educación pública. Entiendo el argu­
mento. Los recursos del gobierno sonlimitados
en este momento. No obstante, el daño será ge­
neralizado. Se viene una debacle educativa
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Ju io Brito A,

* Será de 70.8% la caída del turismo internacional
* Factible, nueva rebaja de tasas de interés: Banxico
* Por depreciación y COVID subirá 56.6% deuda
Heliv Boni, director general de Análisis en HR Ratings,

señaló que Ja deuda de México en su medida más amplia
aumentará 10 puntos del PIB este año. nada más al

incorporar el impacto de la depreciación cambiaría y La caída de la
actividad económica por el Covid­19. El aba llevará al saldo histórico
de pasivos al 56.6% de' PIB, Este incremento en la deuda, que pasará
del 44,9% del PIB que registró al cierre del año, a 5 6,6% del producto,
es un factor de riesgo para la calificación soberana que se encuentra
actualmente en perspectiva Negativa,
Al participaren un webinar sobre "El crecimiento económicoy la di­
rección de Ib política fiscal", explicó que es poco probable que el resto
del año se presente una nueva tensión en el mercado que pueda pre­
sionar más al tipo de cambio y afectar de nuevo la medida de la deu­
da como proporción del PIB.

PRONOSTICOS. La Secretar ía de Turismo, que dirige Miguel 'fo­
rnico, señaló aun que se llegue con semáforo verde, la llegada de tu­
ristas internacionales tendrá una caída de 70.8 por diento con respec­
to a 2019. "En el mejor escenario llegarían 5 millones 5 6 7 mil turis­
tas por vía aérea. Ja mayor parte de ellos provenientes de Estados Uni­
dos y Canadá". En un escenario moderado­es decir, con un semáforo
epidemiológico en amarillo­ el arribo aéreo de los viajeros extranjeros

podría alcanzar los 5 millones 523 mil tu­
ristas, una caída de 71 por ciento con res­
pecto al cierre de 2019.

REDITO. Alberto Ramos, analista de
Goldman Sachs, comentó que existe una
probabilidad del 7 5% de un recorte de 5 0
puntos hoy en las tasas de interés de refe­
rencia del Banco de México, que gobierna,
Alejandro Díaz de León y que enfren­

ta un triple reto en su decisión monetaria: la presión alcista de la in­
flación, unaecononaía contraída3' un mercado que debe mantenerse
atractivo para los capitales.

INVERSIONES. Pagofácil, filial de GINgroup, que preside Raúl
Beyrati Sánchez, aumentará su presencia en el mercado, invírtien­
do agresivamente en nueva tecnología, seguridad, difusión, posicio­
namiento de marca y en capital humano para poder robustecer su
servicio de calidad. Actualmente, en México operan alrededor de 40
agregadoras de pago, donde Pagofácil se posiciona en el 4to. lugar
ya que cuenta con opciones en una sola plataforma como: Pagos on­
line, vía mail, en efectivo en más de 24,000 puntos de venta (Seven
Eleven, Extra, Farmacias del Ahorro, terminal punto de venta, pagos
por medio de móvil.

NOMBRAMIENTO. Bridgestone Latinoamérica Norte anunció a Mi­
guel Pacheco Ancolia como Country Manager México, mientras
que jorge Bayona Céspedes fue nombrado Country Manager para
la región América Central, que comprende Ja atención de los merca­
dos de Costa Rica, Centroamérica, el Caribe, CoJombia y Ecuador. Ba­
jo este nuevo rol, Miguel Pacheco y Jorge Bayona serán responsables
de diseñar, planear coordinar y ejecutar las estrategias comerciales en
cada localidad, así como de trabajar en conjunto con los equipos de
Marketing, para alinear la implementación de las acciones estratégi­
cas más adecuadas en cada uno de los mercados.

j ¡diobrí ttn'alcronica. com.m x
jbrito'ftifahoo.com

@abríto¡
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LO SENTIMOS CHAIROS
GANO EL GLIFOS ATO

Si se podrá usar glifo,sato
en los cultivos y
en el campo mexicano

uevamente se hizo
1% T presente la razón en

Andrés Manuel López
J_ Obrador (AMLO): en

._Jj el debate entre si con­
tinuar prohibiendo o

permitir la importación del herbicida
químico glifosato para uso en el sector
agroalimentario, el Presidente ya decidió
lo correcto, sí se podrá usar glifosato en
los cultivos y en el campo mexicano.
El anuncio de ayer es un extraordi­

nario triunfo para Bosco de la Vega, el
presidente del Consejo Nacional Agro­
pecuario (CNA) y para Víctor Villalobos,
secretario de Agricultura. Ambos habían
defendido el uso del herbicida. Incluso De
la Vega había señalado la potencial caída
de 50 por ciento en la productividad en
el campo si se prohibía definitivamente
su uso, con una gravísima afectación en
la economía de las familias mexicanas

por la inflación que se derivaría de una
menor cantidad de producto disponible.
¿Quiénes perdieron? Nuevamente

la chairiza, esos grupos ideologizados
dentro del gobierno que
como hordas atacan todo

lo que tiene que ver con

firmas privadas y corpo­
raciones multinacionales.
Al centro de sus ataques
estaban marcas de glifo­

sato como "RoundUp", fabricado por la
alemana Bayer, que está indicado para
el control de malezas y zacates. Otras
marcas famosas son "Faena", "Eurosato"
y "Cacique 480".

AMLO señaló ayer que el Conacyt, que
preside María Elena Alvarez Buylla, se
dedicará en los siguientes cuatro años a
buscar alguna alternativa a este producto
porque "no podríamos quitarlo así de un
golpe, no se podría, se nos caería la pro­
ducción de alimentos y de productos". Y
añadió que "esto no es sencillo, hay países
en que ya han intentado buscar opciones,
no han podido, pero estamos obligados a
invertir para buscar opciones".

Si Conacyt descubre un herbicida de
amplio espectro que sustituya al glifo­
sato, y si la capacidad de producción,
distribución y abasto queda garantizada,
entonces sí habrá un problema para los
actuales fabricantes del herbicida. En ese
escenario, si la izquierda tipo 4T continúa
gobernando México después de AMLO,

insistirán en prohibir el glifosato, inclu
so querrán fundar una empresa estatal
que fabrique su producto, a pesar de los
múltiples estudios internacionales que
científicamente han documentado que
el glifosato no genera daños a la salud.
Pero por lo pronto, tranquilos, la ciencia
ha triunfado.

FERNÁNDEZ CARBAJAL
Gran conversación ayer
entre Bill Gates y José An­
tonio Fernández Carba­

jal, presidente del Tec de
Monterrey. Las preguntas

las formularon los estudiantes. Gates dijo
que la pandemia nos tomó despreveni­
dos. Predijo que terminará en 2022 con
la vacunación masiva; pero subrayó que,
mientras tanto, la enfermedad está exa­
cerbando las inequidades en la sociedad.
Señaló que su Fundación está lista para
trabajar con los gobiernos del mundo...
Que escuche quien quiera escuchar.

EL ANUNCIO ES UN
EXTRAORDINARIO
TRIUNFO PARA

BOSCO DE LA VEGA
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MURAT Y LA COMIDA
CHATARRA

Oaxaca puede ser ei primer estado en
prohibir la venia de producios de bajos
nutrientes a niños y jóvenes

no de los gobernadores con mejor acep­
por el manejo de la pandemia es

Alejandro Murat Hinojosa, de Oaxaca.
Esta semana se conocieron los resul­

tados de sendas encuestas levantadas

por México Elige y Mitofsky donde se
da cuenta de ello. La primera refiere una

aprobación de 72.9 por ciento, mientras que la segunda
destaca que entre febrero y julio la aceptación del man­
datario oaxaqueño ha crecido 10.9 por ciento.
Murat fue uno de los primeros gobernadores en buscar

apoyos económicos hasta por debajo de las piedras para
paliar el cierre de la economía, amén de entregar des­
pensas en comunidades alejadas que decidieron cerrar
sus municipios para evitar contagios. También canceló
eventos masivos como la Guelaguetza y desde el año
pasado ha comprado medicinas para sortear los cambios
en el sector salud dictados desde la 4T.
Ahora Murat se enfrenta a un tema que podría ser par­

teaguas en materia sanitaria. Me refiero a la publicación
de la una ley que prohibirá la venta de comida chatarra a
niños y jóvenes para favorecer una nutrición sana.

La pelota caliente que le lanzan a Murat tiene muchas
aristas, ya que la obesidad es
multifactorial, y se impediría que
los niños compren un refresco,
pero podrán comer una tlayuda
o un plato de mole.
La prohibición llegaría en

plena recesión afectando a mi
les de tienditas que explican 60
por ciento de sus ingresos en la

venta de alimentos procesados, sin olvidar que Oaxaca

tiene una enorme economía informal que, como imaginará,
no estará sujeta a esa regulación.
LA RUTA DEL DINERO

Con las denuncias interpuestas en contra del alcalde
panista Jovani Miguel León Cruz por desvío de recursos
públicos por más de 10 millones de pesos de la cuenta
pública 2020, donde tuvo que falsificar las firmas de sus
regidores para "validar" sesiones de cabildo fantasmas,
se destapan una serie de corruptelas cometidas por al­
caldes de Hidalgo a tan sólo unos días de que terminen
sus mandatos. En los últimos meses alcaldes de más de

80 por ciento de los municipios han sido señalados por
diversos delitos, incluso uno muy grave como el de estar
ligados con la delincuencia organizada, tal como es el caso
de Erick Marte Rivera Villanueva y Pascual Charres ex­
hibidos durante una conferencia mañanera del presidente
Andrés Manuel López Obrador... La Entidad Mexicana
de Acreditación (EMA), de Jesús Cabrera, entregó una
acreditación en las subramas de concretos y geotecnia
al laboratorio de la Secretaría de la Contraloría General
del Gobierno de Hidalgo, que opera como laboratorio de
ensayos en construcción, demuestra que cumple con la
NOM 17025­2018. De acuerdo con la EMA, en Hidalgo
existen 36 laboratorios acreditados, tanto de ensayo,
como de calibración, de los cuales siete son acreditados en
construcción, y el objetivo es demostar a los organismos
de evaluación como laboratorios, unidades de verificación
y organismos de certificación, se encargan de verificar el
cumplimiento de las normas.

ROCELIOVARELA@HOTMAIL.COM

@CORPO_VARELA

LA PROHIBICION
AFECTARÍA
A MILES DE

TIENDITAS
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LADY VARO
¿CUANTO CUESTA ENFERMARSE
DE COVID­19?

LADY VARO
Mi prometido tiene Co­

vid­19. Quiero contarles
todo lo que hemos pasa­
do y pagado con la fina­
Edad de creai concien­

cia de que es mucho más barato usar un
buen cubrebocas, una careta de mica,
mantener sana distancia y lavarse cons­
tantemente las manos que padecer toda
esta odisea e Incerttdumbre de padecer
coronawus.

La noche del martes de la semana pa­
sada, mi prometido comenzó a registrar
temperatura de 38 grados, así que llamé
a una doctora que vivía cerca y lo revisó.
Además de la temperatura parecía que
tenia una infección estomacal por la dia­
rrea que presentaba, pero !a doctora no
dudó ni un momento en mandarle a ha­

cer la prueba Covid­19 al laboratorio de
su preferencia. Esa noche le recetó me­
dicina para la temperatura y para preve­
nir neumonía. El gasto de la primera tac
tura de los medicamentos más la consul­

ta fue de mil pesos aproximadamente.
Al día siguiente, él y yo nos hicimos la

prueba Covid­19 en Laboratorios PolanCo,
el costo de la prueba por persona fue de
3J99 pesos, Nos la hicieron sin bajamos
del coche, Solo balamos la ventanilla del
auto y nos metieron dos laigos y delgados
cotonetes. Uno. por la garganta y otro en la
tosa nasal izquierda Hasta el fondo.

No existe un costo üníco para las
pruebas, hay para todos los gustos y al­
cances. El precio más barato lo podemos
encontrar en los laboratorios Salud Dig­
na, en mil 300 pesos; le siguen Laborato­
rios Labiomola que ofrecen el servicio en
2 mil 400 pesos; Laboratorios Azteca en
2 mil 949 pesos; Laboratorios Jenner, la
tiene en 3 mil 499; Laboratorios Olab y
Chopo la ofrecen en 3,599. En los Hospi­
tales Angeles Interlomas, ABC Observa­
torio, Español de la Ciudad de México y

Médica Sur, el costo va de los 6 mil a los
40 mil pesos. Los precios pueden variar
pues depende de las promociones que
ofrezcan ese día.

Después de dos días tuvimos nuestro
diapósüco; Él era positivo y yo, negati­
vo. Durante los dos días de espera de la
prueba mi prometido se comenzó a sen­
tir más mal. Por lo que decidió consultar
a otro médico que lo atendió vía telefó­
nica y que le cobró 1,800 pesos. Él cual
sugirió una dosis más fuerte de medica­

mento paia calmar la temperatura. Así
que en esta nueva factura súmenle una
caja de paracetamol, sueros y la consulta
del doctorcito. El cual ya ni nos contesta
e! teléfono,

La cosa no paró ahí. Un tercer médico
lo tuvo que ver un día después pues aun­
que su temperatura estaba controlada ya
comenzaba la tos, las flemas y el flujo
nasal. El tercer médico ie pidió una to
mografia de tórax sin contraste, la cual
tuvo un costo de 3 mil 198 pesos. Tres
medicamentos más con un costo total de

1,358 pesos. Y posteriormente unas vita­
minas de 500 pesos. Nos dijo que esta
enfermedad lleva un tratamiento inme­

diato y otro posterior para lograr una re­
cuperación integral.
Aún no sabemos qué medicinas

más falten por comprar, pero por el
momento al octavo día de haber pre­
sentado los síntomas de la enfermedad

mi prometido está reaccionando bien a
los medicamentos.

Esto, queridos lectores, lo escribo con
el ánimo de que aquellas personas que
aún no creen que la enfermedad existe o
no le toman importancia, se detengan en
pensar cuánto cuesta hacerle frente a
esto y se pregunten si cuentan con un
ahorro suficiente para salir adelante. Es­
toy segura de que pocas personas lo lo­
grarían.
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Disputa por el BID, pleito entre populistas
El Banco Interamericano de Desarro­

llo (BID) y el próximo relevo de su di­
rigencia dejan ver que las divisiones
continentales son importantes y que

se acentúan cuando se enfrentan los estilos

populistas de gobernar.
El BID es codiciado porque es el prestamista

de la región y vaya que son tiempos en que
muchas naciones podrán requerir de esos
recursos para salir de la crisis.
Pero también son tiempos en que hay claras

divisiones en la conducción política de los

países. Es la América de Nicolás Maduro en
Venezuela, de Trump en Estados Unidos o de
Bolsonaro enBrasil. Se parecen enlas formas,
pero son totalmente diferentes en el fondo.
Resulta que el candidato más adelantado

para sustituir a Luis Alberto Moreno al frente
del BID, elección que se tiene que llevar a cabo
en la reunión virtual que debe realizarse los
próximos 12 y 13 de septiembre, es el esta­
dounidense Mauricio Claver­Carone.

Este personaje, además de ser consejero y
candidato de Donald Trump, es un claro opo­

sitor a los regímenes de Cuba y de Venezuela.
Este posicionamiento viene muy bien a los

regímenes democráticos de la región que han
combatido a esas dos dictaduras, pero moles­
ta a muchos simpatizantes de esos sistemas
políticos.
De hecho, Claver­Carone ya cuenta con

el respaldo de 17 países latinoamericanos.
Pero el Gobierno de Cristina Fernández de

Kirchner, bajo el mando del presidente Al­
berto Fernández, en Argentina encabeza una
oposición a esta candidatura estadounidense.
El argumento de los argentinos, al que tam­

bién se han sumado Costa Rica, Chile y Méxi­
co, es que conlapandemianohaylas condicio­
nes para llevar a cabo ese relevo y que habría
que esperar al próximo año. Lo que claramente
parece una estrategia dilatoria para minar la
candidatura de Claver­Carone. Es, pues, una
oposición al personaje, no a los tiempos.
El Banco Interamericano de Desarrolloy sus

47 socios reparten el peso de su voto depen­
diendo la intervención financiera que tienen
para fondear los préstamos a la región. Por
ello es que Estados Unidos, uno de los grandes

aportantes, tiene el 30% del peso del voto.
Mientras que los cuatro opositores abiertos,
México, Argentina, CostaRicay Chile, concen­
tran poco más de 20% del peso del voto.
Quien aspire ala dirección delbanco requie­

re del respaldo de al menos 15 de los 28 países
americanos integrantes del BID para conse­
guir el puesto, por lo que Claver­Carone ya ten­
dría los votos necesarios. Pero la batalla de sus

opositores es para postergar la eleccióny ganar
ti empo para cabildear a favor de otro candida­
to. Por eso la molestia estadounidense.

Hay pues dos bloques con diferencias evi­
dentes en confrontación por ese puesto. Y si
bien en ambos bandos hay populistas consu­
mados, queda claro que la defensa de los regí­
menes de Venezuela y Cuba se han metido en
medio de el relevo en esta importante posición
Y, claro, en uno de los bandos está el candi­

dato de Donald Trump, por eso la respuesta
ha sido al nivel de los decibeles habituales del

republicano. El Gobierno estadounidense ha
advertido que no dejará que un grupo mino­
ritario obstaculice la elección.
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