
• Sus signos vitales no eran buenos desde antes
de que contrajera COVID­19.

Arriba un paciente al hospital, se sospecha que tiene CO­
VID­19. Antes de ver al paciente directamente, el doctor
indaga con el médico residente que hizo la primera eva­
luación y pregunta: "¿Cuál es el historial del paciente?", a
lo que el médico responde: "Se llama economía mexica­
na, sus signos vitales no eran buenos desde antes de que
contrajera COVID­19, en febrero la inversión fija bruta, la
cual nos da una idea de un tercio de la salud del pacien­
te, cayó 10.2 por ciento en comparación anual. También
la actividad industrial, la cual permite tener una segunda
lectura, retrocedió 3.5 por ciento en dicho mes. De hecho,
el valor de producción de las empresas de la construcción
se sumió 15.6 por ciento. Además, en febrero y a lo lar­
go de 2019 tuvo la peor crisis de los últimos 10 años. En
cuanto al consumo privado, éste cayó en el segundo mes
del año 0.5 por ciento. En conclusión, doctor, el paciente
llegó a febrero con un Indicador Global de la Actividad
Económica con un descenso 1.6 por ciento anual".
El doctor, preocupado, le pregunta al médico cuáles

son las primeras manifestaciones del COVID­19. La res­
puesta sale como un recital de la boca del joven galeno,
quien comienza por el Producto Interno Bruto estimado,
el cual, en los primeros tres meses del año, mostró una
caída de 2.4 por ciento. También perdió presión y algo
positivo es que la inflación cayó a niveles de 2.1 por ciento
por lo bajo de la demanda, a pesar de que la moneda se
ha depreciado 21 por ciento desde inicios de marzo. La
cejas del doctor se arquearon ante la sorpresa, pero se
atreve a preguntar por los síntomas en abril. El médico
residente contestó: bueno tiene un estudio de laboratorio

que muestra que entre el 13 de
marzo y el 6 de abril se perdie­
ron 347 mil puestos de trabajo
formales y dice el paciente que
alcanzó a escuchar en el labo­
ratorio que se han perdido 500
mil, pero lo dudamos doctor,
francamente pensamos que son

más. El cuadro agudo es el tu­
rismo, los datos de vacaciones
de Semana Santa son aterrado­
res y tenemos otro análisis de
abril, donde el turismo inter­
nacional y los ingresos cayeron
48 por ciento. Los grupos aero­
portuarios muestran caída en
el tráfico de pasajeros de más
de 80 por ciento, nacionales y
extranjeros. Además, el sector
automotriz colapsó. En abril la
producción tuvo una caída de
98 por ciento.

e
Con toda esa información el

doctor empezó a escribir algo en su libreta para poder for­
mular el tratamiento, pero el médico residente lo interrum­
pió. Olvidé decirle lo de la gangrena, doctor, y es que la
caída de los precios del petróleo agudizó dicha condición
y sospecho, a ojo de buen cubero, que hay que amputar.
¿Cómo, tan grave?, pregunta el doctor. Sí, doctor, se perdie­
ron, en los primeros tres meses del año, 562 mil millones
de pesos. ¿Revisó bien el dato?, pregunta el doctor. Aquí
está el informe, doctor. Es cierto, dice el doctor, pero no va
a ser sencillo, necesitaremos un equipo de cirujanos, ade­
más necesitamos ir preparando el ventilador de asistencia
respiratoria porque es probable que el paciente ya no esté
recibiendo oxígeno, llame al anestesiólogo para intubar.

El joven médico interrumpió de nuevo: hay un problema
más, el paciente está delirante dice que no necesita ventila­
dor ni medicina, nos dicen sus familiares que ya desvariaba
pero que con el COVID­19 se volvió muy terco y afirma que
se va a recuperar solito, que nada de amputar, que se caerá
lo que se tenga que caer y, además, refiere que el órgano
gangrenado es su pierna fuerte y que con ella saldrá de
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este hospital.
El doctor se quedó sin palabras y solemne dijo: no hay

peor paciente que el que no se quiere curar, sólo nos que­
da hacer nuestro mejor esfuerzo y esperar un milagro.

El cuadro agudo
es el turismo:
los datos de
Semana Santa

son aterradores;
el turismo
internacional

y los ingresos
cayeron 48%.
Para seguir los datos en
México, según el gobierno.
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En la mayoría de los análisis de impacto eco­
nómico del COVID­19 el enfoque es alrededor
de las economías en su conjunto y a veces
baja a algunos impactos sectoriales. Este en­
foque es adecuado, pero para tener un mejor
entendimiento del agregado hay que analizar
aspectos micro. Hoy voy a comentar sobre lo
que he visto a nivel de empresas en Estados
Unidos.

Para mi análisis utilicé las noticias de ne­
gocios y de reportes de utilidades en ese país
de esta semana. El impacto es
fuerte, pero no es homogéneo.
Una primera narrativa es al­

rededor de empresas que tenían
algún tipo de debilidad financie­
ra y que la crisis vino a potenciar
su problema. Hoy están tomando
medidas drásticas.

Me refiero a dos empresas del
sector comercio en Estados Uni­
dos que anunciaron esta semana
que se van a declarar en "banca­
rrota". Son dos cadenas conocidas
que uno hubiera pensado que te­
nían una situación financiera soli­
da: Neiman Marcus y J Crew.

La segunda narrativa es sobre
una empresa que tiene un negocio
muy sólido de entretenimiento y
que dentro de esa industria tenía
cierta diversificación. Disney cerró
sus parques, pero otros negocios
se han mantenido. La utilidad tri­
mestral bajó de 1,400 millones de
dólares a 475 millones.

Es un impacto importante, pero
cuenta tener un negocio en una
situación de fortaleza, sí ayuda y
mucho.

La tercera narrativa es alrededor de em­
presas que estando en la misma industria,
por su especialización pueden tener resulta­

dos diferenciados. Este es el caso de la indus­
tria de seguros en Estados Unidos. La utilidad
trimestral de AIG bajó de 1,850 millones de
dólares a 172 millones. Por su parte, la em­
presa Allstate tuvo una utilidad trimestral 47
por ciento mayor.

La cuarta narrativa es sobre empresas que
buena parte de su actividad está relacionada
con invertir en otras empresas en distintos
sectores. Las pérdidas que han tenido por la
valuación de sus inversiones son muy impor­
tantes. La empresa KKR reportó una pérdida
de un billón de dólares. Es pequeña en com­
paración con lo que perdió la empresa Ber­
kshire Hathaway que fueron 49 billones de
dólares en el trimestre.
En el caso de esta última empresa el re­

syltado se explica porque tie­
nen inversiones en aerolíneas
y en empresas financieras que
tuvieron una pérdida de valor
de mercado importante.

La quinta narrativa tiene que
ver con las empresas que están
en el sector que parece ser va a
tener la mayor afectación: via­
jes y turismo. Las pérdidas que
reportaron aerolíneas como
American Airlines son grandí­
simas. La acción de Hertz, la
empresa líder en renta de au­
tomóviles, ha perdido el 80%
de su valor y están negociando
los pagos de sus arrendamien­
tos para evitar la quiebra.

La cadena de hoteles Wynn
reportó una pérdida trimestral
de 402 millones de dólares y
MGM Resorts va a hacer despi­
dos masivos.
La reflexión viene alrede­

dor de la idea que el impacto
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en la macro llega y se refleja en
las empresas. Lo micro es muy
importante. El que una empre­
sa tenga una afectación mayor

o menor depende de muchas variables como
el sector, la estructura del negocio, la soli­
dez financiera previa, la capacidad de ges­
tión y otros. Por ello fueron cinco narrativas
distintas.

Algo similar va a pasar en todos los países.
En las próximas semanas hay que entender
cómo se van dando las narrativas en México

para poder actuar.
La acción de

Hertz, la empresa

líder en renta de
automóviles,
ha perdido
el 80% de su

valor y están
negociando los
pagos de sus
arrendamientos

para evitar
la quiebra.
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Felicidades a las madres en cuarentena!

La pandemia, además de inspirar un profun­
do desconcierto y pánico en todo el mundo,
ha venido a mostrar la vulnerabilidad de la
especie humana ante fenómenos imposibles
de prever, difíciles de controlar, por un tiem­
po, hasta lograr, meses después, una vacuna
que servirá para aliviar el mal, hasta que se
vuelva a dar otro golpe mortal
diferente en unos afios.

Somos seres muy pequeños
y vulnerables ante los fenó­
menos que nos atacan, amén
de que nosotros mismos nos
buscamos más problemas con
los conflictos, intolerancia y
conspiraciones inventadas
malévolamente que causan
innumerables desdichas.

Y, sin embargo, esta prueba
de resistencia a nivel global nos
ha sensibilizado y puesto a mu­
chos a pensar y actuar diferen­
te. No todo ha sido malo.

La sociedad en su conjunto
ha aprendido a valorar lo que
no tiene precio, como las jaca­
randas en flor durante marzo
y abril, como los cielos despe­
jados y limpios con toda clase
de aves piando contentas, sin
que los humanos las podamos
acallar con nuestros vehículos
y la contaminación del tráfico
citadino. Hemos visto por te­
levisión a las plazas y monu­
mentos vacíos, envidiando las
playas y los ríos a que acos­
tumbrábamos ir, en el lejano

pasado.
También estamos empezando a hablar

entre nosotros, dejando los celulares y ta­
bletas, por un rato, aunque su utilización en
todos aspectos es más necesaria que nunca.
Hace unos días fue mi cumpleaños.

Le dije a mi familia: "O hay gente que me
quiere mucho o simplemente no tienen
otra cosa que hacer, les sobra tiempo y me
felicitaron". Me inclino por lo segundo, aun­
que nunca he tenido tantas personas queri­
das que me llamaran por todos los medios.
Gracias.
Estamos buscando a nuestros amigos

de infancia, a parientes lejanos que por la
enajenación habitual de la vida moderna
prometíamos contactar y no lo hacíamos.
Oímos música clásica o a nuestros ídolos

del pasado (Amalia Rodrí­
guez, Tehua, Chavela Vargas,
Edith Piaf, entre otras) y vemos
películas, algunas extraordina­
rias, pero otras olvidables, por
malas.

Hay conciertos, exhibicio­
nes, pláticas, cursos y chats en
línea, donde nos reencontra­
mos con nuestros compañeros
de juventud y afirmamos los
lazos que nos han unido por
décadas.
También leemos de todo,

desde noticias, fake news, in­
sensateces de toda índole y
consejos prácticos, los menos.
El humor no falta con el inge­
nio mexicano e internacional a
todo vapor. Muy sano.

A los que tenemos el gusano
de escribir por necesidad física,

este confinamiento ha resulta­
do muy productivo. Ya es parte
de la rutina diaria.
Lo que se extraña fuerte­

mente es el contacto personal
con nuestros seres queridos,
amigos y también con los ase­
sorados con los que he con­
vivido por décadas o los más
recientes. Estar con gente es

un placer prohibido por ahora, y tal vez por
mucho tiempo, ya que las circunstancias
van a cambiar sustancialmente. Pero llega­
rá el día.
Seguiré con estas estampas esperando

los inciten a sacarle provecho a la crisis ac­
tual. Aún falta tiempo para que amaine.

Ánimo.

También
estamos

empezando
a hablar entre
nosotros,

dejando
los celulares

y tabletas,
por un rato,
aunque su
utilización en

todos aspectos
es más necesaria

que nunca.

Fecha: 09/05/2020

Página: 17

Area cm2: 276

1 / 1

Columnas Económicas

Salo Grabinsky

Costo: 19,626

Página 1



MEXICO SA
IVA a plataformas digitales tí
Lucro privado y merma fiscal
CARLOS FERNANDEZ­VEGA
A PARTIR DEL PRIMER día de

junio las plataformas digitales
que ofrecen productos y servicios
y sus usuarios pagarán 16 por
ciento adicional, porque para

ellos, en esa fecha, entrará en vigor el cobro del
impuesto al valor agregado (IVA), aprobado el
año pasado por el Congreso, y entre las firmas
que deberán rendir cuentas aparecen Netflix,
Amazon Prime, Airbnb, Spotify, Uber, Cabify y
otras que proporcionan ese tipo de transporte
(La Jornada, Julio Gutiérrez).

RAPIDA FUE LA reacción negativa de mu­
chos consumidores y usuarios de ese tipo
de productos y servicios, de tal suerte que el
secretario de Hacienda, Arturo Herrera, ayer
utilizó las redes sociales para detallar que "las
medidas tributarias para la economía digital,
que entran en vigor el primero de junio, no re­
presentan impuestos nuevos o aumento en ta­
sas. Estas medidas tienen como objetivo hacer
operativamente más fácil el cumplimiento en
el pago de impuestos existentes, como el IVA".

NO GUSTÓ, PERO el IVA en los productos
y servicios estaba cantado desde el 5 de sep­
tiembre de 2019, cuando el Congreso aprobó
la iniciativa que en tal sentido presentó la
bancada morenista en San Lázaro. No se trata
de un nuevo gravamen, sino de la adecuación
a los "tiempos modernos", porque la Ley del
Impuesto al Valor Agregado está vigente desde
1980 (cuando no existía esa tecnología), en el
sexenio de José López Portillo, quien sustituyó
el impuesto sobre ingresos mercantiles por el
citado gravamen.
COMO BIEN DETALLA la información de La
Jornada, "la facultad para que la Secretaría de
Hacienda cobre el IVA a las plataformas digita­
les prevé que el gobierno pueda recaudar poco
más de 4 mil 300 millones de pesos. En un
principio se buscaba que las empresas tecnoló­
gicas comenzarían a hacer los cargos desde fe­
brero pasado, pero se aplazó hasta el sexto mes
del año a petición de las firmas digitales".

ALGUNOS DE LOS que hoy se quejan por
la citada disposición fiscal son los mismos
que a lo largo de los gobiernos neoliberales
insistieron ­fallidamente­ en aplicar el IVA a

medicinas y alimentos (es decir, gravar enfer­
medad y hambre), pero ahora ponen el grito
en el cielo porque la Secretaría de Hacienda
incrementará su recaudación por medio de las
plataformas digitales.
DE HECHO, LA exposición de motivos de la
citada iniciativa morenista detalla que "en Mé­
xico el comercio electrónico ha crecido más de
400 por ciento en los últimos seis años, cifra
que resulta atractiva para inversionistas a es­
cala mundial. Este aumento ha posicionado al
país como uno de los principales mercados de
este tipo en Latinoamérica, al pasar del lugar
35 al 19 en el ranking mundial.
"LA ASOCIACIÓN MEXICANA de Ventas
Online estima que en 2016 el valor del merca­
do del comercio electrónico en México fue de
329 mil millones de pesos y que seis de cada 10
compradores realiza compras a sitios de Inter­
net o aplicaciones extranjeras. Asimismo, el
Estudio sobre el comercio electrónico en México
2018, realizado por la Asociación de Internet de
México, indica que a junio de 2018 este tipo de
negocios tenían un valor de 467 mil millones."

ADEMÁS, "CON EL desarrollo de las tecno­
logías de la información y la comunicación, los
modelos de negocio han cambiado, lo que ha
permitido que las empresas puedan enajenar
sus productos y prestar sus servicios en cual­
quier parte del mundo a través de un sitio en
Internet o de una plataforma digital, incluso
sin contar con activos, personal, infraestruc­
tura o capacidad material instalada en el país
donde se lleva a cabo la actividad económica,
logrando con ello potencializar sus ingresos,
reducir sus costos e implementar estrategias
de planificación fiscal agresiva que permiten a
las empresas multinacionales la erosión de la
base gravable a través de la reubicación de sus
utilidades".

SE TRATABA DEL viejo truco de ganancias
privadas y pérdidas para el erario.

Las rebanadas clel pastel
MÉXICO ENTRA A la fase de mayor contagio,
de tal suerte que todos debemos aportar para
evitar mayor daño. En la medida de lo posible,
quédense en casa.

cfvmexico_sa@hotmail.com
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ENRIQUE GALVAN OCHOA
SI LAMENTABLEMENTE RESUL­

TARA usted contagiado por el Co­
vid­19, ¿a cuál hospital recurriría? Un
67 porciento de mil 20 personas que
participaron en nuestro sondeo de

esta semana dijo que acudiría a los hospitales
del sistema de salud del gobierno: IMSS, Issste,
Insabi.

Metodología
EL SONDEO FUE distribuido por redes socia­
les. Participaron mil 20 personas: en Twitter,
250; en El Foro México, 600, y en Facebook,
170.

Twitter

Soy trabajador federal, pero pago mi seguro de
gastos médicos mayores; el Issste está saturado
y no cumple con mis expectativas de servicio.

@drrubioferl /CDMX

Es indignante el cinismo y la oportuna amnesia
de todos los hampones que en administracio­
nes pasadas casi liquidaron el Sistema Nacio­
nal de Salud.

@FerCG68/CDMX

El IMSS tiene buenos médicos, lo malo es que
está sobresaturado; confío en lo que está ha­
ciendo la Secretaría de Salud para atención de
la pandemia de Covid­I9.

@lisetin/Tecámac

Para la mayoría de los mexicanos, no hay di­
nero que nos alcance para atendernos en una
clínica privada, y ya ni pensar en tener un segu­
ro de gastos médicos, así que no nos queda de
otra que atendernos en una clínica de atención
pública.

@lgnacioAlvarado /El Mante

El Foro Méxi co

No tengo ni seguro social ni seguro de gastos
médicos. Existen algunos hospitales privados
pequeños que quizás me puedan dar cuidados
paliativos y que sí alcanzaría a pagar, con lo que
tengo ahorrado. Estoy satisfecha con mi vida y

únicamente quisiera no sufrir al momento de
irme. Tengo 67 años.

María Teresa Blum V. /Durango

IMSS es lo que tengo, si hubiera otra opción,
la tomaría. Hospital privado está fuera de mis
posibilidades.

Gloria Montaño/CDMX

Con los datos de las farmacéuticas y las expe­
riencias propias en el IMSS e Issste, no sé qué
haría....

José Rocha / Monterrey

Tengo un seguro de gastos médicos mayores,
pero si no lo tuviera, acudiría a un hospital mi­
litar o al IMSS.

Minerva Mendoza López/CDMX

Morirme en mi casa y contagiando, porque no
tengo trabajo, seguro, IMSS, Insabi o Issste y
mucho menos dinero.

Guadalupe Gómez /CDMX

Tenía Seguro Popular, pero ahora no sé si el In­
sabi es lo mismo, falta información al respecto.

Soledad Madrigal/Veracruz

Uso el Insabi. Trabajo por mi cuenta, tengo
ahora y gracias al Presidente ese acceso a la
salud pública.

Marco Duarte /CDMX

Facebook

Soy derechohabiente del Issste y confío en esa
institución.
Martha Contreras Raygadas / Ixmiquilpan, Hidalgo

No hay información ni instrucciones claras de
las autoridades acerca de qué hacer o dónde
acudir si uno tiene síntomas, así que al primer
lugar al que acudiría sería a un hospital priva­
do, aunque tenga que pagarlo (no soy derecho­
habiente).

René García/Durango

Nunca contamos con la suficiente informa­
ción para tomar la mejor decisión en caso de
requerir atención de Covid­19 o cualquier otra
enfermedad.
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Rosario Pérez R. /CDMX

Soy pensionada del IMSS, para mí no hay otra
opción, además de que estoy segura de que el
tratamiento que me den será el correcto.

Annette Schultze/CDMX

Confío en la infraestructura de estos institutos
del gobierno, pero temo de lo saturados que
estén.

Gonzalo Gutiérrez Bobadilla /CDMX

Tendría que valorar, porque un hospital priva­
do es muy caro y no cuento con los recursos, y
los hospitales públicos ya están saturados.

Carmen Jardón /Teotihuacan

Tenemos que hacer uso del sistema de salud
estatal después de pagar durante 35 años o
más mis cuotas. Ahora tenemos que exigir que
el servicio sea como en los años 70 y 80. A mi
papá lo operaron del corazón en el Centro Mé­
dico. Un servicio excelente y hasta un folleto le
hicieron, explicando cómo sería la operación
y de dónde le quitaron un pedazo de vena para
injertarlo en su corazón. Ahora, eso ni pen­
sarlo. No quieren prestar ese tipo de servicios.
Operaciones de alto impacto. Tenemos que
recuperar la visión y misión, como dicen ahora,
de los servicios de salud a la población.

Luis Morales/Chiapas

Facebook, Twitter: galvanochoa
Correo: galvanochoa@gmail.com
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