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Exito de México
en tomates

'y berries enciende
~ choque en TLCAN
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En nueve afios México aumenté en
promedio 59 por ciento la exporta-
ciéndeberries ynueve porcientolas
de tomatesaladette ybolaaEstados
Unidos, lo que motivé la contienda
de productores de Florida, que em-
pujan a su gobierno a contener el
acceso a estos productos en su pais
mediante ajustes al Tratado de Li-
bre Comercio de América del Norte
(TLCAN).

Las exportaciones de ambos fru-
tos a ese pais sumaron 2 mil 743
millones de ddlares en 2016. En
contraste, la produccién estadouni-
densese encuentra estancada.

Estassituacién motivé a empresas
productoras a exigir a representan-
tes gubernamentales su involucra-
miento, de acuerdo con declaracio-
nes de Bosco de la Vega, presidente
del ConsejoNacional Agropecuario
(CNA) en México.

Uno de ellos es Reggie Brown,
vicepresidente ejecutivo del gru-
po de productores Florida Tomato
Exchange, quien asegura que los
bajos costos laborales en México y
las normas sobre plaguicidas son
factores que juegan en contra de la
produccién en Estados Unidos.

“Entiendo que la gente dir4: si
México puede hacerla més barata, :
quela produzcan. Pero hay pueblos '

Inunda mercado

NAFTA CUARTA RONDA

_ Las exportaciones de frutos rojos (fresas, moras y zarzamoras) a EU siguen creciendo.

» Millones de délares. Acumulado 12 meses a julio de cada afio.
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pequefios dependiendo de esto,y  nan analistas del Bank Af Ax‘peric'a : tes en las negociaciones. La misiva
como estadounidense, esaesmi  MerrillLynch. = | ' I, ! manifest6 que el sector agricola su-
primeray principal preocupacién”, “Creemos que existe una baja frirfa mucho por cualquier disrup-
dijo Brown a BLOOMBERG BUSINES-  probabilidad de qu);xzstados Uni~— ci6n a las relaciones comerciales
SWEEK. dos se salgadel TLCAN, desarrolladas durante los iltimos

Suposturahacalenta- LAPROPUESTA  dadoslosbeneficiosque 23afios.
do la campana politica ProductoresdeEU  reciben los productores “Con la productividad de la agri-
porlaspréximaseleccio- ~planeanestablecer dedicho paisyelfuerte culturacreciendomésrapidoquela
neseneseestado,impul- - ventasde esta- poder de cabildeo de demanda doméstica, los granjeros
sando a Adam Putnam, cionalidadenel algunos beneficiarios de Canadd, México y Estados Uni-
un aspirante republica- intercambiodebie- del acuerdo en Estados dos dependen de los mercados de
no que hoy funge como nesagricolascon Unidos”,expusoelgrupo  exportacién paramantener precios
comisionadodeAgricul- CanaddyMéxico.  financieroenuncomu- yutilidades” advirtieronloslideres
tura y culpa a México de nicado. de la Canadian Federation of Agri-
inundar con productos baratos el Suversiéncoincideconunacarta  culture, la American Farm Bureau
mercado estadounidense. enviadael 16deagostoporproduc-  Federationyel CNA de México.

Pese a esta lucha, las negociacio-  tores agricolas de Estados Unidos, ——Coninformacidnde

nesdel tratado se mantendrdn, opi-

r

Meéxicoy Canadédasusrepresentan-

ThamaraMartinezyJassiel Valdelamar




----- " o g . Foto: Cuartoscuro

an mentari icoexportéa
rante 2016, el rubro agroalimentario de MExico ex _
E;lta;dos Unidos 24.8 mil millones de ddlares en mercancfas.
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Ven riesgos en
avanzar con
Argentina y Brasil

PORALICIA VALVERDE
aliciavalverde@gimm.com.mx

El sector agroalimentario de
México solicit6 al gobierno
federal terminar con las dis-
cusiones del Tratado de Li-
bre Comercio de América del
Norte (TLCAN), antes de se-
guir avanzando en las nego-
ciaciones que sostiene con

'Brasil y Argentina para am-
i pliary profundizar el Acuerdo

de Complementacion Eco-
némica (ACE 53)y (ACE 6),
respectivamente.

En opinién de Bosco de la
Vega Valladolid, presidente
del Consejo Nacional Agro-
pecuario (CNA), México ne-
cesita dosificar los tratados
comerciales por capacidad
del gobierno y de la iniciativa
privada.

“Lo que queremos es ce-
rrar Europa (El Tratado de Li-
bre Comercio con la Unién
Europea) y Estados Unidos
y ya que concluyamos eso,
pase lo que pase nos segui-
mos después con Sudameérica
para hacer un buen trata-
do”, expuso en entrevista con
Excélsior. 5

Refiri6 que a Brasil y a Ar-
gentina les interesa mucho el
sector agropecuario mexica-
no, sobre todo a Brasil, que es
una potencia en este rubro en

e |
E MIL-_ el
MILLONES
de dolares es ;

el superavit de

& México con Brasil
enelrubro -

Ameérica Latina, “por eso
€S Un reto para nosotros y
queremos llevarnosla con
calma, como estrategia”

Refirié que Brasil es uno
delos mercados mas gran-
des en el sector de azticar,
café, citricos, asi como en
carne deres, cerdo y pollo.

Consideré como un
error concretar la amplia-
cion de losACE 53y 6, an-
tes de concluir la revision
del TLCAN. “Si tenemos
el 78.5 por ciento del co-
mercio con Estados Uni-
dos, por qué no esperar
hasta diciembre para sa-
ber cudl es el futuro de ese
gran porcentaje paraluego
pasar a Sudamérica (...) va-
mos a hacer un acuerdo li-
mitado con el Sury vamos
amandar sefiales a Estados
Unidos de “ya cerré esto y
ese pais va a poder mover
Sus cartas porque ya te-
nemos compromisos he-
chos™, detalld.
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Alejan problemas de tenencia de la tierra

Es agro poco
atractivo a IED

Invierten poco por
falta mano de obra
y tierras poco fértiles
en algunos estados

FRIDA ANDRADE

Pese a que México se ha con-
vertido en un exportador exi-
toso de algunos productos
agropecuarios, no ha sido su-
ficiente para atraer inversion
extranjera al sector.

De 1999 al primer semes-
tre de 2017, el sector agrope-
cuario recibié mil 609 millo-
nes de dolares de Inversion
Extranjera Directa (IED), lo
que represent6 apenas 0.33
por ciento del total que lle-
g0 al Pais en ese periodo, se-
gun datos de la Secretaria de
Economia.

Aunque hay actividades
que sobresalen por los mon-
tos de IED, como la cria y ex-
plotaciéon de animales (con
644 millones de ddlares) o
los cultivos de hortalizas (con
399 millones de dolares en
el periodo), en el resto del
sector casi es inexistente la
inversion,

La tenencia de la tierra y
problemas relacionados han
representado dificultades, di-
cen analistas.

Una de las razones por
las que se invierte menos

Poca inversion foranea

Junto con servicios educativos y de salud, el sector
agropecuario es de los que tiene menor Inversién Extranjera

Directa (IED) en el Pais.

IED POR SECTOR
(Millones de délares)

SECTOR

AGROPECUARIO
Cohstmccién
Comerco
Industrias manufactureras
G il

Fuente: SE

en las actividades del sector
agropecuario es porque la
mayoria de los predios que
se podrian destinar a estas
labores, por ley, son territo-
rios ejidales o comunales, es
decir, hay menos oferta de
los que podrian comprar los
inversionista privados, expli-
¢6 Pablo Romero, analista en
macroeconomia en el Institu-
to Politécnico Nacional (IPN).

Ademas, gran parte de
lo que seria la mano de obra,
es decir, los campesinos, no
estan en México, pues han
migrado a otros paises don-
de tienen mejores salarios,

MONTO
(DE 1999 A PRIMER
SEMESTRE DE 2017)

agregd Romero.

Otro aspecto es que no
todas las tierras de México
son aptas para el desarrollo
agropecuario, por ejemplo,
en el caso del norte, las regio-
nes son desérticas y es costo-
so introducir los sistemas de
riego, dijo el analista.

También tiene que ver el
factor cultural, pues si el in-
versionista extranjero decide
rentar las tierras y mano de
obra de algiin campesino pa-
ra cambiar de producto y el
duefio siempre ha sembrado
cierto cultivo, dificilmente se
adaptaria al cambio.
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quintana@
elfinanciero.
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Twitter:
@E_Q_

La renegociacién del Tratado de Libre :
Comercio de Norteamérica tiene un pro- -

blema de fondo: al final de cuentas, se :

trata de negociar con Donald Trump... .
con todo lo que eso implica.

Elrepresentante Comercial de Estados

Unidos, Robert Lighthizer, sabe que ne- |

cesita quedar bien con su jefe, el presi- /;

dente Trump. E incluso, los negociadores .
que estdn por debajo de él, asumen la carga
delos planteamientos de Trump, aunque ;

sepan que son irracionales. H

Habia la esperanza de que en el nivel
técnico hubiera un buen entendimiento
de los asuntos concretos, aunque siempre
estuviera el riesgo de que Trump echara
los acuerdos para abajo. .

Pero, por lo visto, nadie quiere perder
su trabajoy en los asuntos cruciales estan
tratando de interpretar los dichos
de Trump y su insensato propésito de

terminar con el déficit comercial de Es- |

tados Unidos.

El secretario de Economia, Ildefonso
Guajardo, en diversas ocasiones ha ex-
presado, de manera muy precisa, que, si en
algiin momento percibe que es necesario,
tomaré la decisién de levantarse de la
mesa, lo que hasta ahora no ha ocurrido.

No sabemos todavia si el endurecimiento

de negociacién -lo mas probable- 0 como
le comentdbamos ayer, con la construccién
de la decisién de abandonar el Tratado.
Trump y su equipo no van a negociar
mostrando sus cartas. Uno de sus obje-
tivos serd siempre inspirar temor yla
sensacion de que hay que andarse con
cuidado porque si en alglin momento se
les hace enojar pueden regresar a la po-
sicién inicial, de abandonar el Tratado.
Lo peor que pudiera hacer el equipo
negociador de México es caer en eljuego
de los negociadores estadounidenses.
Habra que dejar muy claro que nues-
tro pafs no aceptar4 condiciones que les
sean desventajosas y hay que poner en

accién a los aliados que tenemos en {

Esta_dos Un.idoq. .

En algiin momento hay que llamar de
nuevo a Sonny Perdue, el titular del De-

ciar... con Trump

partamento de Agricultura. Se trata de .

uno de los pocos que parece no importarle

diferir de Trump, y sefialarle de nuevoel

riesgo que corren sus agricultores.

Y, si esa llamada se complementa con |
negociaciones del gobierno mexicano con
proveedores de granos de otros paises,

entonces el efecto puede ser mayor.

Hay que activar nuevamente a los em-
presarios del sector minorista, para que
vuelvan a presionar a favor del Tratado.

En suma, hay que subir el costo poli-

i tico que pagaria Trump porla decisién
i desalir del TLCAN y al mismo tiempo ex-
i poner las opciones que tiene México aun
i sin este arreglo comercial.

Y, todo esto, no para pretender salir
realmente. Nos conviene y nos interesa
que el Tratado siga, sino para dejarle
ver alos negociadores y al propio Trump,
que no nos atemorizan sus bravatas.

Hay que seguir negociando, con argu-
mentos sensatos y bien construidos, y
esperar que si alguien toma la decisién de
irse —que es diferente a levantarse de la
mesa en cierto momento- sea el gobierno
norteamericano.

Al mismo tiempo, tener un ‘libro

dela posicién delos negociadores nortea- . Planco’, bien detallado y preparado,

mericanos tenga que ver con una tdctica : ¢ON todasy cada una de las acciones que

: México emprenderd en caso de que Trump
| cometalainsensatez de dar por terminado

: el Acuerdo, incluyendo desde la comuni-

i cacion alos mercados financieros hasta la

definicién de proveedores, posibles clien-

: tes, ylos términos de la OMC para todos
. los productos y servicios que seguiremos
i comerciando con EU.
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Salida del TLCAN no seria catas

trofica

>

GABRIEL
CASILLAS*
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Q
Opineusted:
Twitter:
@G_Casillas

Han terminado las primeras tres
rondas de renegociacién del Trata-
dodeLibre Comercio de América
delNorte (TLCAN). Juzgando por
las conferencias de prensa que
hanbrindado el Secretario de
Economia, Ildefonso Guajardo, la
Secretaria de Relaciones Exterio-
res de Canadd, Chrystia Freeland
yelRepresentante de Comercio
deEU (USTR), Robert Lighthizer,
las negociacionesvan porbuen
camino. Mi escenario base es que
las negociacionesllegardn “abuen
puerto”yenuntiemporécord. Es
decir, que el nuevo TLCAN 2.0 0
NAFFTA (North AmericaFree and
FairTrade Agreement) respetar4
los principios bésicos que funda-
mentaron laversion original. En
otras palabras, que se preservard el
espiritu delibre comercio con el que
afortunadamente se construyeron
los principios de renegociacién del
USTR, sinentrar en temas de acceso
amercado como aranceles, tarifas,
cuotasy cupos. Por otrolado, mi
escenario base también contempla
quelasrenegociaciones terminaran
amds tardaren enero de 2018.

No obstante lo anterior, considero
que existen dos riesgosrelevantes.
Porunlado, sibien los equipos de
negociacién entienden perfecta-
mente las mds que intrincadas,
interconectadas relaciones entre los
tres paises, el equipo norteamerica-
notiene “6rdenes” muy especificas
dereducirlos déficits que EU tiene
conMéxicoy Canad4. En este senti-
do, por mds que existan teorias de

libre comercio, probadas, que datan
desdelas épocas delaindependen-
ciadelos Estados Unidos, no se ha
podido convencer al Presidente de
EU que un déficit per se no esalgo
negativo para una economia. En mi
opinion, ese es elmayor riesgo. El
primerriesgo es que las negociacio-
nes “novayan paraningtinlado”.
Enotras palabras, que con el af4n
de cumplirdichas “6rdenes”yala
vez, haberse “atado de manos” ano
negociar temas de accesoamercado
—queson las herramientas mas efi-
cientes paralograr ese objetivo—,
quelas negociaciones se empanta-
nen. Porotrolado, estd el riesgo que
enfrenta una baja probabilidad de
ocurrencia, pero con un—al menos
aparente—, altisimo nivel deimpac-
to. Esteriesgo es que el Presidente
Trump decida salirse del TLCAN
cualquierdia deestos.

No seria tan catastréfico para
Meéxico. No tengo dudade quessi
sellegaraa materializarel riesgo
de que EUse quierasalir del TL-
CAN—con unescandaloso tuitde
Trump, por ejemplo—, el tipo de
cambio peso-délarylos precios de
las acciones que cotizan enla Bolsa
Mexicana de Valores tendrian un
comportamiento adversoy bastante
significativo. Sin embargo, creo que
lafuerte depreciaciéndel pesoyla
caida delos precios delasacciones
no duraria muchosdias, debidoa
dos factores: Porunlado,aque una
salida unilateral del TLCAN por
partede Trumpnosélo provocaria el
enojo de unsinniimero de politicos
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cién Mundial de Comercio o WTO),
pagando elarancel de “nacion mas

¢ yempresariosimportantesenEU,
sino que probablemente detonaria
una controversia constitucional.
Recordemosqueenelarticulo 1°
dela constitucion delosEstados
Unidos estd establecido que “....el

. comercio entre naciones foraneas

. estaregulado porel Congreso...”,

- porloqueunadecisién ejecutivade
salirse enfrentaria estelitigio. Sibien
Trump podriadefenderse utilizando
elepisodio enel que el expresidente
Reagan dejé un tratado similar con
' Japdnenlosochentas, considero

. quealmenosladisputalegal dilata-
riasignificativamentela salidade EU
del TLCAN, sies quelainiciativade
salida del TLCAN no termina por ser
. bloqueadalegalmente.

- Porotrolado, graciasa que Méxi-
. cohaaprendido a hacer comercio

. internacional con el TLCAN, el

. tratado perseyanoes “lapanacea”.
. Enotraspalabras, existen formas

i alternativas de continuar conlas

- relaciones comerciales. Si, éstas

. tendrian un mayor costo, peroen
promedio no es mucho masalto.
Porejemplo, cuando la automotriz

i alemanaAudideseaexportarla ca-
mioneta Q5 —hecha en México—,
aEUo Canada, puede hacerlo por
dosvias: (a) La “ventana” TLCAN
—sies que cumple con todoslos
requerimientos, incluyendolaregla
de contenido de origende 62.5 por
ciento de contenido de Norteamé-
rica (queincluye autopartes, mano
deobra, energia, etc)—, sin pagar
arancel alguno; o (b) puede expor-
tarlavialaventana OMC (Organiza-

favorecida”, que es 2.5 por ciento
en promedio. Hoy por hoy, con “las
cosas como estan”, si poralguna
circunstancia Audino cumple, por
ejemplo, conel 62.5 por cientode
contenido de Norteamérica—por-
que tuvo que importar un mayor
niimero de autopartes de Europa,
por ejemplo—, entonces puede
exportarla Q5 porlaventana OMC,
pagando unarancelylisto. Cabe
sefialar que deacuerdo ainforma-
ciéndela Secretariade Economia,
alrededor de un40 por cientodelos
bienes que México exportaaEUse
llevan a cabo utilizandolaventana
OMC, apesar de quelaventana del
TLCAN se encuentra abierta. Sibien
elarancel promedio de “nacién més
favorecida” es bajo (2.5 por ciento),
sihay casos endonde es mayor (o
menor), porlo que haysectores o
bienes en particular que sufririan (o
se beneficiarian) mas que otros.
Alfinal del dia, considero quela
cordurade quienes se encuentran
directamente relacionados conlos
temas de comercio internacional en
EU, asi como algunos de sus ase-
soresyacadémicos, persuadirdna
que el presidente Trump no deje el
TLCANYy el proceso de renegocia-
ciénllegueasu fin prontoy mejora-
do. Sinembargo, en casode que EU
sidecidierasalirse del TLCAN, no
seria catastréfico para México.

*El autor es director general adjunto de Andlisis Econdmico
y Relacion con Inversionistas de Grupo Financiero Banorte
v presidente del Comité Nacional del Estudios Econdmicos
del IMEF. Las opiniones que se expresan en esta columna
nonecesariamente coinciden con las del Grupo Financiero
Banorte, ni del IMEF, por lo que son responsabilidad
exclusivadel autor.
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0 | PROTEGEN A LA TORTUG

PROFEPA

Sinaloa.— En los puertos de Mazatlan y Topolobampo, previo al inicio de la temporada de pesca
de camar6n en altamar, la Profepa concluyé la certificacién de Dispositivos Excluidores de Tor-
tugas (DET) para que esta especie escape cuando se vea atrapada en una red de pesca. La pro-
curaduria certifico 521 embarcaciones camaroneras con 3 mil 59 DET instalados en sus redes.
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