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Caen exportaciones de EU a México
ante incertidumbre sobre TLCAN

JACOB BUNGB

La friccién entre México y
Estados Unidos en materia co-
mercial estd comenzando amer-
mar las ventas de agricultores y

* compaiiias agricolas estadouni-
denses, sumandoincertidumbre
a una industria que batalla con
precios bajos para las materias
basicas y una sobreoferta.

Durante los primeros cua-
tro meses del 2017, las impor-
taciones mexicanas de grano
de soya molido de Estados Uni-
dos, usado para alimentar aves

- de corral y ganado, cayeron un
15 por ciento, el primer descenso
para el periodo en cuatro afios,
deacuerdo con datos del Depar-
tamento de Agricultura de Esta-
dos Unidos (USDA, por sus siglas
en inglés). Los envios de carne
de pollo de Estados Unidos ca-
yeron un 11 por ciento, el mayor
declive para el periodo desde el
2003. Las exportaciones de maiz
estadounidense a México baja-
ronun 6 por ciento.

Meéxico es el principal mer-
cado de exportacion de Esta-
dos Unidos para esas materias
bésicas.

Las cifras retratan como es
que las compafiias mexicanas
compran ahora cada vez mads
grano a corto plazo y adquieren
mas pollo de Brasil, inquietando
a algunos funcionarios y analis-
tas. Los datos comerciales, que
son los mas recientes disponi-
bles, indican que México esta co-
menzando a proceder con aspi-
raciones de comprar alimentos
de una variedad mas amplia de
paises y reducir sudependencia
de Estados Unidos.

“Tenemos que mandar una
sefial a los creadores de politi-

cas en Washington y enfatizar
que no estamos de brazos cru-

zados”, dijo Raul Urteaga Trani,
coordinador general de asuntos
internacionales dela Secretaria
de Agricultura, Ganaderia, De-
sarrollo Rural, Pesca y Alimen-
tacion (SAGARPA), quien el mes
pasado lideré a funcionarios de
17 compafiias mexicanas enuna
mision comercial a Sudamérica,

enfocada en maiz, soyay trigo.

Meéxico es el tercer clien-

te mas importante para bienes
agricolas producidos en Esta-
dos Unidos, al representar 18 mil
millones de délares en comercio
el afio pasado, y Estados Unidos
es el principal mercado de ali-
mentos para México, una estre-
charelacion comercial que se ha
acrecentado en torno al Tratado
de Libre Comercio de América
del Norte (TLCAN), de 1994. Se
anticipa que el acuerdo sea re-
negociado en agosto después de
que el Presidente Donald Trump
afirmoé que México le ha quitado
empleos, inversiones y riqueza
a Estados Unidos a través del
tratado.

Lacaida en compras mexica-
nas de algunas materias basicas
vacontra el objetivo de la Admi-
nistracion Trump de incentivar
las exportaciones estadouni-
denses en general.

Sonny Perdue, Secretario de
Agricultura de Estados Unidos,
‘ha estado trabajando en tender
puentes con Mexico. En mayo,

llamo telefonicamente a su ho-

mologo mexicano, Jose Calza-
da Rovirosa, y la conversacion

Se centro en comercio benéfico

para artes, y Perdue ha
Invitado a Calzada a un encuen-
tro de dos dias en Savannah,

Georgia, la proxima semana,

doggg se anticipa que se hable

decmn_,_‘_sLCLO—_'l‘_amhman
cipa la asistencia de Lawrence
"'P"hﬁﬁ_c_z__ugn_ Aulay, Ministro de Agricul-
a de Canada, junto con lide-
res empresariales de Estados
Unidos. o
““Tas condiciones econdmi-
cas y financieras pueden alte-
rar rapidamente los patrones
comerciales. El peso mexicano
se ha debilitado frente al dolar
en meses recientes, lo que hace
que algunos productos de Esta-
dos Unidos sean mas caros y que
el pollo brasilefio sea mas atrac-
tivo para algunos compradores
mexicanos.

Y aunque las ventas estado-
unidenses de algunos cultivos y
carne a México se han desace-
lerado, el pais estd comprando
mas carne de res y huevos a Es-
tados Unidos, muestran datos de
USDA para los cuatro primeros
meses del afio. :

De cualquier modo, aalgunos
funcionarios de agricultura es-
tadounidenses les preocupa
que laincertidumbre que rodea
al comercio pueda poner el pe-
ligro un mercado que el afio pa-
sado compro aproximadamente
13 por ciento de las exportacio-
nes agricolas totales de Estados
Unidos, en un momento en que
los agricultores estadouniden-
ses batallan con precios bajos.
La semana pasada, el Consejo
de Granos de Estados Unidos,
un organismo comercial enfo-
cado en desarrollar las expor-
taciones de granos, envio a su
consejo de directores a México
‘paraenfatizar el compromiso de
los productores de cultivos esta-
dounidenses con el pais.

“Definitivamente estamos
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- preocupados”, declar6 Tom
. Sleight; director ejecutivo del

grupo, quien ha realizado mul-
tiples visitas a México desde fe-

brero. “Hay un interés palpable

por parte de México -he escu-
chado alos mexicanos referirse
consistentemente a ello como
‘PlanB’-enreducir ladependen-

cia de Estados Unidos en mate-
rias basicas agricolas, y conse- -

guirlas de otras partes”.

Han surgido preocupaciones
en el sector avicola estadouni-
dense de que un forcejeo en ma-
teria de politica comercial entre
Meéxicoy Estados Unidos podria
empujar a los compradores
mexicanos hacia los producto-
res de carne brasilefios, que han
aprovechado una decisién que
tomé el Gobierno mexicano en
el 2013 de permitir importacio-
nes libres de impuestos de carne
de aves de corral de ese pais y
otros. Las ventas brasilefias de
pollo a México se han disparado
de 387 toneladas enel2013a52
mil 800 toneladas el afio pasa-
_do, deacuerdo conel Consejode
Exportadores de Carne de Ave
v Huevos de Estados Unidos, y
Brasil ha incrementado todavia
mds sus exportaciones de aves
de corral a México este afio.

Sleight, del Consejo de Gra-

- nos, también indicé que los ga-
naderos y criadores de cerdos

mexicanos podrian estar rea-
lizando menos pedidos a largo
plazo de granos de Estados Uni-
dos en parte porque un amplio

suministro significa que es poco

probable que los precios aumen-

- ten significativamente. No obs- _
tante, un giro hacialas compras

a corto plazo también refleja la
incertidumbre de los compra-

dores mexicanos en torno a las

relaciones comerciales con Es-
tados Unidos en anticipacion

a la renegociacion del TLCAN,

menciond.

paises puede competir en precio
“con los cultivos estadouniden-
ses. Estd previsto que un envio -
de 25 mil toneladas de trigo ar-

-~ llegue a costas mexicanas den-

" breel TLC podr{annoprogresar

“Hay cierta ansiedad en to-
dos los bandos”, mencioné Per-
due en un informe a los medios
la semana pasada. Pero afiadié
que el acercamiento de México
conproveedoressudamericanos
podria ser “una estrategia de ne-
gociacion para hacerle saber a '
Estados Unidos que hay otms
alternativas”.

Urteaga dijo que la visita a
Brasil y Argentina el mes pasa-
do mostré que el grano de esos

gentino reservado en ese viaje

tro de los prdnmos dos meses,
sefialg.

México valora sus est:echos
lazos con Estados Unidos en co-
mercio alimentario y no quiere
abandonarlos, destacé Urtea-
ga. “Pero es cierto, también hay
cierto sentido de desconfianza
cuando todas estas compaiiias
escuchan o leen en los medios
quelas platicas comerciales so-

como todo el mundo est4 espe-
rando”.

Edicion del artieulo original
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Antes de abrir el TLCAN, Argentina
nos envia 25 mil toneladas de trigo

uchos anuncios tienen mas mensaje
M que accion. Lo sabe el presidente

Trump, atin empecinado en levantar
- el muro en la frontera. Mds que una barrera
fisica —casi imposible de concretar por
."razones geograficas, de infraestructura y
de presupuesto—, sabemos que representa
una declaracion de hostilidad.

Y si de mensajes se trata, creo que tampoco
es suave el que dara en dos meses el sector
agroindustrial local con la llegada al pais
del primer embarque de 25 mil toneladas de
~ trigo panificable que compraron diferentes
productores en Argentina, justo cuando co-
mienza la renegociacion del TLCAN.

“Esto es el resultado de la gira gue hicimos
* aArgentina y Brasil buscando proveeduria de
cuatro granos: maiz amarillo, soya, arroz y
trigo panificable”, explica Ratl Urteaga Trani,
coordinador general de Asuntos Internacionales
de la Sagarpa y quién no solo participa de

estas giras, sino que estara en las mesas
de trabajo de la renegociacion del tratado.

De Argentina se espera que este envio
salga desde el puerto de Rosario, pero aun
no esta'confirmado a qué terminal maritima
local llegaria. Estan en la lista Progreso,
Altamira y Veracruz.

“La operacion la hace directamente la
Camara Nacional de la Industria Molinera de
Trigo de México y los vendedores son varios
productores privados de Argentina”, refiere el
funcionario. El negocio ademads no es menor:
México importa cada afio 4.5 millones de
toneladas de este tipo de grano en particular.

La demora en el despacho de esta compra
no se debe a temas logisticos, sino a cues-
tiones sanitarias: permisos, certificaciones y
alineacion del Servicio Nacional de Sanidad y
Calidad Agroalimentaria (Senasa) de Argentina,
su par local, el Servicio Nacional de Sanidad,
Inocuidad y Calidad Agroalimentaria (Senasica).

“Si bien esta es una negociacion entre empre-
sas, no de Sagarpa, si le puedo adelantar que los
precios del trigo argentino son muy competitivos
versus los de EU, ademas nos conviene por la
estacionalidad de sus cosechas que es a la in-
versa que las de EU y Canada”, abunda Urteaga,
“lo que también ayuda es el costo por barco”.
Hace unas semanas, el secretario José A. Calzada
habia calculado que este costo representaba
apenas 1 por ciento del valor total de la carga.
Seglin un articulo publicado en FT Mercados por
Gustavo Stok hace algunas semanas, el costo
de enviar una tonelada de granos desde EU a
México es de 16 ddlares, mientras que desde
Argentina es de 30 dolares.

“Sin duda este primer embarque es una
gran seiial de México a EU y es una gran
oportunidad para que fortalezcamos nuestros
canales de comunicacion politica, econémica
y de integracién con Sudamérica”, agrega
el funcionario de la Sagarpa. M
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ay una duda razo-
nable de que sobre-
vivan esquemas co-
mo los que se presumian en
la era de los tlatoanis tricolo-
resy qlue lleva a pensar que se
agot6 la influencia del grupo
los Tolucos pues con traEa-
jos pudieron retener la guber-
natura del Estado de México.

0SORIO, EL BUENDO,
PERO HAY MAS
2.- Aunque los expertos en
mexicana alegria ven a Mi-
guel Angel Osorio Chong co-
mo el plan A para la candida-
tura presidencial y a José Narro
como un plan B, hay quien in-
siste en que no se debe descar-
tar en la final a José Antonio
Meade, Enrique de la Madrid
y a Luis Videgaray. Si siguen
abriendo la baraja, hasta Aris-
tételes Sandoval se les cuela.
3.- Que José Calzada Rovi-

rosa, el rey de los concursos de

guacamole, sigue siendo el Gni-

Opinién

JesUs Sanchez

EL RINCON DEL CHAMAN
Jestis Sanchez

e  Embrollode partidos

(parte2)

co integrante del gabinete pe-
fiista que presento su decla-
racién 3de3. Algo quiere aun-
que hay quien lo ve como pieza

prescindible en el gabinete.

SU ERROR,

METERSE

AL LODERO

4.- Tres episodios que nos ha-
Cen pensar en que por eso es-
tamos como estamos. Otra vez
el ten-per-cent. El legislador pa-
nista potosino, Enrique Flo-
res, que fue exhibido extor-
sionando alcaldes a los que a
cambio del tristemente céle-
bre ten-per-cent les ofrecia anu-
lar las observaciones de las au-
ditorias declaré que su error fue
acudir con el alcalde de Eba-
no. No sefior, el error fue me-
terse en ese lodero. Y como Eva
Cadena, sigue tan campante.

NO PUES COMO;
BUEN RETRATO
La Agencia Quadratin ofreci6

esta semana una nota que retra-
ta la calidad moral de muchos
de nuestros funcionarios ptbli-
cos, Es el caso del delegado de la
SEP en Hidalgo, Raimundo (asi
con i latina) Ordéiiez Meneses,
geue presumi6 en Facebook que

spués de sufrirle, consiguié la
edicién especial de un par de za-
patos del disefiador italiano Sal-
vador Ferragamo valuados en
cerca de 17 mil pesos parasu es-
posa. Qué detalle. Seguro me-
ti6 los gastos como viticos.

ES PLAGIO

NO PARODIA

El video en el que el exalcal-
de de San Damizn Texoloc, en
Tlaxcala, Miguel Angel Cova-
rrubias repite palabra por pa-
labra un discurso de Frank Un-
derwood, el personaje central
de la popular serie de Netflix,
House of Cards, habla del sub-
mundo de la politica mexica-
na en la que no importa el me-
dio para?:gem.r el fin. Y por
supuesto que la pieza de Cova-
rrubias es un plagio no una pa-
rodia y claro que llamé 1a aten-
cién de todos, lo logrd, sabemos
que es capaz de mentir para pa-
recer lo que no es. Hasta pare-
ce personaje del célebre Rius. &
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Slim mete ruido
al TLCAN

demds del aziicary el acero, hay otro foco m]o
que se estd encendiendo en Washington,
_to aunas semanas de que arranquen ofi al-
mente las renegoclaciones del Tratado de Libre
. Comercio entre México y Estados Unidos: las
. telecomunicaciones.
En tres semanas, a lo sumo, el ministro
Alberto Pérez Dayan podria estar subiendo al pleno de la Supre-
ma Corte de Justicia de la Nacion la demanda de amparo de Carlos
Slim contra uno de los articulos esenciales de la reforma del pre-
sidente Enrique Pefia Nieto en materia de telecomunicaciones.

Estamos hablando del 131, que reconoce la preponderancia
de América Mévil y Telmex como agentes dominantes y le aplica
medidas asimétricas, como la obligatoriedad de compartir su red
con terceros. De €l se deriva la “interconexién tasa cero”, esto es:
1a exencion del pago por el uso de su infraestructura.

La medida, vigente hace unos tres afios, alent6 a AT&T, por
ejemplo, a invertir unos tres mil millones de délares para adquirir
Iusacell y Unefon a Ricardo Salinas; o a Axtel, de Tomds Milmo,
afusionarse con Alestra, de Armando Garza Sada. Ahora mismo
Sprint estd negociando comprar Telefénica-Movistar.

El que la Reforma de Telecomunicaciones haya quitado a los
nuevos entrantes la obligatoriedad de pagarle a Slim tarifas, fue
el principal aliciente para que se incentivara la inversion en el
sector, sobre todo la de Estados Unidos. Por eso ahora que estd
en riesgo ese cambio, las alarmas se prendieron en Washington.

Slim alega que el articulo 131 de la Ley Federal de Teleco-
municaciones es anticonstitucional y se apresta a tirarlo. Para
ello contraté a una baterfa de abogados y cabilderos donde el
principal litigante es Diego Ferndndez de Cevallos, que no ne-
cesariamente figura de forma abierta.

Otro integrante de su equipo es Francisco del Rio Chh'[boga,
hijo del expresidente de la Corte, Carlos Antonio del Rio
Rodriguez. Alejandro Cantii es el abogado de América Mévil y
Javier Mondragén el de Telmex. Externamente también parti-
cipa en la causa de Slim otro litigante prestigiado: Peter Bauer.

Todos ya estan moviendo sus hilos en la Corte, particular-
mente Ferndndez de Cevallos y Mondragén. De los diez mi-
nistros, dos ya han dejado ver su simpatia por Slim. Apunte a
Fernando Franco Gonzilez Salas y a Margarita Luna Ramos.

Sila mdxima instancia de justicia del pafs llega a resolver que
la reforma es anticonstitucional, significard un vuelco paralain-
dustria de las telecomunicaciones, porque Slim no sé6lo podra
seguir cobrando tarifas de interconexion, sino que podra exigir,
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retroactivamente, las que le dejaron de liquidar.

Ya hay amagues de operadores, fondos e inversionistas es-
tadunidenses ante lo que pudiera ser un abrupto cambio de las
reglas del juego en este rubro. Van desde amenazas para desca-
rrilar las renegociaciones del TLCAN, hasta la instalacién de un
panel de resolucién'de controversias.

DOS CANDIDATOS

Enlos préximos 15 dfas, el pleno de la Comisién Federal de Com-
petencia Econémica deberd seleccionar al sustituto de Carlos
Mena como Autoridad Investigadora. Ya se imaginard la tenta-
cién que mds de uno tiene en influir sobre la decision.

Lo peor que le puede suceder a Alejandra Palacios es que los
poderes fdcticos, aquellos con los cuales estd enfrentada por las
polémicas pesquisas que tiene abiertas, metan la mano al pro-
ceso. Dos candidatos internos que ya puede ir considerando son
Pedro Adalberto Gonzilez Hernandez, el secretario ejecutivo,
y Francisco Rodrigo Téllez Garcia, director de Investigaciones
de Practicas Monopdlicas Absolutas. Pero de afuera todos estdn
llevando suspirantes.

TIRAN A BAXTER

Pues con la novedad de que el Organo Interno de Control del
IMSS, que dirige Mikel Arriola, anul6 la semana pasada la licita-
cion que habfa ganado Baxter, dirigida por Jaime Alberto Upegui,
para el servicio integral de Dilisis Peritoneal Automatizada.

Le referfamos de este contrato de mayo a diciembre de este
afo ligeramente superior a los 40 millones de pesos que perdio
PISA, la de Carlos Alvarez Bermejillo. La instancia dependiente
de la Funcién Publica, al mando de Arely G6mez, encontr6 fun-
dadas las irregularidades del equipo del IMSS delegacion Puebla,
que encabeza Enrique Doger.

COLLADO NO VA

Tras la captura del exgobernador de Quintana Roo, Roberto
Borge, el que ya se vefa defendiéndolo a todo lo que da era el
abogado penalista Juan Collado. Pero lo par6 en seco el propio
presidente Enrique Pefia Nieto.

Para nadie es un secreto que el litigante, convertido a prospe-
ro hombre de negocios precisamente en esta administracion, es
amigo personaly cercanisimo al inquilino de Los Pinos. Collado
habia sido de los primeros en los que pens6 el cozumelefio caido
en desgracia. Sin embargo, 1a orden presidencial fue contunden-
te. No habrad ninguna consideracién ni apoyo a Borge.

ADIOS GABINETE

Dos miembros del equipo del presidente Enrique Pefia es-
tarfan préximos a dejar el gabinete como parte del reacomo-
do que viene de cara a la seleccién del aspirante del PRI a la
Presidencia. ;

Curiosamente, se tratarfa de una especie de acto de defenes-
tracion, pues los personajes no forman parte de la carrera en sf,
sino de piezas desechables para abrir espacios. Uno es el secreta-
rio del Medio Ambiente, Rafael Pacchiano, y otro es el secretario
de Agricultura, José Calzada. Se lo pasamos al costo.
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